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*8TE TRADITION TRI))T A8) MODERNE
Martinsmarkt lädt zum Sonntags-Bummel ein

B ereits zum 33. Mal findet am Sonntag, 2. November,
der weit über die Stadtgrenzen hinaus bekannte Mar-

tinsmarkt statt – erneut organisiert von der ProMektge-
meinschaft ÚWir in Mülheim-KärlichØ. Die Veranstaltung
ist schon längst eine gute Tradition geworden und bei Be-
suchern aus nah und fern sehr beliebt. Im Rahmen eines
verkaufsoffenen Sonntages haben fast alle Einzelhan-
delsbetriebe und Fachhändler am 2. November ��3 - ��
Uhr� geöffnet und laden zum ungestörten ÚSchauen und
KaufenØ ein. Neue Läden können erkundet werden und
es gibt eine Ausstellung von Reisemobilen und Caravans.
Zudem wird die VOR-TOUR der Hoffnung beim Martins-
markt Station machen bei Fahrrad ;;L Franz. Ganz in Ru-
he können auch schon die ersten Weihnachtsgeschenke
besorgt werden.

ROTE TASCHEN UND LECKERE WECKEN
Heiß begehrt sind bei Meder Veranstaltung die tollen roten
Taschen mit Werbung des Gewerbeparks Mülheim-Kär-
lich. Die nachhaltigen Einkaufstaschen sind nicht nur ein
S\mbol für das einzigartige Shoppingerlebnis,
das der Gewerbepark Mülheim-Kärlich seinen Besuchern
bietet, sondern schonen auch die Umwelt. Außerdem
wird es – passend zu St. Martin – auch wieder leckere
Wecken für die Kinder geben. Die ProMektgemeinschaft
ÚWir in Mülheim-KärlichØ hat freundliche Helfer engagiert,
die Taschen und Wecken im Gewerbepark verteilen wer-
den.

SPIEL UND SPASS F�R DIE GANZE FAMILIE
Für Spiel und Spannung sorgt die beliebte Glücksrad-Akti-
onder ProMektgemeinschaft auf demGelände vonSkechers
�Industriestraße�. Mit einem Dreh kannman hier tolle Preise
gewinnen.Undauchdas traditionelleKinderschminkenwird
in diesem Jahr nicht fehlen. Natürlich ist für das leibliche
Wohl mit zahlreichen kulinarischen Leckereien für Meden
Geschmackbestensgesorgt.

ST. MARTIN HOCH ZU ROSS
Höhepunkt beim Martinsmarkt ist, wie alle Jahre wieder,
der große Umzug, bei dem St. Martin hoch zu Ross durch
den Gewerbepark zieht. Während die ÚRheinischen Mu-
sikfreunde KettigØ die Zuschauer mit Martinsliedern un-
terhalten, werden Mitglieder des Theater- und Heimatver-
eins ÚFidelioØ Mülheim wieder leckere Martinswecken an
die Kinder verteilen. Schon seit Jahren unterstützt der Mül-
heimer Verein die ProMektgemeinschaft bei der Gestaltung
des Martinsmarktes. Entdecken Sie bei einem entspann-
ten Einkaufsbummel mit der ganzen Familie das reichhal-
tige Warenangebot im Gewerbepark Mülheim-Kärlich –
Deutschlands längster Shopping-Meile.

Nicht nur die beeindruckende Branchenvielfalt, auch die
hervorragende verkehrliche Anbindung sowie ausrei-
chend kostenlose Parkplätze machen den Gewerbepark
Mülheim-Kärlich zu einem besonderen Erlebnis für die
ganze Familie. -nik-

H¶heSunkt ist der Jro�e 8P]uJ� Eei deP 6t. Martin hoFh
]u 5oss durFh den *eZerEeSark ]ieht.

$uFh Kids koPPen EeiP MartinsParkt Yoll auf ihre Kos-
ten. Fotos: -urasFheFk
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Wir freuen uns auf deinen Besuch
beim verkaufsoffenen Sonntag

von 13-18 Uhr

Robert Ley, Industriestr. 55, 56218 Mülheim-Kärlich
24h online shoppen auf www.robert-ley.de
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E-Mountainbike | RAIL � 5
Klasse All-Mountain-Fully mit Bosch CX Gen5-
Motor und �00-Wh-Akku · Einstellbares Fahrwerk
mit 160 mm Federweg · Perfekt abgestimmte
12-Gang Shimano Deore-Schaltung

RennraI | S5 FORCE AXS
Edel-Renner mit hohem Maßstab bei Geschwin-
digkeit und aerodynamischer Effizienz · 24-Gang
Sram Force AXS-Schaltung mit Powermeter ·
Reverse Hochprofil Carbon-Laufräder mit DT
Swiss-Naben

E-Mountainbike | REACTION H>'RID PRO �00
Bosch CX Gen5-Motor mit bis 100 Nm, �00-Wh-Akku und Purion
200-Display · 12-Gang Shimano-Schaltung mit Deore XT Shadow
Plus-Schaltwerk · Sichere, hydraulische 4-Kolben-Scheibenbrems-
anlage Shimano MT420

KinIerraI 1�“ | FI?? 1�Ѧ
Leichtes Kinderrad mit perfektem Preis-Leis-
tungs-Verhältnis · Gewicht: ca. 6,25 kg · Alters-
empfehlung: ab ca. 4 /ahre

Mountainbike | AIM PRO
(MODELLJAHR 202�)
Aluminium Lite-Rahmen aus doppelt konifizierten
Rahmenrohren · SR Suntour XCT-Federgabel mit
100 mm Federweg · Hydraulische Shimano-
Scheibenbremsen

E-Trekkingbike |
0ATHMANDU H>'RID EXC �00
Hervorragendes Trekkingbike mit Bosch CX
Gen5-Motor und �00-Wh-Akku · Shimano M420
4-Kolben-Bremsen mit sicherem Bosch-ABS ·
Fox-Federgabel mit 100 mm Federweg

E-Mountainbike | ;ALA 1 C MX �0
Bosch CX Gen5-Motor mit bis zu 100 Nm und
600-Wh-Akku · Carbonrahmen mit 160�150 mm
Federweg · Sram Eagle 12-Gang-Schaltung

DEUTSCHLANDS GRÖSSTE AUSWAHL
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1.599,00*1

1.39900
4.699,99*2

3.24999

Mountainbike | AIM PRO
(MODELLJAHR 2023/24)
Aluminium Lite-Rahmen aus doppelt konifizierten
Rahmenrohren · SR Suntour XCT-Federgabel mit
100 mm Federweg · Hydraulische Tektro-Schei-
benbremsen

Gravelbike | TERRIT PRO
Schnörkelloses Gravelbike mit hydrogeform-
tem Aluminiumrahmen und Carbongabel ·
Bewährte Shimano GRX 22-Gang-Schaltung ·
Aluminium-Laufräder mit hochwertiger
Maxxis-Bereifung

E-Trekkingbike |
E-IMPERIAL MAX I-12
Bosch CX Smart Gen4-Motor mit 85 Nm und
750-Wh-Akku · Max. zul. Gesamtgewicht: 180 kg,
besonders geeignet für viel Gepäck und schwerere
Fahrer · Zuverlässige 12-Gang Shimano-Schaltung

E-Mountainbike | DRIFT E.520
Bewährtes All-Mountain-Fully mit Bosch CX Gen4-
Motor und 625-Wh-Akku · 12-Gang Shimano-
Schaltung mit Deore XT Shadow-Schaltwerk ·
Stabile Laufräder mit Steckachsen und Schwalbe
Nobby Nic-Bereifung in 292x2.60“

E-Citybike | EINS P-E ART-LINE
Kompakter City-Flitzer mit Bosch Performance
Line-Motor und 500-Wh-Akku · Bewährte, stufen-
lose Enviolo-Schaltung mit Gates-Zahnriemen-
antrieb · Sicher verzögernde, hydraulische
Magura-Scheibenbremsanlage

DEUTSCHLANDS GRÖSSTE AUSWAHL

Mülheim-Kärlich
Industriestraße 18–20
56218 Mülheim-Kärlich
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 0261 133686-0

Koblenz
Löhrstraße 5–15
56068 Koblenz
Mo.–Fr.: 09:30 – 18:30 Uhr
Sa.: 10:00 – 18:00 Uhr
Tel.: 0261 91505-0

Mainz
Rheinallee 179
55120 Mainz
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 06131 62229-0

Griesheim b. Darmstadt
Flughafenstraße 14
64347 Griesheim
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 06155 709000-0

*1) unverbindliche Preisempfehlung des Herstellers *2) ehemalige unverbindliche Preisempfehlung des Herstellers
Irrtümer und technische Änderungen vorbehalten · Angebote solange der Vorrat reicht · Alle Preise in Euro

-32%-26%-23%

-30% -12%

VERKAUFSOFFENER
SONNTAG!

Komm am 02.11. zu unserer
FILIALE IM GEWERBE-
PARK – und gewinne bei
der TOMBOLA mit Losver-
kauf von „VOR-TOUR DER
HOFFNUNG E.V.“ und gleich-
zeitiger SPENDENAKTION
z. B. ein KINDERRAD IM
WERT VON 529,99 €

629,00*2

47900

5.199,00*2

3.49900
3.799,00*2

2.79900

TRAUM-
BIKES ZUM
SPITZEN-
PREIS.

WAHL!
479
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VOR-TOUR DER HOFFNUNG – HILFE, DIE ANKOMMT!
Beim Martinsmarkt gibt es einen Stopp bei Fahrrad XXL Franz im GewerbePARK

S eit fast drei Jahrzehnten ist die
VOR-TOUR der Hoffnung ein

leuchtendes Beispiel dafür, was
Engagement, Zusammenhalt und
Herzlichkeit bewirken können. Jahr
für Jahr treten engagierte Radfah-
rerinnen und Radfahrer in Rhein-
land-Pfalz kräftig in die Pedale, um
krebskranke und hilfsbedürftige
Kinder zu unterstützen.Die VOR-
TOUR ist Teil der großen „Tour der
Hoffnung“, die bereits 1983 von
Prof. Dr. Fritz Lampert in Gießen ins
Leben gerufen wurde – Deutsch-
lands größte privat organisierte Be-
nefiz-Radtour. Seitdem haben un-
zählige Radlerinnen und Radler
durch ihre sportliche Leistung und
ihr soziales Engagement dazu bei-
getragen, über 7 Millionen Euro an
Spenden zu sammeln. Diese Gel-
der kommen zu 100 Prozent direkt
dort an, wo sie dringend gebraucht
werden – bei krebskranken Kin-
dern, ihren Familien, in Kliniken, El-
ternhäusern, Therapie- und Be-
treuungseinrichtungen. Sämtliche
Organisations- und Tourkosten
werden von Sponsoren und den
Teilnehmenden selbst getragen.

DIE IDEE – HILFE,
DIE ANKOMMT!
Die VOR-TOUR wurde 1996 von
Jürgen Grünwald, dem damaligen
Verkehrsdezernenten der Stadt Bad
Neuenahr-Ahrweiler, gemeinsam

mit seinem Freund Gregor Waldorf
ins Leben gerufen. Was als lokale
Initiative begann, ist heute eine der
größten Benefizaktionen in Rhein-
land-Pfalz. Seitdem rollt die VOR-
TOUR jedes Jahr durch verschie-
dene Regionen – mit dem Ziel,
Spenden zu sammeln und Hoff-
nung zu schenken. Dabei wird an
drei Tagen kräftig in die Pedale ge-
treten, begleitet von großer Herz-
lichkeit entlang der Strecke. Verei-
ne, Schulen, Städte und Dörfer
empfangen die Radlerinnen und

Radler mit offenen Armen, organi-
sieren Feste, Benefizaktionen und
Sammelaktionen.

MARTINSMARKT: STOPP BEI
FAHRRAD XXL FRANZ
Ein ganz besonderes Ereignis in
diesem Jahr ist der Stopp der
VOR-TOUR der Hoffnung beim
Martinsmarkt bei Fahrrad XXL
Franz. Die Tour-Mitglieder reisen
mit ihrem eigenen Bus an und brin-
gen nicht nur sportlichen Einsatz,
sondern auch ganz viel Herzens-

wärmemit. Gemeinsammit den Be-
sucherinnen und Besuchern feiern
sie dort ein Fest für den guten
Zweck – denn hier steht der Ge-
danke „Hilfe, die ankommt!“ im Mit-
telpunkt. Im Rahmen des Martins-
markts findet bei Fahrrad XXL Franz
eine große Tombola statt. Die Lose
können direkt vor Ort erworben
werden, und der Erlös kommt voll-
ständig den Projekten der VOR-
TOUR der Hoffnung zugute. Auf die
Teilnehmenden warten zahlreiche
attraktive Gewinne – als Hauptpreis
winkt ein Kinderfahrrad im Wert von
599 €!

WARUM ENGAGEMENT SO
WICHTIG IST
Noch immer sind Kinder, die an
Krebs erkranken, auf intensive me-
dizinische und psychosoziale Hilfe
angewiesen. Viele Familien geraten
dadurch in schwierige Situationen
– emotional, organisatorisch und
oft auch finanziell. Die VOR-TOUR
der Hoffnung setzt genau dort an:
Sie unterstützt gezielt Einrichtun-
gen, die sich um diese Kinder küm-
mern, Therapien ermöglichen, El-
tern begleiten und neue For-
schungsprojekte fördern. Die
Spenden fließen u. a. an Kinder-
krebsstationen, Elternhäuser, Hos-
pize, Fördervereine und Selbsthil-
fegruppen in Rheinland-Pfalz und
darüber hinaus. -nik-

Die VOR-TOUR rollt jedes Jahr durch verschiedene Regionen – mit dem
Ziel, Spenden zu sammeln und Hoffnung zu schenken.
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Die VOR-TOUR der Hoffnung macht in diesem Jahr auch beim Martinsmarkt im GewerbePARK halt. Fotos: Archiv





TRADITIONEN UND INNOVATIONEN IM PARK
Bürgermeister Gerd Harner gibt im Gespräch zumMartinsmarkt Einblicke in die Zukunft

Der Martinsmarkt im Gewerbe-
PARK Mülheim-Kärlich hat sich
längst zu einem festen Termin im
regionalen Veranstaltungskalender
entwickelt. Zwischen bunten Lich-
tern, herbstlichem Flair und attrak-
tiven Angeboten lockt er jedes Jahr
zahlreiche Besucherinnen und Be-
sucher in den GewerbePARK – ei-
ne der wichtigsten Wirtschaftsad-
ressen der Region.

Wir haben mit Bürgermeister Gerd
Harner über die Bedeutung des
Martinsmarktes, die Entwicklung
des GewerbePARKs und seine Vi-
sionen für die Zukunft gesprochen.

HERR HARNER, DERMAR-
TINSMARKT IM GEWERBE-
PARK HAT SICH IN DEN
LETZTEN JAHREN ZU EINEM
BELIEBTEN VERANSTAL-
TUNGSHIGHLIGHT ENTWI-
CKELT. WAS BEDEUTET
DIESES EVENT AUS IHRER
SICHT FÜR DIE STADTMÜL-
HEIM-KÄRLICH UND INSBE-
SONDERE FÜR DEN GE-
WERBEPARK?
Der Martinsmarkt hat sich in den
letzten Jahren als traditionelle Ver-
anstaltung etabliert und ist für den
GewerbePARK und somit auch für
die Stadt zu einem wichtigen Event

geworden. Gerade durch den Na-
men „Martinsmarkt“ und dass die
Tradition des Martinsumzuges, mit
dem „Heiligen St. Martin“, der hoch
zu Ross“ durch die Straßen des Ge-
werbeparks zieht und Wecken ver-
teilt, gepflegt wird, gibt dem Markt
für alle Besucherinnen und Besu-
cher ein besonderes Flair. Dies
zeigt auch, dass der Gewerbe-
PARK nicht nur auf Umsatz ausge-
legt ist, sondern auch über die Pro-
jektgemeinschaft Traditionen pflegt.
Gerade das ist in der heutigen Zeit
für die Menschen wichtig und somit
wird auch eine Bindung zum Ge-
werbepark und zur Stadt Mülheim-
Kärlich aufgebaut.

DER GEWERBEPARKMÜL-
HEIM-KÄRLICH GILT ALS EI-
NER DER GRÖSSTEN UND
ERFOLGREICHSTEN SEINER
ART IN RHEINLAND-PFALZ.
WELCHE FAKTOREN TRA-
GEN IHRERMEINUNG NACH
BESONDERS ZU DIESEM
ERFOLG BEI – UNDWIE
MÖCHTEN SIE DIESE ENT-
WICKLUNG KÜNFTIG FORT-
SETZEN?
Neben dem Branchenmix, der im
GewerbePARK Mülheim-Kärlich
wohl einmalig ist und wesentlich
zum Erfolg beiträgt, ist es natürlich
auch die gute Erreichbarkeit mit
dem Auto, aber auch mit dem
ÖPNV. Dazu kommt dann natürlich
auch die Möglichkeit des kosten-
losen Parkens im gesamten Ge-
werbepark. Ein wesentlicher Faktor
ist aber meines Erachtens auch
das gute, vertrauensvolle Mitei-
nander zwischen den Unterneh-
merinnen und Unternehmern im
Gewerbepark, der Projektgemein-
schaft als Interessensvertretung
und den politisch Verantwortlichen.
Das trägt dazu bei, dass Themen
angesprochen werden und es bei
Problemen kurze Wege gibt, damit
schnell Lösungen gefunden wer-
den.

MIT VERANSTALTUNGEN
WIE DEMMARTINSMARKT
WIRD DER GEWERBEPARK
NICHT NUR ALS EINKAUFS-
STANDORT, SONDERN
AUCH ALS BEGEGNUNGS-
ORTWAHRGENOMMEN. WIE
WICHTIG IST IHNEN DIESER
SOZIALE ASPEKT UNDWEL-
CHE ROLLE SPIELT DIE
STADTVERWALTUNG BEI
DER ORGANISATION SOL-
CHER EVENTS?
Der Aspekt, dass der Gewerbe-
PARK mehr als nur eine Einkaufs-
meile ist und sogar für viele Men-
schen als sozialer Treffpunkt dient,
hat sich in den Jahren nach Corona
klar herausgestellt. Das ist auch ei-
ne Erfahrung, die wir im Vorstand
der Projektgemeinschaft gemacht
haben. Daraus resultiert auch die
Entscheidung der Grundstücksei-
gentümer, mit jedem Umbau die
Aufenthaltsqualität im Gewerbe-
PARK zu steigern. Das wird sich in
der Zukunft in mehr Verweil- und in
mehr Grünflächen zeigen, was wir
von der Stadt Mülheim-Kärlich na-
türlich unterstützen.

IN ZEITEN VON ONLINE-
HANDEL UND STRUKTUR-
WANDEL IM EINZELHANDEL
STEHEN VIELE GEWERBE-
GEBIETE UNTER DRUCK. WIE
POSITIONIERT SICH DER
GEWERBEPARKMÜLHEIM-
KÄRLICH, UM AUCH LANG-
FRISTIG ATTRAKTIV UND
ZUKUNFTSFÄHIG ZU
BLEIBEN?
Der Online-Handel und der damit
verbundene Strukturwandel im Ein-
zelhandel gehen natürlich auch an
unserer Region nicht spurlos vor-
bei. Ich würde jedoch nicht sagen,
dass der stationäre Handel da-
durch unter Druck steht – vielmehr
positionieren sich die Unterneh-
men neu und langfristig anders. Ge-
rade im GewerbePARK zeigt sich,
dass der Einzelhandel zunehmend

auf das Einkaufserlebnis setzt: auf
Ausprobieren, Testen und Erleben.
Ein gutes Beispiel ist die Firma
Fahrrad XXL Franz, wo Kundinnen
und Kunden Fahrräder direkt vor
Ort testen können – inklusive Berg-
auf- und Bergabfahrten. Viele Un-
ternehmen organisieren zusätzlich
Aktionen und Events, die das Ein-
kaufen zu einem Erlebnis machen.
Genau das ist der entscheidende
Unterschied zwischen dem Online-
Handel und dem stationären Han-
del vor Ort.

ABSCHLIESSEND GEFRAGT:
WELCHE VISION HABEN SIE
PERSÖNLICH FÜR DEN GE-
WERBEPARK UND FÜR VER-
ANSTALTUNGENWIE DEN
MARTINSMARKT IN DEN
KOMMENDEN JAHREN?
GIBT ES KONKRETE PLÄNE
ODER NEUERUNGEN, AUF
DIE SICH BÜRGERINNEN,
BÜRGER UND BESUCHER
FREUEN DÜRFEN?
In meinen Gedanken gibt es viele
Pläne und Ideen. Ich bin ständig im
Austausch mit den Bürgerinnen
und Bürgern und bekomme dabei
oft mit, welche Wünsche und An-
regungen es noch gibt. Im Jahr
2024 haben wir beispielsweise mit
der Initiative Müllheim-Kärlich e. V.
ein Konzert im GewerbePARK ver-
anstaltet – das kam unglaublich
gut an. Trotz des schlechten Wet-
ters war es eine tolle Veranstaltung
und hat gezeigt, wie man den Ge-
werbePARK, in Kooperation mit ei-
nem Verein, einmal ganz anders in
Szene setzen kann. Solche Forma-
te möchte ich gerne weiterdenken,
etwa mit weiteren Konzerten oder
ähnlichen Events. Darüber hinaus
liegen mir unsere Traditionsveran-
staltungen – wie etwa der Martins-
markt – besonders am Herzen. Ich
bin ein großer Freund davon, Tra-
ditionen lebendig zu halten und sie
so zu pflegen, wie es bei uns üblich
ist. -nik-
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Der GewerbePARK ist eine der wichtigsten Wirtschaftsadressen der Region. Foto: Meinjohanns
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ROWENA GEWINNT DEN „GOLDENEN CUPCAKE“
Die Bäcker- und Konditormeisterin ist die Siegerin von „Das Große Backen – Die Profis“

W enn man von echtem Talent sprechen
möchte, gehört Rowena Redwanz definitiv

dazu. Mit gerade einmal 28 Jahren hat die sym-
pathische Bäcker- und Konditormeisterin aus
Saffig schon einige Male ihr außergewöhnliches
Können in der süßen Handwerkskunst unter Be-
weis gestellt.

Schon als Kind hat Rowena leidenschaftlich
gern gebacken. Mit zehn Jahren überraschte sie
ihre Familie regelmäßig mit selbstgemachten
Kuchen und Torten. Nach dem Abitur begann
sie ihre Ausbildung zur Konditorin im Seehotel
Maria Laach und schloss diese 2017 als Jahr-
gangsbeste ab. Drei Jahre später folgte der
Meisterbrief. 2022 gewann sie die Deutsche
Meisterschaft der Konditoren und wurde 2023
zur „Dessert Königin Deutschlands“ bei der TV-
Sendung „Lege kommt auf den Geschmack“
gekrönt. Parallel dazu absolviert sie die Bä-
ckermeisterprüfung – wieder als Jahrgangs-
beste.

Seit vier Jahren arbeitet Rowena als Ausbilderin
an der Handwerkskammer Koblenz und gibt
dort ihr Wissen weiter – oft an Kollegen, die älter
sind als sie.

SIEGERINBEIMANSPRUCHSVOLLEN
TV-FORMAT
Neuestes Highlight ihrer Karriere ist die Teil-
nahme an der TV- Show „Das Große Backen –
Die Profis“, bei der sie nicht nur im Finale stand,
sondern dieses auch gewann. „Es war eine wirk-
lich schöne Zeit und eine tolle harmonische At-
mosphäre“, berichtet sie von den Dreharbeiten.
„Aber die Konkurrenz war sehr, sehr stark und
ich war tatsächlich überrascht, dass ich ge-
wonnen habe.“ Das Finale war ein spannendes
Kopf-an-Kopf-Rennen, bei dem letztendlich mi-
nimalste Unterschiede über den Sieg entschie-
den.

Gegen sieben Konkurrenten aus Deutschland,
Österreich und Südtirol, allesamt die Besten ih-

res Handwerks, hat sie sich durchgesetzt und
hält nun voller Stolz den „Goldenen Cupcake“ in
den Händen. Mit Souveränität, handwerklicher
Präzision und Geduld meisterte sie die an-
spruchsvollen und herausfordernden Aufgaben.
Sie arbeitete hochkonzentriert und ließ sich we-
der von Kameras, Zeitdruck noch den strengen
Bewertungen der Jury aus der Ruhe bringen.
Auch wennmal etwas nicht geklappt hat und sie
improvisierenmusste.

HANDWERKSKAMMER
KOBLENZVOLLERSTOLZ
Einen Tag nach der Ausstrahlung des Finales
wurde Rowena in der Backstube des „Zentrum
für Ernährung und Gesundheit“ der Hand-
werkskammer Koblenz (HwK) gebührend ge-
feiert. Mit dem Banner „Du bekommst alles ge-
backen, Rowena! Wir sind stolz auf dich!“ wurde
die glückliche Gewinnerin von Präsident der
HwK Kurt Krautscheid, Vizepräsident Joachim
Noll, Hauptgeschäftsführer der HwK Ralf Hell-
rich, Geschäftsführer Bernd Hammes und zahl-
reichen Kollegen herzlich empfangen und be-
glückwünscht. „Sie haben sich mit handwerkli-
cher Präzision, künstlerischem Feingefühl und
einem tiefen Verständnis für Ihr Fach durchge-
setzt“, betont Kurt Krautscheid in seiner Lauda-
tio. „Ihr Sieg macht deutlich, dass handwerkli-
che Exzellenz und Leidenschaft nicht nur zu
persönlichen Erfolgen führen, sondern auch ei-
ne ganze Branche gekonnt ins rechte Licht rü-
cken können!“ Ralf Hellrich lobte die herausra-
gende Leistung der jungen Handwerksmeiste-
rin: „Es gibt Momente, die bleiben. Der Sieg von
Ihnen ist ein solcher Moment – für Sie persön-
lich, für uns als Handwerkskammer und für das
gesamte Handwerk.“ Bernd Hammes freute sich
über Rowenas Können und bezeichnete sie auf-
grund ihrer außergewöhnlichen Arbeit als „Bot-
schafterin des Handwerks“.

Die sichtlich gerührte Rowena bedankte sich
nicht nur aufrichtig für die Anerkennung und die
wertschätzenden Worte, sondern auch für die

umfangreiche Unterstützung, die sie von allen
Seiten vor und während dem Wettbewerb be-
kommen hat.

Ihre bisherigen Erfolge sind kaum noch zu über-
treffen. Rowena sieht das positiv: „Es ist toll und
ich bin stolz darauf, was ich in so kurzer Zeit al-
les erreicht habe. Jetzt freue ich mich aber auch
darauf, es mal etwas ruhiger angehen zu las-
sen.“ Das bedeutet für Rowena, den vollen Fo-
kus auf ihre Ausbildertätigkeit zu setzen und ihr
Wissen an die Azubis und Meisterschüler wei-
terzugeben.

Spätestens jedoch im März wird es mit der „Ru-
he“ vorbei sein. Da wird sie auf dem „Champi-
onnat du Chocolat à Coblence“ ihr Können live
unter Beweis stellen und die Besucher mit ihrer
Handwerkskunst begeistern. von Jasmin Rumpf

In einem spannenden Finale sicherte sich Ro-
wena Redwanz mit Nervenstärke und Präzision
den Sieg und ließ ihren Gefühlen nach all der
konzentrierten Feinarbeit und Anspannung frei-
en Lauf. Foto: Joyn/Claudius Pflug

MARTINSMARKT MIT VERKAUFSOFFENEM SONNTAG 

Zu den Gratulanten und Laudatoren der HwK bei der Feierstunde für Siegerin Rowena Redwanz (Mitte) gehörten (v. links) Präsident Kurt Krautscheid,
Hauptgeschäftsführer Ralf Hellrich, Vizepräsident Joachim Noll und Geschäftsführer Bernd Hammes. Foto: Michael Jordan
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„HIER STEHT DER MENSCH IM MITTELPUNKT“
Das neue Zahnzentrum Miller eröffnet in Mülheim-Kärlich

I m neuen Zahnzentrum Miller in Mülheim-Kär-
lich werden zukünftig moderne Medizin und

menschliche Nähe vereint. Die Ehepartner Ju-
lia und Philipp Miller haben sich hier den
Traum einer eigenen Praxis verwirklicht – mit
einem klaren Anspruch an Qualität,
Einfühlungsvermögen und einer individuellen
Versorgung des Patienten. Im Interview geben
die beiden Einblicke in ihr Konzept, ihre
Schwerpunkte und ihre Vision für eine Zahn-
medizin, bei der der Mensch im Mittelpunkt
steht.

WAS BEDEUTET DIE ERÖFFNUNG DES
EIGENEN ZENTRUMS FÜR SIE
PERSÖNLICH?
Julia Miller: Es ist für uns ein riesiger Schritt –
beruflich wie persönlich. Wir haben viele Jahre
Erfahrungen in anderen Praxen sammeln dür-
fen und natürlich fragt man sich immer: Wie wür-
den wir es machen, wenn wir alles selbst ge-
stalten könnten? Jetzt haben wir genau diese
Möglichkeit – und wir freuen uns riesig, unsere
eigene Philosophie in Mülheim-Kärlich umset-
zen zu dürfen.

WORIN UNTERSCHEIDET SICH DAS
ZAHNZENTRUM MILLER VON
ANDEREN PRAXEN?
Philipp Miller: Wir bieten wirklich alles aus ei-
ner Hand – von der Diagnostik über die Be-
handlung bis hin zum Zahnersatz aus dem ei-
genen Labor. Unser Team, unsere Technik und
unser Know-how arbeiten Hand in Hand. Das
ermöglicht nicht nur Qualität auf höchstem Ni-
veau, sondern auch eine schnelle und indivi-
duelle Versorgung – ohne Umwege, ohne lan-
ge Wartezeiten und ohne unnötige Zusatzkos-
ten.

EIN BESONDERER FOKUS IHRER
PRAXIS LIEGT AUF DER BETREUUNG
VON ANGSTPATIENTEN. WIE BEGEG-
NEN SIE DIESEN MENSCHEN?
Philipp Miller: Mit sehr viel Verständnis und Ge-
duld. Viele Menschen haben schlechte Erfah-
rungen gemacht oder fühlen sich beim Zahn-
arzt ausgeliefert. Deshalb ist uns eine ruhige,
wertschätzende Atmosphäre besonders wich-
tig. Wir führen ausführliche Vorgespräche, klä-
ren umfassend auf und bieten – wenn ge-
wünscht – auch Behandlungen im Dämmer-
schlaf oder in Vollnarkose an.

WELCHE ROLLE SPIELT VERTRAUEN
IN IHRER TÄGLICHEN ARBEIT?
Julia Miller: Eine zentrale. Ohne Vertrauen gibt
es keine erfolgreiche Behandlung. Deshalb set-
zen wir auf Ehrlichkeit, Zeit und Offenheit im Ge-
spräch. Wir möchten, dass sich die Menschen
bei uns verstanden und sicher fühlen – das ist
die Basis für jede medizinische Entscheidung,
die wir gemeinsam treffen.

WELCHE LEISTUNGEN BIETEN SIE IN
IHRER PRAXIS AN?
Philipp Miller: Unser Spektrum ist sehr umfas-
send. Von der allgemeinen Zahnmedizin – wie
Kontrolluntersuchungen, Füllungen oder Zahn-
fleischbehandlungen – über chirurgische Ein-
griffe bis hin zur ästhetischen Zahnmedizin. Ein
besonderer Vorteil ist unser eigenes zahn-

technisches Labor, mit dem wir hochpräzise
und individuell arbeiten können.

WAS SIND IHRE SCHWERPUNKTE IN-
NERHALB DIESES ANGEBOTS?
Julia Miller: Neben der Implantologie liegt uns die
hochwertige prothetische Versorgung besonders
am Herzen – also festsitzender und heraus-
nehmbarer Zahnersatz. Hier kommt es auf Präzi-
sion, Erfahrung und gute Zusammenarbeit mit
dem Labor an. Wir können schnell reagieren, vor
Ort anpassen und optimale Ergebnisse erzielen.

GERADE BEI ZAHNERSATZ SPIELEN
PASSGENAUIGKEIT UND ÄSTHETIK EINE
GROSSE ROLLE. WIE SETZEN SIE DAS
UM?
Julia Miller: Mit viel Fingerspitzengefühl – und en-
ger Zusammenarbeit mit unserem Zahntechniker
im Haus. So können wir nicht nur perfekte Er-
gebnisse erzielen, sondern auch sehr individuelle
Wünsche berücksichtigen. Ob Form, Farbe oder
Material – alles wird gemeinsam mit dem Patien-
ten abgestimmt und umgesetzt.

AUCH DIE ÄSTHETIK NIMMT IN DER MO-
DERNEN ZAHNMEDIZIN EINEN IMMER
GRÖSSEREN STELLENWERT EIN. WIE GE-
HEN SIE DAMIT UM?
Philipp Miller: Wir verstehen Ästhetik nicht nur als
„schöne Zähne“, sondern als Teil des persönli-
chen Wohlbefindens. Deshalb bieten wir Leistun-
gen wie Bleaching, Veneers oder keramische Res-
taurationen an – immer mit dem Ziel, ein natürli-
ches und harmonisches Ergebnis zu erzielen, das
zum Menschen passt.

WAS ERWARTET FAMILIEN UND KIN-
DER BEI EINEM BESUCH IN IHRER
PRAXIS?
Julia Miller: Als Eltern von zwei Kindern haben
wir uns hierzu natürlich besonders Gedanken

gemacht. Wir bieten eine freundliche Umge-
bung, ein geduldiges Team – und viel Einfüh-
lungsvermögen. Gerade Kinder sollen von An-
fang an lernen, dass ein Zahnarztbesuch nichts
Bedrohliches ist. Deshalb nehmen wir uns Zeit,
erklären kindgerecht und schaffen eine Atmo-
sphäre, in der man sich wohlfühlen kann.

UND WIE SIEHT ES MIT DER VORSORGE
BEI ERWACHSENEN AUS?
Philipp Miller: Regelmäßige Prophylaxe ist die
Grundlage für gesunde Zähne – egal in wel-
chem Alter. Wir bieten professionelle Zahnrei-
nigungen, individuelle Beratung und langfristi-
ge Betreuung, damit Zahnerkrankungen gar
nicht erst entstehen. Wer regelmäßig kommt,
hat meist deutlich weniger Behandlungsbe-
darf.

WIE WICHTIG WAR ES IHNEN, EIN EIGE-
NES TEAM AUFZUBAUEN?
Julia Miller: Sehr wichtig. Wir haben unsere Mit-
arbeiter sorgfältig ausgewählt. Kompetenz, Ar-
beitsfreude sowie der Teamgedanke waren für
uns die wichtigsten Punkte bei den Gesprä-
chen. Jetzt können wir sagen: Unser Team ist
motiviert, fachlich stark und menschlich genau
das, was wir uns gewünscht haben. Das wer-
den auch unsere Patientinnen und Patienten
merken.

WORAUF DÜRFEN SICH IHRE PATIEN-
TINNEN UND PATIENTEN BESONDERS
FREUEN?
Philipp Miller: Auf ein Zahnzentrum, das mo-
dern ausgestattet ist, aber dabei nie den Men-
schen aus dem Blick verliert. Auf ehrliche Be-
ratung, hochwertige Behandlungen und ein
Umfeld, in dem man sich wirklich gut aufge-
hoben fühlen kann. Und darauf, dass wir im-
mer nach der besten Lösung suchen – für je-
den Einzelnen.

Julia und Philipp Miller haben sich im GewerbePark einen Traum verwirklicht. Foto: Privat
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Beispielfoto eines Fahrzeuges der Baureihe. Die Ausstattungsmerkmale des abgebildeten Fahrzeugs sind nicht Bestandteil des Angebotes.
1Ford Auswahl-Finanzierung, ein Angebot der Ford Bank GmbH, Henry-Ford-Str. 1, 50735 Köln. Angebot gilt für noch nicht zugelassene, für
das jeweilige Zinsangebot berechtigte Ford Neufahrzeuge bei verbindlicher Kundenbestellung und Abschluss eines Darlehensvertrages
und nur für Gewerbekunden (ausgeschlossen sind Großkunden mit Ford Rahmenabkommen sowie gewerbliche Sonderabnehmer wie
z. B. Taxi, Fahrschulen, Behörden). Ist der Darlehensnehmer Verbraucher, besteht nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht
nach § 495 BGB. Bitte sprechen Sie uns für weitere Details an. Das Angebot stellt das repräsentative Beispiel nach § 17 Preisangabenver-
ordnung dar. 2Gilt für einen Ford Ranger Wildtrak 2,3-l-EcoBoost-Plug-in-Hybrid 207 kW (281 PS), 10-Gang-Automatiktgetriebe, e-4WD
Antrieb, Euro 6d-ISC-FCM. ³Details entnehmen Sie bitte den jeweils gültigen Bedingungen. Angebot der Ford-Werke GmbH, Henry-Ford-
Str. 1, 50735 Köln. Ford Flatrate+ ist nur kombinierbar mit einem Vertrag (Finanzierung oder Leasing) der Ford Bank GmbH, Henry-Ford-Str.
1, 50735 Köln. Die Ford Flatrate+ ist für Gewerbe- und Flottenkunden nur erhältlich in Kombination mit Ford Pro™ Telematics Essentials.

Autohaus Norren & Hoffmann GmbH
Werftstr. 3, 56575 Weißenthurm
Tel.: 02637/9235-0, Fax: 02637/9235-30
Erfurter Str. 11, 56626 Andernach
Tel.: 02632/838940
E-Mail: info@autohaus-norren.de | www.autohaus-norren.de

Ford Ranger Wildtrak
2,3 l EcoBoost PHEV 207 kW (281 PS), 10-Gang-Automatik-
getriebe, e-4WD, 4 Leichtmetallräder 8 J x 18 mit 255/65 R
18 All Terrain Reifen, Technologie-Paket 52 für PHEV,
Anhängevorrichtung 13polig – Anhängelast 3,5 Tonnen,
Cyber Orange Metallic, el. Laderaumrollo in schwarz,
Garantie-Schutzbrief: Ford Flatrate+ 4 Jahre 40.000 km

Günstig mit
-1 monatl. Finanzierungsraten von € 289,-1,2
INKL. 7.500,- € ANZAHLUNG

Unser Kaufpreis 56.590,00 €
inkl. Überführungskosten 990,- €

Laufzeit 48 Monate
Gesamtlaufleistung 40.000 km
Sollzins p. a. (fest) 0 %
Effektiver Jahreszins 0 %
Anzahlung 7.500,- €
Nettodarlehensbetrag 49.132,10 €
Gesamtbetrag 56.632,10 €
-1 Monatsraten à 289,- €
Restrate 35.527,33 €

Jubiläumsangebot
0 % Zinsen1, 0 € Wartung3, 4 Jahre Garantie3.

SOFORT LIEFERBAR IN VIELEN FARBEN
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DEMWINTER UND DER KÄLTE DIE STIRN BIETEN
Ihre PALMPHARMA Apotheke im GewerbePARK bietet beste Beratung und Service

W enn die Temperaturen sin-
ken und die Tage kürzer

werden, verändert sich auch unser
Körper. Das Immunsystem ist stär-
ker gefordert, Viren und Bakterien
haben in geschlossenen Räumen
leichtes Spiel, und die trockene
Heizungsluft belastet Haut und
Schleimhäute. Gerade in dieser
Jahreszeit ist eine bewusste Ge-
sundheitsvorsorge wichtig – und
dabei kann die Apotheke Sie auf
vielfältige Weise unterstützen. Eine
ausgewogene Ernährung mit viel
frischem Obst und Gemüse liefert
zwar wichtige Vitamine und Mine-
ralstoffe, doch gerade im Winter
reicht das oft nicht aus. In Ihrer
Apotheke erhalten Sie kompetente
Beratung, welche Nahrungsergän-
zungsmittel in der dunklen Jahres-
zeit sinnvoll sind. Besonders Vita-
min D spielt eine große Rolle, da es
im Winter durch das fehlende Son-
nenlicht häufig zu kurz kommt.
Auch Präparate mit Vitamin C, Zink
oder pflanzlichen Inhaltsstoffen
können helfen, das Immunsystem
zu unterstützen und die Abwehr-

kräfte zu stärken. Doch selbst mit
einem starken Immunsystem las-
sen sich Erkältungen nicht immer
vermeiden. Deshalb lohnt es sich,
gut vorbereitet zu sein. Ihre Apo-
theke bietet eine breite Auswahl an
bewährten Produkten, die den All-
tag in der Erkältungszeit leichter
machen: Nasensprays halten die

Schleimhäute feucht und unter-
stützen deren natürliche Abwehr-
funktion, Händedesinfektionsmittel
für unterwegs reduzieren das Risi-
ko einer Ansteckung, und Hals-
oder Rachensprays können erste
Beschwerden schnell lindern. Soll-
te es Sie dennoch erwischen, pro-
fitieren Sie von einer individuellen

Beratung, welches Medikament
oder welche pflanzliche Alternative
für Sie am besten geeignet ist –
vom Hustensaft über fiebersen-
kende Mittel bis hin zu sanften
Hausmitteln. Neben den Atemwe-
gen leidet im Winter auch die Haut.
Die kalte Luft draußen und die tro-
ckene Heizungsluft drinnen führen
schnell zu trockener, spannender
Haut, rissigen Lippen oder gereiz-
ten Händen. In unserer Apotheke
im GewerbePARK finden Sie eine
große Auswahl an medizinischen
Hautpflegeprodukte. Das Beson-
dere an unserer PALMPHARMA
Apotheke ist jedoch nicht nur die
große Auswahl an Produkten, son-
dern vor allem die persönliche Be-
ratung. Jeder Mensch reagiert un-
terschiedlich auf die Herausforde-
rungen der kalten Jahreszeit. Des-
halb nehmen wir uns Zeit für Ihre
Fragen, prüfen mögliche Wech-
selwirkungen von Medikamenten
und geben Ihnen Tipps, wie Sie Ihr
Wohlbefinden steigern können. So
werden Sie in allen Bereichen op-
timal begleitet. -nik-

Die PALMPHARMA Apotheke im GewerbePARK bietet beste Beratung.
Foto: Pixabay

abzüglich 5% Rabatt gemäß § 130 Abs. 1 SGB V. ** UVP = Unverbindliche Preisempfehlung des Herstellers. Bezogen auf die aktuellen Angebote. Solange der Vorrat reicht. Abgabe nur in haushaltsüblichen Mengen. Irrtümer vorbehalten. Preise in Euro inkl. MwSt. 
Nicht mit anderen Rabattaktionen kombinierbar. Abbildungen ähnlich.

SNUP 0,1%
Nasenspray 1 ,®
10 ml

ausgenommen sind Sonderangebote, Rezepturen,verschreibungsppichtige Arzneimittel 
und MBR Kosmetik nicht mit anderen Rabatt Aktionen kombinierbar! 

1 Rabatt Coupon pro Kunde einlösbar!

 Apotheke im Gewerbepark

Grundpreis: 360,00 € / 1 L

Angebotspreis

3,60 €
statt 5,97€

gültig nur am 02.11.25

Grundpreis: 49,75€ / 1 Ltr

Angebotspreis

9,95
statt 16,62€

ASPECTON 
Hustensaft1 ,2®
200 ml

!PREIS
KNALLER

40%
   RABATT

Grundp 326,67€ / 1 Ltr

Angebotspreis

9,80€
statt 13,99 €

30%
RABATT

WICK ZZZQUIL ®1,2

Gute Nacht Spray®
30 ml

!PREIS
KNALLER

40%
 RABATT

Angebotspreis

7,20€
 statt 10,26 €

30%
RABATT

LEMOCIN  
Halstabletten1,2®
20 Stück

20% RABATT

 Angebotspreis

3,60€
  statt 5,59

ASS RATIOPHARM 100
Tabletten1 ®
100 Stück

CETEBE ABWEHR PLUS
Kapseln 1 ®
30 Stück

35%
RABATT

DIE APOTHEKE IHRER HEIMAT
 Apotheke im Gewerbepark

Industriestr. 18-20  56218 Mülheim-Kärlich
Tel.: 0261/963960

gewerbepark@palmpharma.de

jetzt QR-Code scannen+
APP runterladen!

NEU und zuverlässig
PALMPHARMA APOTHEKEN APP

26000 Artikel an Lager!!!
Bestellt bis 15 Uhr 

noch am gleichen Tag geliefert, 
sofern vorrätig!

                                             E-Rezept einlösen
                                                mit Krankenkassenkarte

                                                
                                               Medikamente bestellen

                                                
                                                  sicher, einfach und schnell

                                    

 Angebotspreis

10,15€
  statt 14,47€

Lorem Ipsum

DULCOLAX 
Dragees in der Dose 1,®
100 Stück

 Angebotspreis

17,20€
 statt 22,90

 GÜLTIG VOM 02.11.08.11.25

30%
RABATT

25%
RABATT

LOREM IPSUM

LOREM IPSUM 

MARTINSMARKT UND
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ROLLERGmbH&Co. KG /Willy-Brandt-Allee 72 / D-45891 Gelsenkirchen /www.roller.de

ROLLER Mülheim-Kärlich I Industriestraße 12-16 I 56218Mülheim-Kärlich
1) Laufzeit 6-36 Monatsraten mit 0 % gebundenen und effektivem Jahreszins auf alle frei geplanten Küchen am 02.11.2025 im ROLLER-Markt in Mülheim-Kärlich schon ab 100,- €. Mindestrate
9,- €. Kaufpreis entspricht dem Nettodarlehnsbetrag. Vermittlung erfolgt nur in unseren ROLLER-Märkten ausschließlich für die BNP Paribas S. A. Niederlassung Deutschland, Rüdesheimer Str. 1,
80636 München. Vorstehende Angaben zugleich repräsentatives Beispiel gem. § 17 Abs. 4 PAngV. 2) Gültig beim Kauf einer frei geplanten Küche. Aktion nur gültig am 02.11.2025 im ROLLER-Markt
in Mülheim-Kärlich. Nur gültig für neue Bestellungen im ROLLER- Markt. Bestellungen über roller.de sind ausgeschlossen. Ab einem Einkaufswert von 1999,- € Lieferung für nur 99,- €. Nicht mit
anderen Rabattaktionen kombinierbar. Gültig für alle neu abgeschlossenen Kaufverträge am 02.11.2025 innerhalb Deutschlands und den Niederlanden bis max. 40 km Umkreis vom ROLLER-Markt
in dem bestellt wurde. Entfernungen über 40 km hinaus werden mit einer Kilometerpauschale berechnet. Ausgenommen verfügbare Mitnahme-Küchen, Ausstellungsküchen Werbeküchen. 3) Nur
gültig für Neuverträge am 02.11.2025 im ROLLER-Markt in Mülheim-Kärlich. Ausgenommen Lieferung & Montage, Pfand & ROLLER-Geschenkkarten. Gilt nur bei aktiver Nutzung der ROLLER-App
durch Scannen des gültigen Strichcodes aus der ROLLER-App am Counter/an der Kasse oder Einloggen über das Kundenkonto auf roller.de. Der Preisnachlass wird pro Einkauf nur einmal gewährt.
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JUNGES HIP-HOP-TALENT AUS MÜLHEIM-KÄRLICH
Malik Karim (9) von der Tanzfabrik Mittelrhein lebt für seine Leidenschaft: Das Tanzen

W er Malik Karim tanzen sieht, ahnt kaum,
dass er erst seit gut einem Jahr dabei

ist. Der Neunjährige aus Mülheim-Kärlich hat
sich in kürzester Zeit zu einem Tanztalent im
Hip-Hop und Streetdance entwickelt – und
schon mehrere Titel auf nationaler und in-
ternationaler Ebene gewonnen.

Im Januar diesen Jahres wurde Malik von
Tanzcoach Gabriel Hermes in die Tanzfabrik
Mittelrhein aufgenommen. „Von Anfang an
hat Gabriel an ihn geglaubt“, erzählt Vater
Mustafa Karim. „Noch vor einem Jahr konnte
er sich kaum eine Choreografie merken –
heute tanzt er auf internationalen Bühnen.“

Die Liste seiner Erfolge ist beeindruckend:
Malik wurde Vize-Weltmeister im Duotanz
bei der UDO-Weltmeisterschaft in Blackpool
(England), errang gleich zwei Europameis-
tertitel bei der UDO-EM in Belgien (1. Platz
Solo Freestyle und 1. Platz Duo mit Tanz-
partner Peter) und holte sich auch den Deut-
schen Meistertitel im Duotanz. Zudem ge-
wann er bei der DTHO den Westdeutschen
Meistertitel im Teamwettbewerb sowie wei-
tere Spitzenplätze inQuad-Wettbewerben.

Trainiert wird dreimal proWoche in der Tanz-
fabrik. Doch auch zu Hause ist das Tanzen
allgegenwärtig. „Es ist immer was los – Malik
stellt sich mitten in die Küche und tanzt“, ver-
rät Vater Mustafa lachend. Für Malik ist das

kein Zwang, sondern pure Leidenschaft. Sein
großes Vorbild: Tanztrainer Gabriel Hermes.

Neben Schule und Freizeit stehen für den
jungen Tänzer bereits zahlreiche Auftritte
undMeisterschaften imKalender.

Für die Zukunft hat Malik große Pläne. Er möch-
te weiter an nationalen und internationalen
Wettbewerben teilnehmen – und vor allem noch
besser werden. Eines hat er mit seinen Erfolgen
aber jetzt schon bewiesen: Dass Leidenschaft,
Fleiß und der Glaube an sich selbst in kürzester
Zeit Unglaublichesmöglichmachen. -dos-

Malik mit seinem Tanztrainer und großen Vor-
bild Gabriel Hermes, der ihn in der Tanzfabrik
Mittelrhein fördert.

Malik und sein Tanzpartner Peter ertanzten sich
bei der UDO-Weltmeisterschaft 2025 in Black-
pool den Titel als Vize-Weltmeister im Duo.

Stolzer Europameister 2025: Malik Karim (9) präsentiert seinen Pokal für den 1. Platz im Solo Freestyle bei der UDO-EM. Fotos: Michael Chevalier
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EINE FREUNDSCHAFT
MIT VIELEN VORTEILEN:

KLEINE GESCHENKE
10-€-Gutschein für das Restaurant, 10-€-Gutschein
für die billi & friends Boutique als Willkommensgeschenk,
sowie ein Geburtstagsgeschenk.

FREUNDSCHAFTSPREISE
Bei jedem Einkauf punkten
(1€ Umsatz = 1 Punkt = 0,01€),
mit Aktionen wertvolle Sonderpunkte sammeln.

ÜBERRASCHUNGEN
Spannende Aktionen und Events
rund ums Wohnen.

UNTERSTÜTZUNG
Kostenloser Transporter
beim Möbelkauf.

JETZT ANMELDEN UND
FREUND*IN WERDEN!
Einfach QR Code scannen oder unter
billi-friends.de/friendsclub

billi & friends Wohnkaufhaus GmbH · Spitalsgraben 7 · Mülheim-Kärlich Gewerbepark · www.billi-friends.de · info@billi-friends.de · /billi_friends · /billifriends

FINANZIERUNG
bis zu 24 bequemen Monatsraten.

NOV

13.00 – 18.00 Uhr

02.

So.
OKT

10.00 – 19.00 Uhr

31.

Fr.

OKT

10.00 – 19.00 Uhr

30.

Do.

10%
auf freigeplante

POLSTERMÖBEL

20%
auf Boutique-Artikel

B
ES

TPREI S

G

A
R A N T

I E

EXTRA FÜR SIE:

ÖFFNUNGSZEITEN: 12 -17 UHR

Wir bitten um

vorherige Reservierung!

NUR 24,90 €
Martinsgans

3%
für FriendsClub-

Mitglieder und alle,
die es werden wollen!

KOSTENLOSE
LIEFERUNG

UND MONTAGEbei Kauf einer Küche
Live-Cooking
von

Nur bis Sonntag!

*

**

gebundenen Sollzins von 0,00 % p. a. Bonität vorausgese tzt. Partner ist die TARGOBANK AG, Kasernenstr . 10, 40213 Düsseldorf. Die Angaben
stellen zugleich das 2/3-Beispiel gemäß §6a Abs. 3 PAngV dar.

* Gültig nur auf Neuaufträge und nur in unseren Shops Loft2020 und Natur Plus.
** Nicht auf bereits reduzierte Artikel.

Gültig bis zum 02.11.2025
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STARBUCKS, KAUFLAND & CO: „HIER GIBT ES ALLES“
Eva Hornauer und Peter Meuer im Gespräch mit den Verantwortlichen im GewerbePARK

O b Primark, Starbucks oder
Kaufland: Was Neuansied-

lungen von Geschäften betrifft, läuft
es gerade rund im Gewerbepark
Mülheim-Kärlich. Das Gebiet an
der B9 sorgt nicht nur für Umsatz
in der Region, sondern ist auch ein
Einkommensgarant für die Stadt-
kasse und – über Umlagen – für
die Kassen von Verbandsgemein-
de und Kreis. Was macht den Ge-
werbepark so erfolgreich? Wie soll
und kann er weiterentwickelt wer-
den, um den Erfolg auch in Zukunft
zu sichern? Diese Fragen beant-
worten Axel Kargl, Vorstand des
Gewerbeparkvereins „Wir in Mül-
heim-Kärlich“, und Nicolina Mein-
johanns, Gewerbepark-Managerin,
im Interview.

FRAU MEINJOHANNS, HERR
KARGL, GERADE IST ZIEM-
LICH VIEL BEWEGUNG IM
GEWERBEPARK: PRIMARK
KOMMT 2026, UND AUCH
STARBUCKS SOLL IM GLEI-
CHEN JAHR ERÖFFNEN. WIE
WICHTIG SIND SOLCH
GROSSE NAMEN?
Kargl: Sie sind extrem wichtig.
Aber die viel wichtigere Frage ist
doch: Warum kommen sie über-
haupt hierher? Warum kommen
sie in einen Gewerbepark? Wir
sind hier auch eine Art Versuchs-
labor für Flächenkonzepte. Das
kann man am Beispiel Skechers
sehen, die hier ein Fachmarktkon-
zept ausprobiert haben. Im Ge-
werbepark gibt es die größte Ske-
chers-Filiale in Deutschland, die
zweitgrößte europaweit.

Meinjohanns: Starbucks ist ein
Beispiel dafür: Normalerweise sind
die Filialen an Bahnhöfen, in Ein-
kaufszentren oder in Innenstädten
– also in Bereichen mit viel Lauf-
kundschaft. Da ist die kommende
Filiale im Gewerbepark eine Art Pi-
lotprojekt, auf das wir stolz sind.
2026 wird in dieser Hinsicht ein
spannendes Jahr für den Gewer-
bepark.

EIN ANDERER GROSSER
NAMEWURDE SCHON VOR
EINIGEN MONATEN BE-
KANNT: KAUFLANDWIRD
DIE EHEMALIGE REAL-FLÄ-
CHE IM RHEIN-MOSEL-EIN-
KAUFSZENTRUM ÜBER-
NEHMEN. WIE HABEN SIE
DIESE NACHRICHT AUFGE-
NOMMEN? ES LAG LANGE
IN DER SCHWEBE, WER GE-
RADE DORT SEINE ZELTE
AUFSCHLAGEN KÖNNTE.
Kargl: Als ich von der Schließung
erfahren habe, hatte ich eine Rie-
senangst, dass diese Fläche nicht

mehr richtig vermarktet wird. Viele
der großen Vollsortimenter waren
und sind bereits gut in der Region
vertreten. Die Frage liegt da nahe:
Wer nimmt diese Fläche? Als nach
längerer Zeit die Nachricht kam,
dass es Kaufland wird, habe ich
nur gedacht: Gut, dass es so ist!

Meinjohanns: Dass es mit Kauf-
land jetzt wirklich ein Vollsorti-
menter geworden ist, freut uns
sehr – auch wegen der Angebots-
vielfalt. Generell haben wir im Ge-
werbepark mit Aldi und Lidl durch-
aus noch die Möglichkeit zum Le-
bensmitteleinkauf.

Kargl: Für die kleineren Geschäfte
um die Fläche herum hat mich die
Übernahmenachricht besonders
gefreut. Schließlich war Real zu-
sammen mit Müller in diesem Be-
reich ein echtes Zugpferd.

WASMACHT DEN GEWER-
BEPARK MÜLHEIM-KÄRLICH
– AUCHMIT BLICK AUF DIE
BESTÄTIGTEN NEUZUGÄN-
GE – ATTRAKTIV?
Kargl: Was wir hier im Gewerbe-
park Mülheim-Kärlich haben, ist
einzigartig in Deutschland, viel-
leicht sogar in Europa: die Kon-
zentration von Einzelhandel,
Dienstleistungen, Fabrikation,

Großhandel und Verwaltung mitten
auf der grünen Wiese. Natürlich
gibt es andernorts auch Gewer-
begebiete, Outlet-Zentren und In-
nenstädte mit ihren Einkaufsstra-
ßen. Aber das Besondere ist: Hier
gibt es einfach alles. Wir haben im
Park mittlerweile Tausende Ar-
beitsplätze.

Meinjohanns: Der Branchenmix
macht‘s. Das gilt für die Kunden,
aber eben auch für neue Investo-
ren und Mieter. Die Auswahl, die
die Kunden zu uns in den Park
führt, ist ein Anreiz, Teil dieser Aus-
wahl zu werden. Was man außer-
dem nicht unterschätzen sollte,
sind die Parkplätze. In Innenstäd-
ten oder städtischen Einkaufs-
zentren sind Parkplätze begrenzt,
manchmal sehr eng und meist teu-
er. Im Gewerbepark gibt es Park-
plätze direkt vor der Tür. Für die
Kunden ist das praktisch. Aber
eben auch für die Mitarbeiter, die
hier arbeiten.

ZUSAMMENGEFASST
HEISST DAS: DER GEWER-
BEPARK IST KONZEPTIO-
NELL ENGMIT DER IDEE DER
PERSÖNLICHENMOBILITÄT,
DIE FREIHEIT UND FLEXIBILI-
TÄT BIETET, VERKNÜPFT?
Kargl: Richtig. Das Auto ist ein

privater Rückzugsort und bietet
maximale Flexibilität. Und die
Parkplätze im Gewerbepark
spielen für das Einkaufsverhal-
ten der Kunden natürlich eine
Rolle: Hier bekommt man nicht
nur alles, sondern man kann
seine Einkäufe auch direkt im
Auto verstauen und dann zum
nächsten Geschäft laufen oder
fahren. In einem städtischen
Einkaufszentrum ist das anders
– da muss man erst mal wieder
ins Parkhaus kommen. Das ist
hier ein anderes Einkaufsfee-
ling.

IN BEZUG AUF DIE ER-
FÜLLUNG VON KLIMA-
ZIELEN IST DER FOKUS
AUF DEN INDIVIDUAL-
VERKEHR MIT DEM AUTO
ABER KONTRAPRODUK-
TIV. HAT DAS IN ZUKUNFT
NOCH SO BESTAND?
Kargl: Am Ende entscheiden die
Kunden selbst, wie sie – auch in
Zukunft – einkaufen möchten.
Man könnte die Frage stellen,
ob es unter dem Aspekt des Kli-
mawandels wirklich so gut ist,
dass Paketdienste stundenlang
durch die Gegend fahren, um
einzelne Päckchen zu liefern.
Das ist eine riesige, gesamtge-
sellschaftliche Diskussion.

Axel Kargl, Vorstand des Gewerbeparkvereins „Wir in Mülheim-Kärlich“, und Nicolina Meinjohanns, Gewerbe-
park-Managerin, im Interview. Foto: Alexej Zepik
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WENNWIR DEN INDIVIDU-
ALVERKEHR AN SICH AU-
SSEN VOR LASSEN: IM
GEWERBEPARK GIBT ES
TROTZDEM VIEL ASPHALT
UND WENIG GR�N. AN
OHNEHIN HEISSEN TAGEN
WIRD ES DADURCH TEN-
DENZIELL NOCH HEISSER.
GIBT ES PL�NE, WIE DIE
AUFENTHALTSQUALIT�T
IM GEWERBEPARK IN DIE-
SER HINSICHT BAULICH
VERBESSERT WERDEN
KANN"
Kargl: Da bin ich voll bei Ihnen.
Die Industriestraße muss zum
Beispiel dringend saniert werden
– das wird im kommenden Jahr
angegangen. Dabei haben wir
von der ProMektgemeinschaft
vorgeschlagen, dass die Straße
eine hellere Teerdecke be-
kommt. Die heizt sich dann nicht
so schnell auf. Hierzu sind wir mit
der Verwaltung in einem guten
Austausch. Was das Thema
Grünflächen angeht, sind wir mit
den Eigentümern der Flächen
immer wieder im Gespräch.

MeinMohanns: Und es gibt bereits
einige grüne Dächer im Gewer-

bepark und viele Photovoltaik-
anlagen.

Kargl: Genau, 50 Prozent der Ge-
bäude haben bereits PV-Anlagen
auf den Dächern. Das ist mit dem
Stand von vor einigen Jahren
nicht zu vergleichen.

DER STATION�RE EINZEL-
HANDEL IN INNENST�D-
TEN HAT ES SCHWER, DAS
IST KEIN GEHEIMNIS. ALS
EIN GRUND DAF�R WIRD
IMMER WIEDER DER ON-
LINEHANDEL AUFGE-
F�HRT. WIE SCHL�GT SICH
DER GEWERBEPARK HIER"
Kargl: Viele Unternehmen, die
hier in Mülheim-Kärlich sitzen,
haben einen funktionierenden
Onlinehandel. Da mache ich mir
wenig Sorgen.

WIE MÖCHTE SICH DER
GEWERBEPARK IN ZU-
KUNFT AUFSTELLEN"
Kargl: Für uns wird es wichtig
sein, die Aufenthaltsqualität im
Gewerbepark zu erhöhen, zum
Beispiel mit Begrünungen und
modernen Gebäuden – da sind
wir, wie gesagt, auch immer wie-

der im Austausch mit den
Grundstückseigentümern. Ein
weiterer Punkt wären Veran-
staltungen. Wir planen Mährlich
circa �5 Events: von Netzwerk-
treffen, verkaufsoffenen Sonn-
tagen bis hin zu Festen. Das mö-
gen die Kunden. Außerdem ist
es wichtig, dass der Branchen-
mi[ weiterhin stimmt. Damit
meine ich nicht nur unterschied-
liche Geschäfte im Einzelhandel,
sondern auch den Mi[ zwischen
Einzelhandel, Industrie und
Großhandel. Ich glaube, wenn
wir weiterhin an all dem arbeiten,
wird der Gewerbepark weiterhin
einen Riesenerfolg haben.

GIBT ES EINEN ASPEKT IN
DIESEM BRANCHENMI;,
VON DEM SIE SAGEN W�R-
DEN: HIER KÖNNTE DIE
AUSWAHL BESSER WER-
DEN"
Kargl: Im Bereich Gastronomie
könnten wir noch etwas mehr
Auswahl haben. Uns fehlen Kon-
zepte, wie beispielsweise Hans
im Glück oder LÖOsteria, zum ei-
nen für die Mitarbeiter im Park
und zum anderen für die Kun-
den.

MeinMohanns: Mit solchen
Gastrokonzepten könnte die
Aufenthaltsqualität im Gewer-
bepark gesteigert werden.

EINE FRAGE ZUM AB-
SCHLUSS: WENN SIE SICH
ETWAS F�R DIE ZUKUNFT
DES GEWERBEPARKS VON
POLITIK UND VERWAL-
TUNGW�NSCHEN KÖNN-
TEN, WAS W�RE DAS"
Kargl: Tatsächlich ist die Sa-
nierung der Industriestraße ein
wichtiger Aspekt. Das ist eine
Art Operation am offenen Her-
zen, weil sie eben die Haupt-
verkehrsader hier ist. Ich bin
aber sehr zuversichtlich, dass
wir dafür gute Lösungen fin-
den.

MeinMohanns: Ich würde mir
die bezaubernde Jeannie her-
beiwünschen und sie bitten,
mit einem Fingerschnipsen
die Industriestraße über
Nacht komplett zu sanieren
�lacht�.

Mit freundliFher *enehPiJunJ
der 5hein-=eitunJ �ersFhienen
dort aP ��. 6eStePEer �����

NET AB 12:00 UHR
BERATUNG & VERKAUF

* Diese Aktion gilt ab einem Auftragswert von 5000,- Euro, ist nicht mit allen

Gültig bis zum 16.11.25 und nur solange der Vorrat reicht.

UNSERE ÖFFNUNGSZEITEN:
MO - FR: 10.00 - 19.00 Uhr
jeden SA: 9.00 - 18.00 Uhr

SONNTAGS-VERKAUF

JETZT TERMIN

VEREINBARE
N!

SITZ DER GESELLSCHAFT: KÜCHEN AKTUELL GMBH I SENEFELDERSTRASSE 2B I 38124 BRAUNSCHWEIG

4-teiliges Se
t

inklusive Pfanne

4-teiliges Set inklusive Pfanne aus der PURE COLLECTION, Made in Germa-
ny, hergestellt aus 90% recyceltem 18/10 Edelstahl, Fissler Superthermic
Boden, 10 Jahre Garantie. Bestehend aus Kochtopf 20 cm und 24 cm, Stiel-
kasserolle 16 cm ohne Deckel und einer Stielpfanne 28 cm. Geeignet für
alle Herdarten. Töpfe für die Verwendung im Backofen bis 180° C geeignet,
Pfanne bis 230° C.

*

Zugabe zum Küchenkauf!

SONNTAG

WIR FREUEN UNS
AUF IHREN BESUCH!

Ihr Florian Rieken
Verkaufsleiter
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STILVOLL DURCH DIE KALTE JAHRESZEIT
Die Wintermode 2025/26 präsentiert sich vielseitig, luxuriös und mit einem klaren Fokus

D ie Wintermode 2025/26 prä-
sentiert sich mit einem klaren

Fokus auf Texturen, Nachhaltigkeit
und Individualität. In dieser Saison
wird Mode wieder zum Ausdruck
der Persönlichkeit – sie darf auf-
fallen, aber auch komfortabel sein.
Erdige Töne wie Mocha, Cognac,
Schokobraun und Rost dominieren
die Farbwelt, ergänzt durch ele-
gante Akzente in Olivgrün, dunk-
lem Violett oder Mitternachtsblau.
Diese natürlichen Nuancen schaf-
fen eine ruhige, aber dennoch edle
Atmosphäre, die perfekt zum win-
terlichen Licht passt.

Die Materialien sind in dieser Sai-
son besonders spannend: Grob-
strick trifft auf weiches Leder, Samt,
Kaschmir und Kunstpelz. Dabei
stehen Haptik und Wohlgefühl im
Vordergrund – Mode soll nicht nur
gut aussehen, sondern sich auch
angenehm tragen lassen. Mäntel
und Jacken kommen in überlan-
gen Silhouetten, häufig mit Tail-
lengürtel oder Drapierungen.

Ein besonders wichtiger Teil der
Wintermode sind in diesem Jahr
die Schuhtrends 2025/26. Hier
zeigt sich, dass Funktion und Stil
Hand in Hand gehen können.
Chunky Boots mit massiver Pla-
teau- oder Profilsohle sind nicht

mehr wegzudenken – sie verleihen
jedem Outfit eine Portion Coolness
und sind zugleich absolut wetter-
fest. Ebenso im Trend liegen Biker-
und Harness-Boots mit Riemen
und Schnallen.

Für alle, die es etwas verspielter
mögen, bleiben Mary Janes und
Riemchen-Ballerinas angesagt –
kombiniert mit dicken Strümpfen
oder Strumpfhosen bringen sie ei-
ne feminine Note in den Winterall-
tag. Western-Boots feiern eben-
falls ihr Comeback: Spitz zulau-
fend, mit Stickereien oder Prägun-
gen, passen sie perfekt zu Kleidern
oder weiten Röcken. Auch Over-
knee- und kniehohe Stiefel sind
wieder da – ob eng anliegend mit
Stretchmaterial oder mit weitem
Schaft, sie strecken das Bein op-
tisch und wirken elegant.

Wer die Trends 2025/26 live erle-
ben und gleich anprobieren möch-
te, findet im Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich eine große Auswahl
der aktuellen Wintermode. Dort
bieten zahlreiche Modehäuser und
Schuhgeschäfte die neuesten Kol-
lektionen internationaler Marken –
von eleganten Mänteln über luxu-
riöse Strickwaren bis hin zu den
angesagtesten Schuhmodellen der
Saison. -nik- Kunstpelz ist ein Highlight in dieser Saison. Foto: Pixabay

Im GewerbePARK gibt es eine große Auswahl der neuesten Trends in Sachen Mode und Accessoires. Foto: Meinjohanns



Jetzt neu: Überdachung Linea

Überdachungen Gartenzimmer Sonnenschutz

Glücksrad
drehen
und bis zu

25 %
Rabatt
erhalten*

Auf dem Hahnenberg 10
56218 Mülheim-Kärlich
T. +49 (0) 2630 938 940

02. November 2025

Verkaufsoffener
Sonntag

13:00 - 18:00 Uhr

Verkaufsoffener Verkaufsoffener Verkaufsoffener Verkaufsoffener Verkaufsoffener Verkaufsoffener Verkaufsoffener Verkaufsoffener 
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HIGHTECH FÜR EINE SAUBERE ZUKUNFT
Verbandsgemeinde Weißenthurm lud zur Führung bei TOMRA Sorting GmbH

D ie Wahrscheinlichkeit, dass
Bürgerinnen und Bürger der

Verbandsgemeinde Weißenthurm
und weit darüber hinaus ihre lee-
ren Pfandflaschen oder Dosen
an einem Pfandrücknahmeauto-
maten der Firma TOMRA abge-
geben haben, ist sehr hoch: Die
norwegische Gruppe ist Welt-
marktführer in Sachen Sammel-
systeme und sensorgestützte Sor-
tierlösungen. In Mülheim-Kärlich
hat das Technologie-Unterneh-
men, das heute auf allen Konti-
nenten vertreten ist, seinen Haupt-
sitz für die sensorgestützte Sor-
tiertechnik im Bereich Recycling
und betreibt dort zwei Test-
zentren. Wie die sensorgestütz-
ten Sortiereinheiten funktionieren
und welch beeindruckende Tech-
nologie dahintersteckt, konnten In-
teressierte bei einer exklusiven
Führung erleben, zu der die VG
Weißenthurm im Rahmen der Kli-
maschutzreihe „Heimat entde-
cken – Zukunft gestalten“ ein-
geladen hatte.

Es war ein spannender Einblick
in die Welt des Recyclings, den
Hannah Verfürth und David Rüß-
mann den beiden Gruppen ver-
mitteln konnten. Ausgestattet mit
Sicherheitsschuhen und Warn-
westen erlebten die Teilnehme-
rinnen und Teilnehmer eindrucks-

voll, wie modernste Technik den
Weg zu einer nachhaltigen Zu-
kunft ebnen kann. TOMRA setzt
auf innovative Verfahren, um Wert-
stoffe zuverlässig voneinander zu
trennen. Die Gäste erfuhren, dass
neben klassischen mechani-
schen Prozessen hochpräzise La-
serscanner, Infrarottechnologien
und andere optische Systeme zum
Einsatz kommen. Innerhalb von
Sekundenbruchteilen erkennen sie
Materialien und sortieren sie au-
tomatisch in die richtigen Bah-
nen. „Die Geschwindigkeit, mit
der die Anlage arbeitet, ist atem-
beraubend“, sagte ein Teilneh-
mer. Nach der präzisen Erken-
nung des jeweiligen Materials setzt
TOMRA Luftdruck ein, um die ge-
wünschte Sortierung vorzuneh-
men – auch bei kleinsten Ma-
terialstückchen, die im Fallen ge-
trennt werden können. Die Gäs-
te staunten nicht nur über die Ge-
schwindigkeit und Genauigkeit der
Sortierprozesse, sondern auch
über die Innovationskraft, die hin-
ter der Anlage steckt. Neben Han-
nah Verfürth und David Rüß-
mann standen auch die Ingeni-
eure an den Maschinen den Be-
sucherinnen und Besuchern für
Fragen zur Verfügung und er-
läuterten ihre Tätigkeiten. Die Gäs-
te nutzten reichlich die Gele-
genheit, aus erster Hand fun-

dierte Informationen zu moderns-
ten Sortiereinheiten nebst dazu-
gehöriger Software zu bekom-
men. So setzt TOMRA zur Sor-
tierung von Holz künstliche In-
telligenz und Bilderkennung ein,
um verschiedene Holzarten von-
einander trennen zu können. Das
Mülheim-Kärlicher Testzentrum ist
eines von weltweit acht Test-
zentren, mit denen das Unter-
nehmen passgenaue Lösungen
für die unterschiedlichsten Ma-
terialrückgewinnungs- und Sor-
tierarbeiten seiner internationalen
Kunden entwickelt.

Bei allen technischen Möglich-
keiten zur Sortierung und Wie-
derverwertung machten die TOM-
RA-Fachkräfte aber auch deut-
lich, dass Müllvermeidung das ers-
te Ziel sein sollte. Neben dem Ap-
pell, nachhaltig zu denken, ga-
ben Verfürth und Rüßmann den
Besucherinnen und Besuchern mit
auf den Weg, dass schwarz ge-
färbtes Plastik, häufig beispiels-
weise bei Flaschen in Drogerie-
produkten eingesetzt, schwieri-
ger zu recyclen ist, da dieses
nicht durch die häufig einge-
setzte Nahinfrarottechnik erkannt
werden kann. Weiße oder durch-
sichtige Artikel ließen sich deut-
lich einfacher wiederverwerten.
Auch das detaillierte Separieren

durch den Bürger zu Hause, bei-
spielsweise das Ablösen der Alu-
deckel oder der Papierman-
schetten von Plastikjoghurtbe-
chern, erhöhte die Trefferquote
der Sortieranlagen und führte zu
höheren Quoten der Weiterver-
wertung.

„Insgesamt machte die Führung
eindrucksvoll deutlich, dass die
Müllsortierung längst nicht mehr
nur eine Frage von Fließbändern
und Handarbeit ist, sondern ein
Feld, in dem Forschung, Tech-
nik und Umweltbewusstsein eng
zusammenwirken“, sagte VG-Tou-
ristikerin Lena Beck, die die Kli-
maschutzreihe „Heimat entde-
cken – Zukunft gestalten“ orga-
nisiert. Für Hannah Verfürth und
David Rüßmann samt Teams gab
es zum Dank für die Führung
ein Paket mit fair gehandelten Pro-
dukten. „Wie groß das Interesse
an dieser spannenden Techno-
logie ist, zeigten nicht nur die
sehr detaillierten, vertiefenden
Fragen, sondern auch die An-
meldezahlen“, sagte Beck, und
verwies auf die Warteliste, die
zu der Führung eingerichtet wer-
den musste. Die VG-Mitarbeite-
rin will nun prüfen, ob eine Wie-
derholung des Blicks hinter die
TOMRA-Kulissen im kommenden
Jahr möglich ist. -nik-
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Es war für alle Teilnehmer der Führung ein spannender Einblick in die Welt des Recyclings. Foto: VG Weißenthurm



Sonntag geschlossen
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DAS INKLUSIONSTEAM EVITA STELLT SICH VOR
Gemeinsam stark für eine inklusive Arbeitswelt in der jeder vom anderen profitiert

D ie Rhein-Mosel-Werkstatt im
nördlichen Rheinland-Pfalz er-

möglicht über 850 Menschen mit
körperlichen, geistigen oder psy-
chischen Beeinträchtigungen die
Teilhabe am Arbeitsleben – ent-
weder innerhalb der Werkstatt oder
auf dem allgemeinen Arbeits-
markt. Um die Übergänge dort-
hin gezielt zu fördern, wurde im Ja-
nuar 2024 das Inklusionsteam EVI-
TA gegründet.

EVITA steht für Erprobung, Ver-
mittlung, Inklusion, Teilhabe am Ar-
beitsmarkt und hat das Ziel, Men-
schen mit Beeinträchtigungen den
Weg in reguläre Beschäftigungs-
verhältnisse zu ebnen. Das Team
vermittelt Teilnehmende aus dem
Berufsbildungsbereich sowie Mit-
arbeitende aus den Arbeitsbe-
reichen, die eine Tätigkeit au-
ßerhalb der Werkstatt anstreben.
Dabei können ganz unterschied-
liche Wege eingeschlagen wer-
den – etwa durch Praktika, aus-
gelagerte Arbeitsplätze, Tätigkei-
ten in Inklusionsbetrieben oder den
Wechsel ins Budget für Arbeit.

Die Jobcoaches von EVITA be-
gleiten und unterstützen die Teil-

nehmenden und Mitarbeiter in-
dividuell auf diesemWeg. Sie ste-
hen auch den Kooperations-
betrieben beratend zur Seite, da-
mit passende und nachhaltige

Arbeitsverhältnisse entstehen. Im
Mittelpunkt steht dabei immer
der Mensch mit seinen Fä-
higkeiten, Wünschen und Zie-
len.

Seit der Gründung konnte EVI-
TA bereits zahlreiche erfolgrei-
che Übergänge auf den allge-
meinen Arbeitsmarkt begleiten –
unter anderem in KFZ-Betrieben,
Kindertagesstätten, im Einzelhan-
del, Handwerk, in der Gastro-
nomie, Hotellerie, Logistik und Pro-
duktion.

Ziel des Inklusionsteams ist es,
Barrieren abzubauen, Brücken zu
schaffen und Kontakte zu för-
dern, damit Menschen mit Be-
einträchtigungen echte Chancen
erhalten. Davon profitieren auch
die Betriebe selbst – etwa durch fi-
nanzielle Fördermöglichkeiten, den
Wegfall der Ausgleichsabgabe so-
wie den Gewinn motivierter und
qualifizierter Mitarbeitender.

Das Team EVITA ist überzeugt: Ei-
ne inklusive Arbeitswelt gelingt
nur gemeinsam – wenn Men-
schen, Betriebe und Gesellschaft
an einem Strang ziehen. -nik-

Interesse an einer Zusammen-
arbeit? Dann einfach Kontakt mit
Michael Wall aufnehmen unter
q (0261) 80803 146 oder unter
m.wall@rmw-koblenz.de.

Die Jobcoaches von EVITA begleiten und unterstützen. Foto: RMW

»Reifen-Tipp« Anzeigensonderveröffentlichung

Winterreifen vom Profi montieren lassen
Der Herbst: Gestern noch strahlte die

Sonne, nur einen Tag später ist
es windig, nasskalt und neblig.
Drum ist es wichtig, sein
Fahrzeug vorzeitig auf die kalte
Jahreszeit vorzubereiten. Mit
dem Aufziehen der Winterreifen
sollte man nicht warten, bis der

erste Schnee fällt. Mit speziellen
Gummimischungen und ihrem eigens

f ü r die kalte Jahreszeit entwickelten Profil
bringen Winterreifen auf rutschigen, verschneiten
oder vereisten Straßen ein entscheidendes Plus an
Sicherheit – und sind gesetzlich vorgeschrieben.
Reifen selbst wechseln war gestern. Für das
Auswuchten der Räder, das vor jeder Montage stehen
sollte, um einseitige Profilabnutzung, Fahrzeugschäden
und schlechten Fahrkomfort zu vermeiden, fehlt
Laien das Wissen und auch das passende Equipment.
Autos mit elektronischem Reifendruckkontrollsystem
(RDKS) müssen nach dem Wechsel neu eingestellt
werden – auch dabei müssen die Werkstatt-Profis ran.
Neue Reifen sind fällig, wenn die alten zu wenig Profil
haben, beschädigt, überaltert oder einseitig abgefahren

sind. Nach sechs Jahren haben Reifen ihre beste Zeit
hinter sich.

Jetzt wechseln und sparen
Sie kaufen einen Satz Hankook Winter- oder
Allwetterreifen (4 Stück/mindestens 16 Zoll) bei
einem teilnehmenden Hankook Partner wie dem
Unternehmen „Reifen & more“ und lassen die Reifen
dort montieren. Von „Reifen & more“ erhalten Sie
zusammenmit der Rechnungskopie einenAktionsflyer,

auf dessen Rückseite Sie unten rechts einen 6-stelligen
Code finden. Diesen Code geben Sie auf der Webseite
https://www.hankook-promotion.de in das Feld ein
(nachdem Sie auf „Jetzt Prämie sichern!“ geklickt
haben) und laden Ihre Rechnung als Scan oder Foto
hoch. Nach Prüfung der Einsendung überweist
Ihnen das Unternehmen Hankook die 20 Euro
Montageprämie. Aufgrund der aktuellen Situation mit
steigenden Preisen, sollte man sich frühzeitig um die
Bestellung neuer Reifen kümmern.

Reifen & more | Hinter der Jungenstraße 8 | 56218 Mülheim-Kärlich | (0261) 95 21 927 | info@reifenundmore.de | www.reifenundmore.de

Wir suchen Verstärkung:

Kfz-Mechatroniker (m/w/d) ab sofort gesucht.

Wir freuen uns auf deinen Anruf!
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Jugendliche verschönern neue digitale Ortsnetzstation in Weißenthurm

I n der Stadt Wei-
ßenthurm gibt es ein

neues Kunstwerk zu be-
staunen. Direkt an der
Kirche steht eine Orts-
netzstation der S\na
GmbH, die nun in bun-
ten Farben erstrahlt. Für
das Motiv hat sich der
Frankfurter Künstler
Jan-Malte StriMek viele
Gedanken gemacht: Die
Gebäude einer Stadt
sind aus Steinen ge-
baut und dabei in der
Regel in unterschied-
lichen Grautönen ge-
halten. Erst die Men-
schen machen einen
Ort lebendig und er-
zählen farbenfrohe Ge-
schichten. Und so ste-
hen beispielsweise die
vielen bunten Punkte
auf der neu gestalte-
ten Fassade für die
Menschen der Stadt
Weißenthurm.

Die Ortsnetzstation an
der Kirche in der Stadt
Weißenthurm wurde
erst kürzlich rundum
saniert, technisch
überholt und mit ei-
nem neuen Transfor-
mator ausgestattet. Nun
konnten Jugendliche
der Stadt Weißen-
thurm gemeinsam mit
dem Künstler das Sta-
tionsgebäude verschö-
nern und künstlerisch
aufwerten. Christian
Weber, Kommunalma-
nager der S\na, er-
gänzt: ÚWir freuen uns
sehr, dass wir mit der
zur Verfügung gestell-
ten Station nicht nur
den Jugendlichen ei-
ne Fläche für ihre Kre-
ativität geben konn-
ten, sondern damit auch
zu einem bunten und
lebenswerten Weißen-
thurm beitragen.Ø Das
bestätigt auch Tho-
mas Prz\b\lla, Bür-
germeister der Ver-
bandsgemeinde Wei-
ßenthurm, beim Mit-
machen vor Ort: ÚIch
finde es toll, was die Ju-
gendlichen geschaffen
haben� Und ich bin mir
sicher, dass auch die
Bürgerinnen und Bür-
ger von Weißenthurm
an diesem Hingucker
ihre Freude haben wer-
den.Ø

Die Netze sind der Dreh- und An-
gelpunkt der Energiewende. Sie
sind die Voraussetzung für de-
zentrale, regionale Energieerzeu-
gung – für unsere eigene wie
die unserer kommunalen Part-
ner. Ohne ÚgrüneØ Netze gibt es kei-
ne ÚgrüneØ Erzeugung und kei-
ne ÚgrünenØ Produkte. Die S\na ver-
netzt und schafft so das ÚInter-
net der EnergieØ. -nik-'as kreatiYe 7eaP aus 6Fh¼lern und %¼rJerPeister Pit ihreP :erk. Foto: 9* :e�enthurP
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KompetenteUnterstützung für zündende
Geschäftsideen undinnovative Business-Strategien

Wirtschaftsförderung der VerbandsgemeindeWeißenthurm
Kärlicher Str. 4 . 56575Weißenthurm . Mail: wirtschaftsfoerderung@vgwthurm.de

Informationen
zu Förder-

möglichkeiten

Unterstützung bei
der Realisierung
Ihrer Vorhaben

Betreuung
bei Standortwahl,
Grundstückssuche
und Planungen

WIRTSCHAFTS-
FÖRDERUNG
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Neben Wohnmobilen gibt es auch Caravans wie den Sterckeman Open Edition zu sehen

: ohnmobil- und Caravan-
Fans dürfen sich freuen: GFH

Freizeitmobile ist in diesem Jahr
beim Martinsmarkt im Gewerbe-
park Mülheim-Kärlich mit einer
umfangreichen Ausstellung vor der
Firma Trinkgut vertreten. Dort kön-
nen Besucher die brandaktuellen
Messe-Neuheiten des Caravan
Salons aus Düsseldorf aus nächs-
ter Nähe entdecken – und weiter-
hin attraktive Messekonditionen
nutzen.

Die Fachleute von GFH präsentie-
ren unter anderem die neuesten
Modelle von Chausson für das Mo-
dellMahr 2026. Der französische
Hersteller steht seit Jahren für cle-
vere Grundrisse, modernes Design
und hohe Alltagstauglichkeit – und
setzt diese Stärken mit zahlreichen
Innovationen fort.

Zu den Highlights gehören der
schmale S6�4 mit praktischem
Hubbett, der durch seine kompakte
Bauweise besonders wendig ist
und sich ideal für enge Straßen
eignet, sowie der neue ���, der mit
großzügigem Wohnraum und
hochwertiger Ausstattung punktet.
Auch der beliebte 640 wurde über-
arbeitet und überzeugt Metzt mit zu-
sätzlichen pfiffigen Details, die den
Alltag unterwegs noch komfortab-
ler machen.

Für Familien bietet Chausson mit
dem Alkoven C5�4 und dem neuen
Famil\ Sport durchdachte Raum-
lösungen mit viel Platz für Mitrei-
sende und Gepäck. Wer Wert auf
höchsten Komfort legt, findet im

vollintegrierten �05� ein Reisemo-
bil mit besonders großzügigem
Raumgefühl und wohnlicher
Atmosphäre. Auch der Kastenwa-

gen V5�4 zeigt sich mit spannen-
den Neuerungen, die Funktionalität
und Komfort nochmals steigern.

Eine interessante Neuerung ist au-
ßerdem die Möglichkeit, bei eini-
gen Modellen zwischen unter-
schiedlichen Fahrgestellen zu
wählen – FORD, FIAT oder Citro«n.
Damit lassen sich die Reisemobile
noch individueller konfigurieren –
vomMotor bis zum Fahrgefühl.

Neben den beliebten Reisemobi-
len präsentiert GFH Freizeitmobile
auch Wohnwagen der Marke Ster-
ckeman, die für modernes Design,
praktische Ausstattung und ein
ausgezeichnetes Preis-Leistungs-

Verhältnis bekannt sind. Damit
deckt das Unternehmen ein breites
Spektrum ab – vom kompakten
Van bis zum komfortablen Fami-
liencaravan.

Wer also die neuesten Trends und
Innovationen rund um das mobile
Reisen live erleben möchte, sollte
sich einen Besuch beim Martins-
markt im Gewerbepark Mülheim-
Kärlich nicht entgehen lassen. Das
erfahrene und reiselustige Team
von GFH Freizeitmobile steht mit
Fachwissen und Leidenschaft be-
reit, um Interessenten individuell zu
beraten und das passende Fahr-
zeug für Medes Abenteuer zu finden.

-nik-

$ls H¤ndler Yon &hausson-:ohnPoEilen Eer¤t *FH Frei]eitPoEile koPSetent� daPit jeder das Sassende Fahr-
]euJ findet. Foto: *FH Frei]eitPoEile

'er 2Sen (dition Yon 6terFkePan
Eietet au�erJeZ¶hnliFhen KoPfort.

Foto: 6terFkePan
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ERLEBEN SIE DIEMESSE-NEUHEITEN
des Caravan-Salons live auf dem
Martinsmarkt in Mülheim-Kärlich.

Besuchen Sie unsere Ausstellung am Sonntag auf dem
Trinkgut-Parkplatz, Industriestraße 45.

Wählen Sie bei ausgewählten Fahrzeugen zwischen den
Fahrgestellen von FORD, FIAT oder CITROËN –
wir beraten Sie gerne.

Vertragshändler für:

GFH Freizeitmobile In der Florinskaul 14 – 16 | 56218 Mülheim-Kärlich
Tel.: 0261/9830 5450 |www.gfh-freizeitmobile.de
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DAS GLÜCKSRAD DREHEN UND TOLLE PREISE GEWINNEN
Bunt und vielseitig präsentiert sich der GewerbePARK Mülheim-Kärlich
beim Martinsmarkt am Sonntag, 2. November. Zum Saisonauftakt er-
warten die Besucher zahlreiche Angebote und tolle Aktionen. Natürlich
kommen auch Spiel und Spaß nicht zu kurz. Bei der beliebten Glücks-

rad- Aktion der Projektgemeinschaft „Wir in Mülheim-Kärlich“ in Zusam-
menarbeit mit den ansässigen Fachgeschäften können die Besucher auf
dem Gelände von Skechers mit einem Dreh tolle Preise gewinnen. Die
Glücksradrunden finden ab 13 Uhr statt. Foto: Meinjohanns
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Hier wird SERVICE
noch groß geschrieben

Nutzen Sie auch unseren

LIEFERSERVICE!

ABC Getränke GmbH | Industriestraße 54 | 56218 Mülheim-Kärlich
Tel.: 02630/932152 | E-Mail: f.nix@abc-getraenke.de | www.abc-getraenke.de

FLUESSIGKEITSDEFIZIT
FUEHRTZULEISTUNGSVERLUST...

... UMDEMVORZUBEUGENHABENWIR
UEBER500SORTENGETRAENKE IMMERVORRAETIG
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ANGESAGTE MARKEN
IN GROSSER ZAHL
Outlets erweitern die einzigartige Branchenvielfalt

D ie neuesten Trends, aktuelle Modekol-
lektionen, vielfältige Kombinationen und

süße Leckereien – das bieten die zahlrei-
chen Marken-Outlets im GewerbePARK Mül-
heim-Kärlich – Deutschlands längster Shop-
pingmeile.

Die Besucherinnen und Besucher erwartet
hier ein großes, breitgefächertes Angebot der
Trendmarken ESPRIT, S. Oliver, Tommy Hilfi-
ger, H&M, Betty Barclay, Gerry Weber, Sa-
lamander, Adenauer Moden, Skechers, Only,
Mister & Lady Jeans, die beiden Outlets
von Lindt und Kneipp sowie Marco Polo
und viele weitere top Marken. Das Angebot
in diesen Outlets lässt keine Wünsche of-
fen. Die Modelabels präsentieren ihre Kol-
lektionen und aktuelle Trends, kombiniert mit
einer hohen Produktqualität und das zu ei-
nem attraktiven Preis-Leistungs-Verhältnis.

Ob Business, Abendmode oder Sportbe-
kleidung – hier finden modebegeisterte Da-
men und Herren immer das richtige Outfit.

Die harmonisch aufeinander abgestimmten
Kleidungs- und Accessoire-Konzepte jeder
Kollektion liefern dabei immer wieder neue Ins-
piration für einen individuellen Auftritt. Zu-
dem überzeugt das abwechslungsreiche Sor-
timent mit hochwertigen Materialien. Alle Out-
lets haben von montags bis samstags ge-
öffnet – selbstverständlich auch an den ver-
kaufsoffenen Sonntagen. Wie im Gewerbe-
PARK Mülheim-Kärlich üblich, gibt es kos-
tenlose Parkplätze direkt vor der Tür. Und
seit Neuestem auch ein Parkhaus mit 118 Plät-
zen.

Modebewusste Kunden und Kundinnen ha-
ben so die Möglichkeit, sich auf kurzen We-
gen von Kopf bis Fuß einzukleiden oder
sich über Neuigkeiten zu informieren. Die An-
siedlung verschiedener neuer Marken-Out-
lets erweitert immer wieder aufs Neue die ein-
zigartige Branchenvielfalt und macht damit
Deutschlands längste Shoppingmeile so at-
traktiv wie nie. Das Angebot lässt keine Wün-
sche offen. Foto: Meinjohanns
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TOLLE SPEZIALITÄTEN IN EXCLUSIVEM AMBIENTE
Asiatische Gaumenfreuden der Spitzenklasse im Gourmet Tempel genießen

A uf kulinarische Erlebnisse kön-
nen sich die Gäste im Restau-

rant Gourmet Tempel im Gewer-
bePARK Mülheim-Kärlich freuen.

Geschäftsinhaber Likan Hu und
sein motiviertes Team bieten hier
allerlei asiatische Spezialitäten:
Vom mongolischen Barbecue über
verschiedene Fleisch- und Fisch-
gerichte bis hin zu frischem Obst
und köstlichen Desserts. Ein üppi-
ges asiatisches Buffet ist selbst-
verständlich auch vorhanden. „Ho-
he Qualität und eine große Auswahl
sind unsere Markenzeichen“, be-
tont Hu, der gemeinsam mit der Fa-
milie, bereits mehrere Restaurants
nach diesem Schlemmerprinzip in

Deutschland betreibt. Im Gewer-
bepark hat er den optimalen Ort ge-
funden, um sein umfangreiches
Buffetkonzept mit asiatischer Kü-
che umzusetzen. „Unser Herzstück
ist das mongolische Barbecue
(BBQ)“, sagt Likan Hu. Der Gast
kann aus einer reichen Auswahl
von Fisch und Fleischstreifen sowie
Gemüse und Beilagen auswählen
und dann zur Grillstation bringen.
Übergossen mit exotischer Soße
bereiten die Spezialitätenköche aus
China eine fein gewürzte Köstlich-
keit zu. „All you can eat & drink“
wird im Gourmet Tempel großge-
schrieben: Von Montag bis Sonn-
tag und an Feiertagen gibt es als
Abendbuffet das große chinesi-

sche Buffet, mongolisches BBQ,
Sushi-Spezialitäten, Salate und
Nachspeisen inklusive einer gro-
ßen Auswahl an alkoholfreien Ge-
tränken, Weinen und Bieren. Mit-
tags verwöhnt das Gourmet Tem-
pel-Team von Montag bis Samstag
mit einemchinesischenBuffet (auch
mit Sushi-Spezialitäten, Salaten und
Nachspeisen) sowie zwei Gratis-
Getränken. Und an Sonn- und Fei-
ertagen gibt es mittags zusätzlich
ein großes Buffet, wie in den
Abendstunden.

Öffnungszeiten: Mo. bis Fr. (11.30-
15 Uhr und 17.30-23 Uhr); Sa., So.
und Feiertag (11.30-23 Uhr). Mit-
tagsbuffet: Mo. bis Fr. (bis 14.30
Uhr); Abendbuffet: Mo. bis So. (bis
22 Uhr). Eine Reservierung ist nicht
zwingend notwendig, am Wochen-
ende aber empfehlenswert.

Infos & Kontakt:
Gourmet Tempel
Industriestraße 38
56218 Mülheim-Kärlich
q(02630) 955 9001Die Auswahl an köstlichen Spezialitäten ist gigantisch.

Kulinarische Highlights in großer Auswahl sind im Gourmet Tempel an der
Tagesordnung. Fotos: Juraschek
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Chinesische-,m
ongolische-und

Sushi-Spezialitäten

Abendbuffet: ALL YOU CAN EAT & ALL YOU CAN DRINK
Montag – Sonntag und an Feiertagen 35,00 € p. P.* (großes chinesisches Buffet, mongolisches BBQ mit Grill, Sushi-
Spezialitäten, Salate und Nachspeisen – inklusive großer Auswahl an alkoholischen und alkoholfreien Getränken). NEU: Jetzt
auch mit Bieren und Weinen inklusive.

Mittagsbuffet : ALL YOU CAN EAT & ALL YOU CAN DRINK
Sonn- und Feiertage 33,00 € p. P.* (großes chinesisches Buffet, mongolisches BBQ mit Grill, Sushi-Spezialitäten, Salate
und Nachspeisen – inklusive großer Auswahl an alkoholischen und alkoholfreien Getränken). NEU: Jetzt auch mit Bieren und
Weinen inklusive.
Mittagsangebot von Montag bis Samstag: ALL YOU CAN EAT vom chinesischen Buffet MIT ZWEI GETRÄNKEN IHRER WAHL
(mit Sushi-Spezialitäten, Salaten und Nachspeisen) 20,00 € p. P.* (Mo-Fr), 22,00 € p. P.* (Sa).
Kinder essen bei uns vergünstigt – bitte sprechen Sie unser Personal an! *Alle Preise sind ab sofort gültig.

Gourmet Tempel
Mülheim-Kärlich GmbH
Industriestraße 38 | 56218 Mülheim-Kärlich | Tel. 02630 - 9559001
Öffnungszeiten: Mo. – Fr. 11.30 – 15.00 Uhr | 17.30 – 23.00 Uhr
Samstag, Sonntag und feiertags 11.30 – 23.00 Uhr

Infos, Neuigkeiten,
Aktionen & Gewinnspiele
auf Facebook
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ES *IBT :IEDER ROTE EIN.A8)S�TAS&+EN 8ND Ú:E&.ENØ
Treue Besucher kennen und lieben sie: Die praktischen roten Ein-
kaufstaschen sind nicht nur ein S\mbol für das einzigartige Shopping-
Erlebnis, das der Gewerbepark Mülheim-Kärlich seinen Besuchern im-
mer wieder aufs Neue bietet – die nachhaltigen Einkaufshelfer leisten
auch einen wertvollen Beitrag zur Vermeidung von Plastikmüll. Außer-

dem wird es – passend zu St. Martin – wieder leckere ÚWeckenØ für die
Kinder geben. Die ProMektgemeinschaft ÚWir in Mülheim-KärlichØ hat
freundliche Helfer engagiert, die am Sonntag, 2. November, die Mar-
tinswecken und die beliebten Einkaufstaschen im Gewerbepark vertei-
len werden. Fotos: -. *raE
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Der Christmas Garden startet bald auf der Festung Ehrenbreitstein in die 5. Saison

D er goldene Herbst beginnt
und mit ihm die Vorfreude auf

funkelnden Lichterglanz auf der
Festung Ehrenbreitstein: Ab dem
20. November erstrahlt der Christ-
mas Garden Koblenz mit einem
neu gestalteten audiovisuellen
Rundweg. Die fünfte Ausgabe der
Traditionsveranstaltung steckt vol-
ler �berraschungen mit vielen
künstlerischen Highlights und lie-
bevoll arrangierten Details. In ganz
Europa begeistern die Christmas
Garden das Publikum und erwar-
ten in dieser Saison bereits den
�0-millionsten Gast, der vielleicht
sogar im Christmas Garden Kob-
lenz begrüßt werden wird. Der Vor-
verkauf für das stimmungsvolle
Lichtkunstevent mit insgesamt vier
Familientagen hat begonnen�

Die Christmas Garden zeichnen
sich durch ihre e[klusiv inszenier-
ten, rund zwei Kilometer langen
Rundwege aus, die kunstvoll in
das lokale Ambiente eingebettet
sind. Kein Christmas Garden
gleicht dem anderen, und so lädt

auch der Christmas Garden Kob-
lenz wieder zu einer ganz beson-
deren Premiere ein� Die überwäl-
tigenden Ansichten der imposan-
ten, denkmalgeschützten Fes-
tungsanlage verwandeln sich mit
dem Christmas Garden Koblenz in
einen märchenhaften Lichter-
traum, der die unverwechselbare

Christmas Garden-Stimmung auf-
kommen lässt. Farbenprächtige
Eindrücke, gemeinsames Erleben
und zauberhafte Romantik mit Mil-
lionen von Lichtpunkten hoch über
dem Rhein – der Christmas Gar-
den Koblenz ist eine entschleuni-
gende Winteroase im Trubel der
Vorweihnachtszeit.

Es ist ein einzigartiges Erlebnis,
wenn nach Einbruch der Dunkel-
heit nicht nur der Sternenhimmel
über der Festung Ehrenbreitstein
funkelt, sondern auch das ge-
samte Terrain des Christmas Gar-
den Koblenz in ein magisches
Licht getaucht wird. Der Spazier-
gang durch die festlich schim-
mernde Glitzerwelt ist für viele
Menschen aus der Region Oberes
Mittelrheintal inzwischen ein tra-
ditionelles Muss in der Vorweih-
nachtszeit oder während der Fest-
tage. In das faszinierende Far-
benmeer einzutauchen, für ein paar
Stunden die Zeit zu vergessen und
die Schönheit der visuellen und
akustischen Eindrücke zu genie-
ßen, all das macht die Einzigartig-
keit des Christmas Garden Kob-
lenz aus. Vom 20. November 2025
bis zum 4. Januar 2026 lädt der
Christmas Garden Koblenz ein.

Karten und alle Informationen zu
Öffnungszeiten und Schließtagen
gibt es auf christmas-garden.de�
koblenz� sowie auf m\ticket.de.

'ie iPSosante FestunJsanlaJe YerZandelt siFh Pit deP &hristPas *ar-
den KoElen] in einen P¤rFhenhaften /iFhtertrauP. Foto: 6tefan HeJenEerJ
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20.11.2025 - 04.01.2026
FESTUNG EHRENBREITSTEIN

Kombiticket:Mit der Seilbahn zum Christmas Garden schweben.
Tickets:myticket.de, Geschäftsstelle Seilbahn Koblenz & Tourist-Information Koblenz.

Über 20 neue
Licht-und

Laserinstallationen,
Firework-Trees,

leuchtender Christmas
Zoo uvm. für die
ganze Familie

F Ö R D E R K R E I S

F E S T U N G E H R E N B R E I T S T E I N
KULTURZENTRUM

Eine Veranstaltung vonEine Marke der
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MODERNER STANDORT MIT BREITEM SORTIMENT
Neue Kaufland-Filialen eröffnet am 4. Dezember im GewerbePARK

E s ist soweit: Am 4. Dezember
2025 eröffnet Kaufland seine

neue Filiale im Gewerbepark
Mülheim-Kärlich. Damit kehrt
neues Leben auf ein Gelände zu-
rück, das vielen Menschen in der
Region bereits bekannt ist: Frü-
her befand sich hier ein Real-
Markt, der über viele Jahre ein
zentraler Anlaufpunkt für den
Einkauf war. Nun wird das Areal
mit einem modernen und nach-
haltigen Konzept neu belebt.

NACHHALTIGKEIT UND
KUNDENERLEBNIS IM
MITTELPUNKT
Die neue Filiale bietet auf rund
6000 Quadratmetern Verkaufs-
fläche ein umfangreiches Sorti-
ment aus über 30 000 Artikeln.
Kundinnen und Kunden finden
hier alles für den täglichen Be-
darf – von frischen Lebensmit-
teln und regionalen Produkten
bis hin zu Drogerieartikeln, Haus-
haltswaren und Non-Food-An-
geboten.

Beim Bau und Betrieb des Mark-
tes setzt Kaufland auf moderne,
umweltfreundliche Technik. Dazu

gehören energieeffiziente LED-
Beleuchtung, CO2-neutrale Käl-
teanlagen und ein nachhaltiges

Gebäudekonzept mit großen
Glasflächen für natürliches Licht.
Für die Anfahrt stehen über 300
Parkplätze sowie mehrere E-La-
desäulen für Elektrofahrzeuge
zur Verfügung.

Die neue Filiale stärkt die At-
traktivität des Gewerbeparks
Mülheim-Kärlich als Einkaufs-
und Wirtschaftsstandort. Durch
die erwartete hohe Kundenfre-
quenz profitieren auch umlie-
gende Geschäfte und Gastro-
nomiebetriebe. Zudem entste-
hen mit der Neueröffnung zahl-
reiche Arbeitsplätze in der Regi-
on, was den Standort zusätzlich
belebt.

ERÖFFNUNGSWOCHENEN-
DE IM DEZEMBER
Zur Eröffnung am Donnerstag, 4.
Dezember 2025, lädt Kaufland
zu einem Eröffnungswochenen-
de mit besonderen Angeboten,
Verkostungen und Aktionen für
die ganze Familie ein. -nik-

Hier entsteht die neue Kaufland-Filiale. Foto: Meinjohanns

10% FRÜHBUCHERAKTION

✁

GUTSCHEIN*
für Preissicherung im Jahr 2026 und garantierte Montage bis Ende März 2026

*bis 31.03.2026

✁ ✁
✁

„Es gibt kein
schlechtes Wetter – nur
verpasste Chancen.“
Planen Sie jetzt Ihre Terrasse!

vom 01.11.2025 – 31.01.2026

In der Florinskaul 12 MARKISE | LAMELLENDACH
56218 Mülheim-Kärlich TERRASSENDACH I SEGEL
Tel: +49 (0)2630 5043800 PERGOLA I OUTDOORMÖBEL



GEWERBEPARK

MÜLHEIM-KÄRLICH

Neben Si
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LEDERLAND MÜLHEIM-KÄRLICH · WWW.LEDERLAND-MUELHEIM-KAERLICH.DE
Industriestr. 48 · D-56218 Mülheim-Kärlich · +49 (0)263 09 56 68 13 · Mo. bis Fr. 10 bis 18:30 Uhr · Sa. 10 bis 18 Uhr · Neben Siemes Schuhcenter

ALTES SOFA RAUS,
NEUES SOFA REIN!

Lederland nimmt wieder ihre alte Sitzgruppe in
Zahlung und das zu unschlagbaren Konditionen!
Einfach Rechnung oder Foto Ihrer alten Sitz-
gruppe mitbringen! Wir freuen uns auf Sie!

RÜCKNAHME!*

Stoffgarnitur, 5-sitzig, z.B. 10 Jahre u. älter

Ledergarnitur, 5-sitzig, z.B. 10 Jahre u. älter

Stoffgarnitur, 5-sitzig, z.B. 5 bis 10 Jahre

Ledergarnitur, 5-sitzig, z.B. 5 bis 10 Jahre

375€

750€

500€

1000€

bis zu

bis zu

bis zu

bis zu
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Irrtümer, Druckfehler, Preisänderungen und Liefermöglichkeiten vorbehalten. Teilweise keine Originalabbildungen. Angebote nur solange der Vorrat reicht. ** Barzahlungspreis entspricht dem Darlehensbetrag. Effektiver Jahreszins 0,0 %
bei einer Laufzeit 6 – 30 Monate, Bearbeitungsgebühr 0,0 %, € 0,- Anzahlung, Bonität vorausgesetzt. Gültig für Fahrräder ab 500 €. Diese Angaben stellen zugleich das repräsentative Beispiel im Sinne des § 17 Abs. 4 PangV dar. Vermittlung
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57%
NEU EINGETROFFEN

VERKAUFSOFFENER SONNTAG
2. NOVEMBER 13-18 UHR

SONDERPOSTEN

MÜLHEIM-KÄRLICH Zweirad-Center Stadler Mülheim-Kärlich GmbH, Industriestr. 15, 56218 Mülheim-Kärlich, Mo - Fr 9:30 bis 19:00 Uhr, Sa 9:30 bis 18:30 Uhr

bis zu

reduziert

E-TREKKINGRAD 29“ Gotour 5.12 CX Blau
• Bosch Performance Line CX Motor 85 Nm Smart System
• 750 Wh Bosch PowerTube Akku
• übersichtliches Bosch Intuvia Display
• High-End LED-Beleuchtung mit 100 Lux
Best.-Nr.: 134088 Blau

Das smarte System

750Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

1992.-
UVP € 4499.-

2507 € sparen

E-Bike

Das smarte System

750Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

Das smarte System

750Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

E-Bike

E-TREKKINGRAD 29“ Gotour 7.10 Blau
• Bosch Performance Line CX Motor 85 Nm Smart System
• 750 Wh Bosch PowerTube Akku
• High-End LED-Beleuchtung mit 100 Lux
• Pannensichere Schwalbe Al Grounder Breitreifen
Best-Nr.: 134136 Blau Tiefeinsteiger, 134145 Blau Herren,

134142 Blau Trapez

Handgefertigt
in der

Schweiz

2222.-
UVP € 5199.-

2997 € sparen

E-FULLY 27.5/29“ SONIC EVO AM-1
• Bosch Performance Line CX Motor 85 Nm Smart System
• 750 Wh Bosch PowerTube Akku
• besonders verschleißarmer 10 Gang Cues Linkglide Antrieb
• Dropperpost & innovative MonkeyLink-Licht-Schnittstellen
Best.-Nr.: 126169 Blau, 126173 Gelb

750Wh

Das smarte System

CX 85 Nm
Drehmoment

2992.-
UVP € 5399.-

2407 € sparen

E-Bike

E-Bike Das smarte System

750Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

E-Bike Das smarte System

750Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

E-TREKKINGRAD 28“ Gotour 7.12 XC
• Bosch Performance Line CX Motor 85 Nm Smart System
• 750 Wh Bosch PowerTube Akku
• Langlebig-präzise 10 Gang Deore Schaltung
• Gripstarke Schwalbe Smart Sam Bereifung
Best. Nr.: 134181 Sage, 134173 Blau 2992.-

UVP € 5199.-
2207 € sparen
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