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NEUER 20081

AB 179,– € MTL. LEASEN2

Abb. zeigt nicht angebotenes Beispielfahrzeug.

1 PEUGEOT 2008 Active PureTech 100, 74/5500 kW bei U/min (101/5500
PS bei U/min): Kraftstoffverbrauch in l/100 km: innerorts 6,5-6,43,
Stadtrand 5,23, Landstraße 4,93, Autobahn 6,13, kombiniert 5,63; CO2-
Emissionen (kombiniert) in g/km: 127-1263 CO2-Klasse D.
2 € 179,– mtl. für einen PEUGEOT 2008 Active PureTech 100. E-
Löwenleasing der Stellantis Bank SA Niederlassung Deutschland,
Siemensstraße 10, 63263 Neu-Isenburg; Sonderzahlung: 995,– €; Laufzeit:
24 Monate; Laufleistung 10.000 km/Jahr; zzgl. Zulassung; gültig bis zum
28.06.2024.
3 Angaben nach dem neu eingeführten WLTP Prüfverfahren.



ROSSBACH erfüllt Kundenwünsche

ENGERS. -dos- Seit 1966 hat sich das Familienunternehmen ROSS-
BACH in Neuwied-Engers zum Fachberater für Raumausstattung etab-
liert. Getreu dem Motto „ROSSBACH...da find ich immer was“ bleibt
auf 1200 Quadratmetern Verkaufsfläche kein Kundenwunsch unerfüllt.
Von Gardinen, Stoffen und Teppichen über Heimtextilien, Haushalts-
waren, einer Bastelabteilung sowie Fest-, Geschenk- und Dekoartikeln
bis hin zu Gartenmöbeln und Freizeitware – das vielfältige Sortiment
von ROSSBACH bietet alles für Ihr zu Hause. Passend zum bevorste-
henden Sommer finden die Kunden hier auch eine Vielzahl an Sonnen-
rollos sowie Sonnenschutz und Plissees. Neben den vielfältigen Artikeln
lassen sich ebenso individuelle Kundenwünsche erfüllen und werden vor
Ort auf Maß angefertigt. Um die komplette Raumgestaltung abzurun-
den, stehen auch passende Tapeten, Farben und Bodenbeläge zur Aus-
wahl. Ein barrierefreier Zugang dank Aufzug sowie ausreichend freie
Parkplätze sorgen für ein rundum sorgloses Einkaufserlebnis. Wollen
auch Sie ihr zu Hause bereit für den Sommer machen? Dann lassen Sie Ih-
re Vorstellungen von den Experten der ROSSBACH GmbH umsetzen!
Info und Kontakt: ROSSBACH GmbH, Neuwieder Str. 56, 56566 Neu-
wied,y (02622) 15025, www.rossbach-gmbh.de. Öffnungszeiten:Montag
bis Freitag: 9.30 bis 13.30 Uhr und 14.30 bis 18.30 Uhr, Samstag: 9.30 bis
13 Uhr. Fotos: Rossbach

Starke Menschen, starke Wirtschaft, starke Region
KREIS NEUWIED. In unse-
rer Sonderbeilage „ERFOLG
– Top Unternehmen in der Re-
gion!“ möchten wir Ihnen Un-
ternehmen und Berufe mit Zu-
kunft vorstellen. Und die gibt
es zahlreich in unserem Land-

kreis: Vom Global Big Play-
er bis zum inhabergeführ-
ten Nischenunternehmen,
Neuwied und seine Ver-
bandsgemeinden hat da viel
zu bieten. Dabei zählt auch
und vor allem der Blick in

die Zukunft: Nachhaltigkeit, vo-
rausschauende Unterneh-
mensplanung oder soziales
Engagement werden weiter
am Bedeutung gewinnen.
Wie wichtig das war und ist,
zeigen die gewaltigen ge-

genwärtigen Herausforderun-
gen. Zahlreiche heimische Un-
ternehmen haben es mit Fle-
xibilität, Kreativität und Ide-
enreichtum geschafft, diese
zu meistern und zu be-
stehen. Diesen Schwung und

Einfallsreichtum nehmen wir
mit in die Zukunft, um wei-
terhin für kommende Kri-
sen gewappnet zu sein.
Da sind auch wir als Kun-
den und Verbraucher ge-
fordert. -red-

So werden Säfte hergestellt und abgefüllt
Schüler der Stefan-Andres-Realschule plus Unkel besuchten die Firma Rabenhorst

UNKEL. Eine Gruppe Schüler der
Berufsreifeklasse 9 der Stefan-
Andres-Realschule plus aus Un-
kel hatte in der vergangenen Wo-
che die Gelegenheit, hinter die
Kulissen der Saftproduktion der
Firma Rabenhorst zu blicken. Be-
gleitet von ihren Klassenleitern
Sylvia Gruber und Hannes Kuhn,
erlebten die Jugendlichen infor-
mative Stunden, die ihnen neue
Perspektiven für ihre berufliche
Zukunft eröffneten. Der Besuch
begann mit einer umfassenden
Werksbesichtigung, bei der die
Schüler einen Einblick in den
Produktionsprozess der ver-
schiedenen Säfte erhielten. Be-
sonders beeindruckend war die
Demonstration der Abfüllanlage,
die bis zu circa 30000 Flaschen
pro Stunde verarbeiten kann. Die
Schüler zeigten sich besonders
interessiert an der globalen

Reichweite der Firma Rabenhorst,
die ihre Produkte in über 60 Län-

der weltweit liefert. Im gemeinsa-
men Abschlussgespräch erhiel-

ten die Schüler Informationen
über die Ausbildungen, die die

Firma Rabenhorst anbietet. Wäh-
rend der Werksbesichtigung
wurde sowohl die Arbeit einer
Fachkraft für Lagerlogistik als
auch einer Fachkraft für Frucht-
safttechnik erläutert. Die Ausbil-
der der Firma Rabenhorst erklär-
ten nicht nur die spezifischen
Aufgaben und Herausforderun-
gen dieser Berufe, sondern auch
die Karrierechancen und Weiter-
bildungsmöglichkeiten. Die Ver-
anstaltung bot den Schülern nicht
nur einen spannenden Einblick in
die Welt der Saftproduktion, son-
dern auch praktische Informatio-
nen zur Berufsorientierung. Sol-
che praktischen Erfahrungen sind
für die berufliche Orientierung
junger Menschen von unschätz-
barem Wert und tragen dazu bei,
dass sie fundierte Entscheidun-
gen für ihre berufliche Zukunft
treffen können. -red-

Die Schüler konnten sich einen umfassenden Überblick der Arbeit bei Rabenhorst verschaffen.
Foto: Sylvia Gruber

Deko+Festartikel|Geschenkideen|Farben+Tapeten|Heimtextilien

Bastelabteilung|Haushaltswaren|Bettwaren|Teppiche|Werkzeug
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und fertigen individuelle
Polster-Arbeiten an.

ERFOLG
Top Unternehmen der Region!



SW1�.unGen profitieren
NEUWIED. Bei vielen Versorgern steigen die Gaspreise durch die hö-
here Mehrwertsteuer seit April. Bei den Stadtwerken Neuwied �SWN�
nicht. Im Gegenteil. Der volle Mehrwertsteuersatz war absehbar und
wurde bereits in den Preisen berücksichtigt: ÚDie befristete Mehr-
wertsteuersenkung galt vom Oktober ���� bis Ende März ����. Un-
sere Kunden profitierten allerdings neun Monate länger von der Sen-
kungØ, erklärt SWN-Geschäftsfeldleiterin Andrea Haupt. Das Regel-
werk für die Mehrwertsteuersenkung war kompliziert und blieb es bis
zum Schluss: ÚEs gab mehrere Modelle und für eines musste man
sich ���� als Versorger entscheidenØ, so Haupt. In der Hafenstraße
entschied man für das sogenannte ÚStichtagsmodellØ. Entscheidend
ist dabei der Ablesezeitpunkt für die Verbrauchsabrechnung: ÚDer
liegt bei uns am Jahresende. Das ermöglichte uns, nicht nur für die
drei letzten Monate den geringeren Steuersatz abzurechnen, son-
dern für das ganze Jahr ����.Ø Also volle neun Monate länger. Offen
war lange, wann die Preisbremsen auslaufen. Inzwischen gibt es
aber Klarheit: Bei der Gasabrechnung für ���� dürfen die SWN auch
für die ersten drei Monate den verringerten Satz anwenden: ÚWäh-
rend andere jetzt anheben, hatten wir in den Tarifen für ���� die ��
Prozent bereits berücksichtigt. Für die Monate Januar bis März wer-
den wir nun rückwirkend die Preise mit dem geringeren Steuersatz ab-
rechnen. Falls das Bundesfinanzministerium nicht plötzlich wieder ei-
ne Kehrtwende macht, freut uns das sehr, da die Heizperiode damit
für die Kunden deutlich günstiger ausfällt.Ø Je nach Tarif bedeutet
das bei einem Jahresverbrauch von ����� Kilowattstunden Gas eine
Ersparnis von ��� Euro: ÚNicht zuletzt hatten wir auch den höheren
CO�-Preis für Gas nicht weitergegeben.Ø Dem vorausgegangen war
ein Hin und Her und ein Vermittlungsverfahren. ÚEs kommt jetzt nicht
mehr zwingend auf den Zeitpunkt der Ablesung an. In der Schluss-
rechnung für ���� wird dann nur für Verbräuche im Zeitraum von Ap-
ril bis Dezember der Mehrwertsteuersatz von �� Prozent berück-
sichtigt, erklärt die Geschäftsfeldleiterin. ÚDies entspricht auch dem
damaligen Vorgehen zu der in Corona-Zeiten praktizierten Ab-
senkung.Ø -red-

Wie steht es um Gen 7ourismus in 1euwieG"
Gemeinsame Arbeit für neue Tourismusstrategie � Umfrage mit Gewinnspiel läuft noch bis zum ��. Mai
NEUWIED. Wie wird Neuwied at-
traktiver für Touristen" Wer
könnte das Reiseziel am Rhein
zukünftig ansteuern" Die Stadt
Neuwied erarbeitet eine neue
Tourismus- und Vermarktungs-
strategie, die bis Ende des Jah-
res Antworten auf diese und
ähnliche Fragen liefern soll. Sie
ist der Grundstein für zukünftige
Maßnahmen rund um den Tou-
rismus der Deichstadt. Wichtige
Impulse liefert eine Umfrage.
Noch bis zum ��. Mai können
Bürger, Besucher und Gäste
der Stadt ihre Stimme abgeben
und einen Beitrag zur Touris-
musentwicklung in Neuwied
leisten.
Bei der Erarbeitung der Touris-
musstrategie setzt die Stadt
auch auf das Wissen und die Er-
fahrungen der sogenannten
ÚLeistungsträgerØ im Neuwieder
Tourismus. In mehreren Work-
shops, die die BTW Tourismus-
und Regionalberatung begleitet,
fließen verschiedenste Pers-
pektiven ein. Der Einladung des
Amtes für Stadtmarketing zur
Analysewerkstatt waren unter-
schiedlichste Akteure gefolgt:
Freizeitanbieter wie Museen,
Hoteliers, Akteure des Natur-
park Westerwald und der Ro-
mantischer Rhein Tourismus
GmbH sowie Vertreterinnen der

Deichstadtfreunde, der Stadt-
und der Kreisverwaltung. Julia
Kloos-Wieland, Amtsleiterin im
Amt für Stadtmarketing, freute
sich über die hohe Beteiligung:
ÚGroßartig, dass sich so viele
wichtige Akteure unserer Stadt
die Zeit genommen haben, sich
in der Analysewerkstatt einzu-
bringen. Danke für diesen super

Auftakt�Ø Damit auf dem Weg
zur neuen Strategie möglichst
viele Meinungen und Ideen be-
rücksichtigt werden, ist es wich-
tig, dass viele Besucher sowie
Gäste, aber auch die Neuwieder
an der laufenden Umfrage teil-
nehmen. Erste Ergebnisse der
Befragung fließen dann im Juni
direkt in den Strategieworkshop

ein. Weiter geht es mit einer Po-
sitionierungswerkstatt und im
Herbst folgt die Maßnahmen-
werkstatt, damit die Strategie
zum Jahresende steht.
Noch bis Freitag, ��. Mai, ist die
Umfrage erreichbar unter
www.neuwied.de�tourimusstra-
tegie. In Papierform liegt sie in
der Tourist-Information �Markt-

str. ��� und im Innenstadtlabor,
�Langendorfer Str. ���� aus. Als
Dankeschön werden unter allen
Teilnehmenden drei Gewinn-
pakete im Wert von �� Euro ver-
lost. Die glücklichen Gewinner
dürfen sich unter anderem über
ein T-Shirt und eine Tasse im
modernen ÚNeuwied-DesignØ
freuen. -red-

-ulia Kloos-Wieland� /eiterin des $mtes für StadtmarNeting� freute sich üEer die %eteiligung ]ahlreicher 7ourismus-$Nteure aus 1eu-
Zied. Foto: Stadt 1euZied / 0elanie /ange

Auf dem Höhchen 13
56587 Oberhonnefeld
www.atf-neitzert.de
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TROCKENBAUER (m/w/d)
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Einfach online Bewerbungsformular ausfüllen und auf
„Absenden“ klicken. Wir melden uns dann bei dir!

Gerne auch Quereinsteiger!
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Fokussierung und Spezialisierung
�� Jahre Johann Hillen GmbH – Schornstein- und Solarsysteme sind eine Erfolgsgeschichte
NEUWIED. Kristina Kutting,
IHK-Regionalgeschäftsführerin für
den Landkreis Neuwied, über-
brachte am �. April anlässlich des
Firmenjubiläums der Johann Hillen
GmbHherzlicheGlückwünsche der
Industrie- und Handelskammer
Koblenz und überreichte die Eh-
renurkunde zum ��-jährigen Be-
stehen.
Seit 19�9 zählt das Familienunter-
nehmen, das heute in dritter Gene-
ration von den Enkeln Alexander
und Andreas Gladeck geführt wird,
zu den Experten für einen scho-
nenden Umgang mit natürlichen
Ressourcen und höchster Effizienz
im Bereich moderner Schornstein-
systeme.
Neben einer umfangreichen Aus-
wahl an Schornsteinzubehör gehö-
ren auch Solarthermiesysteme so-
wie feuerfeste Steine und Platten
aus Schamotte zum Sortiment.
Die Geschichte der Johann Hillen
GmbH ist geprägt von Fokussie-
rung und Spezialisierung, weniger
von Expansion undWachstum. Das
betont auch Geschäftsführer Ale-

xander Gladeck� „Wir sind sozusa-
gen die kleine, aber feine Adresse
für Schornsteintechnik.“
Es gab zahlreiche Meilensteine, die
die Johann Hillen GmbH zu dem
machten, was sie heute ist. Von der

Automatisierung der Kamin-Man-
telstein-Produktion bis hin zur Er-
weiterung des Verwaltungsgebäu-
des und somit der /ptimierung der
Arbeitsabläufe. Nun war die Mög-
lichkeit gegeben, Handwerker,

Vertriebspartner und Händler zu
schulen und über die Produktent-
wicklungen in einem adäquaten
Umfeld unter Zuhilfenahme mo-
derner Kommunikationstechnik zu
informieren.
In den vergangenen �� Jahren gab
es jedoch nicht nur bauliche Ver-
änderungen, sondern das Kernge-
schäft hat sich gewandelt. Unter
dem Einfluss äußerer Faktoren in
den vergangenen 20 Jahren, entwi-
ckelte sich die Johann Hillen
GmbH von einem Produktionsbe-
trieb zum Handelsunternehmen.
Bis zur Jahrtausendwende war das
Unternehmen eher regional tätig,
inzwischen ist man über die Gren-
zen hinaus aktiv.
Ein Highlight war ein Transport ei-
ner #alpak-Thermosiphonanlage in
die Schweiz. Da sich der Aufstellort
auf einer Alm im Tessin in 1200
Meter Höhe mit unverbaubarem
Blick auf den Lago Maggiore be-
fand, bestand die Schwierigkeit da-
rin, die Anlage „Luftlandetauglich“
zu verpacken, da ein Transport nur
mit einem Hubschrauber möglich

war.
Klimaschutz wird im Unternehmen
groß geschrieben, um es auch in den
kommenden Jahren in eine viel-
versprechende Zukunft zu führen.
„In den vergangenen Jahren haben
wir die betrieblichen Strukturen
vereinfacht und ökonomisch opti-
miert, und auf diese Weise sind wir
vom Bimssteinhersteller zum Um-
welt- und Klimaschutzunterneh-
men geworden“, freut sichGladeck.
Die IHK Koblenz unterstützt Un-
ternehmen durch verschiedene
Formate, die sich mit dem scho-
nenden beziehungsweise innovati-
ven Umgang mit Ressourcen be-
schäftigen. Im kommenden Mai
findet das Keramik – Innovation
#amp 202� statt. Es werden ver-
schiedenste Forschungsprojekte
vorgestellt, um Unternehmen in-
novative Ansätze bezüglich des
Werkstoffs „Keramik“ in all seinen
Anwendungsmöglichkeiten zu zei-
gen. Weitere Informationen finden
Interessierte unter www.ihk.de�
koblenz unter Eingabe der Num-
mer �12����. -red

Andreas Gladeck �rechts	 von der Firma Johann (illen Gmb( n Schorn-
stein- und Solarsysteme blickt stolz auf �� Jahre. Foto: -ario Fergen
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Dierdorfer Str. 530
56566 Neuwied

www.hillen-systeme.de
info@hillen-systeme.de
Telefon: 02631 95596-0

Fax: 02631 95596-29
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Sanierungssysteme • Schamottesteine u. -Platten
Sanierungssystnierungssystnierungssy eme • Schamott

Lassen Sie sich beraten
– unverbindlich & kostenlos!

SOLARTHERMIE
Mit einer THERMOSIPHONANLAGE
die Sonne sinnvoll und preiswert nutzen
heißesWassermit Sonnenenergie flexibel, clever, preiswert
kein CO2-Ausstoß
100%umweltfreundlich
einfacheMontage OHNE Pumpe, OHNE Strom

MOBIL EINSETZBAR

FEINSTAUBABSCHEIDER
Eine ANERKANNTEMASSNAHME
zur Feinstaubreduzierung bei Holzöfen

geringeWartungs- und Betriebskosten
deutsche Zulassung
einfacheMontage ohne
Arbeiten imWohnraum
Bescheinigung für die Behörde
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Kompetenz nicht nur bei Nutzfahrzeugen
Autohaus Norren & Hoffmann bietet Gewerbe- und Privatkunden maßgeschneiderte Angebote

WEISSENTHURM. Als autorisier-
ter Ford Service Betrieb in Weißen-
thurm ist das Autohaus „Norren &
Hoffmann“ in der Werftstraße die
erste Anlaufstelle und ein Transit-
Kompetenzcenter, wenn es um die
Marke Ford und innovative wie ex-
zellenteWerkstattleistungen geht.
Egal ob als Privat- oder Gewerbe-
kunde – bei der großen Modellpa-
lette von Ford findet garantiert jeder
das perfekte Fahrzeug, das den An-
forderungen entspricht.

Bestens ausgerüstet für
Abenteuer aller Art
Der neue Ford Explorer ist das erste
vollelektrische Großserien-Pkw-
Modell, das Ford in Europa für Eu-
ropa entwickelt hat. Der Explorer
debütiert mit zunächst zwei An-
triebsoptionen auf dem hiesigen
Markt: Als reiner Hecktriebler mit
einem 210 kW (286 PS) starken E-
Motor sowie in einer Allradvariante,
die über zwei Elektromaschinen mit
insgesamt 250 kW (340 PS) verfügt.
Mit ihrer hohen Energiedichte, Leis-
tung und Performance kann die Li-
thium-Ionen-Batterie Reichweiten
zwischen zwei Ladestopps von über
600 Kilometern ermöglichen. Das
allradgetriebene Topmodell füllt
seine Batterie an 185 kW starken

Gleichstrom-Schnellladesäulen vo-
raussichtlich in rund 26 Minuten von
zehn auf 80 Prozent auf.
Besonders schnell ist der Ford Ex-
plorer auch, wenn es um seine Fahr-
dynamik geht. In puncto Beschleu-
nigung übertrumpft er sogar Perfor-
mance-Modelle wie den Ford Focus
ST: Das 250 kW (340 PS) starke All-
radmodell erreicht 100 km/h aus dem
Stand in nur 5,3 Sekunden. Auf der
anderen Seite darf dieser Explorer

AWD gebremste Anhänger mit ei-
nem Gesamtgewicht von bis zu 1200
Kilogramm ziehen. Um auch für län-
gere Touren mit der Familie gut ge-
rüstet zu sein, bietet der neue Ex-
plorer Stauräume mit einem addier-
ten Volumen von rund 470 Litern.
Die vorderen Sitze lassen sich, so wie
auch das Lenkrad, beheizen. Der
Fahrersitz verfügt zusätzlich über ei-
ne Massagefunktion. Für geeignete
Smartphones steht ein Induktions-

feld zum kabellosen Laden bereit.
Ihre Einbindung kann ebenfalls ka-
bellos über Android Auto undApple
CarPlay erfolgen.
Neben einem B&O Sound System
mit zehn Lautsprechern umfasst das
Modell zum Beispiel auch eine Am-
bientebeleuchtung, Dynamic Matrix-
Technologie mit blendfreiem Fern-
licht für die LED-Scheinwerfer und
ein umfassendes Sicherheitsangebot
mit insgesamt 15 Assistenzsystemen.
Entsprechend kompakt fällt die Liste
mit Sonderausstattungen aus. Sie
führt unter anderem ein Panorama-
Dach, mit einer Glasfläche von über
einem Quadratmeter sowie ein zu-
sätzliches Paket an Assistenzsyste-
men auf.

Umfassende Beratung
Ob Leasing, Finanzierung oder Bar-
kauf – die Nutzfahrzeuge Spezialis-
ten bieten für alle Bereiche maßge-
schneiderte Angebote. Ob vielseiti-
ge, robuste Nutzfahrzeuge
oder repräsentative, elektrifizierte
Pkw – im Autohaus in Weißenthurm
finden Kunden bestimmt genau die
Modelle, die sie im Business weiter-
bringen. Neben neuen Modellen, wie
dem Ford Explorer, bietet das Au-
tohaus „Norren&Hoffmann“ seinen
Kunden noch eine viel umfassendere

Nutzfahrzeug-Modellpalette an,
passend für jeden Job – entwickelt
von Profis für Profis: Von der außer-
gewöhnlichen Ford Transit-Baureihe
bis zum robusten Ford Ranger Pick-
up kann das Autohaus in Weißen-
thurm seinen Kunden ein breites
Angebot machen. -red-

Info und Kontakt:
Autohaus Norren & Hoffmann
GmbH
Werftstraße 3, 56575Weißenthurm
y (02637) 92 350
info@autohaus-norren.de
www.autohaus-norren.de.

* Energieverbrauch (kombiniert)
Standard Range RWD (vorläufige
Werte: 17,9 – 15,5 kWh/100 km; CO2-
Emissionen (kombiniert): 0 g/km;
CO2-Klasse: A; elektrische Reich-
weite: 325 – 384 km

Extended Range RWD: 15,1 – 13,9
kWh/100 km; CO2-Emissionen
(kombiniert): 0 g/km; CO2-Klasse: A;
elektrische Reichweite: 555 – 602 km

Extended Range AWD: 17,0 – 15,7
kWh/100 km; CO2-Emissionen
(kombiniert): 0 g/km; CO2-Klasse:
A; elektrische Reichweite: 516 – 566
km

Der neue Ford Explorer ist mit seinem markanten Design und kurzen La-
dezeiten bereit für jedes Abenteuer. Das Fahrzeug wird in den nächsten
Wochen erhältlich sein, weitere Informationen erhalten Sie im Autohaus
Norren & Hoffmann in Weißenthurm. Foto: Ford

Schulpatenschaft wurde besiegelt
Carmen-Sylva-Schule kooperiert mit Winkler und Dünnebier Süßwarenmaschinen
NEUWIED. Im Rahmen der IHK-
Initiative „Schulpatenschaft“ fand
in den Räumlichkeiten der Car-
men-Sylva-Schule in Niederbi-
eber eine feierliche Urkun-
denübergabe statt. Mit Unter-
stützung der IHK-Regionalge-
schäftsstelle Neuwied wurde ei-
ne Patenschaftsvereinbarung
zwischen der Winkler und Dün-
nebier Süßwarenmaschinen
GmbH aus Rengsdorf und der
Carmen-Sylva-Schule ge-
schlossen. Ziel der IHK-Schul-
patenschaft ist es, den Schü-
lern die Möglichkeit zu geben,
im Unternehmen praktische Er-
fahrungen zu sammeln und sich
frühzeitig Gedanken über die
berufliche Zukunft zu machen.
Christoph Grüber von der Car-
men-Sylva-Schule, Vanessa
Runkel von Winkler und Dün-
nebier Süßwarenmaschinen
GmbH und IHK-Regionalge-
schäftsführerin Kristina Kutting
haben sich in der Carmen-Syl-
va-Schule getroffen, um die
künftige Zusammenarbeit mit
einer feierlichen Urkundenüber-
gabe zu besiegeln. „Durch die
Partnerschaft mit der Winkler
und Dünnebier Süßwarenma-

schinen GmbH erhalten unse-
re Schüler einmalige Möglich-
keiten, Einblicke in die Be-
rufswelt zu gewinnen und ihre
Interessen zu entdecken. Die-
se wertvolle Kooperation er-
möglicht es uns, den Unter-
richt praxisnah zu gestalten und
die Schüler auf die Anforde-
rungen des Arbeitsmarktes vor-

zubereiten. Die Schulpaten-
schaft stärkt nicht nur die Ver-
bindung zwischen Bildungs-
einrichtungen und Unterneh-
men, sondern eröffnet unseren
Schülern auch spannende
Perspektiven für ihre Zukunft“,
betont Christoph Grüber von
der Carmen-Sylva-Schule. „Die
Partnerschaft mit der Carmen-

Sylva-Schule im Rahmen der
IHK-Schulpatenschaft ist für un-
ser Unternehmen von großer
Bedeutung. Durch diese Zu-
sammenarbeit erhalten wir die
Möglichkeit, Schülern wertvolle
Einblicke in unser Unterneh-
men zu geben und sie für un-
sere Branche zu begeistern.
So können wir nicht nur po-

tenzielle neue Mitarbeiter von
morgen gewinnen, sondern
auch unseren Fachkräftebedarf
langfristig decken“, hebt Va-
nessa Runkel von Winkler und
Dünnebier Süßwarenmaschi-
nen GmbH die Vorteile der
Schulpatenschaften hervor.
„Die heute feierlich beschlos-
sene IHK-Schulpatenschaft zeigt
die Bedeutung von gemeinsa-
mer Verantwortung und Enga-
gement für die Bildung unse-
rer jungen Generation. Durch
diese Partnerschaften schaffen
wir eine Brücke zwischen Wirt-
schaft und Bildung und er-
möglichen es Schülern, früh-
zeitig praxisnahe Einblicke in
die Arbeitswelt und die Unter-
nehmen in der Region zu er-
halten. Denn in der Bildung
liegt der Schlüssel für eine er-
folgreiche Zukunft“, so Kristina
Kutting. -red-

M Unternehmen und Schulen,
die Interesse an einer Zusam-
menarbeit haben, können sich
gerne an Annica Pirrung unter
y (0261) 106-526 oder
pirrung@koblenz.ihk.de wen-
den.

Die Partnerschaft zwischen der Carmen-Sylva-Schule und Winkler und Dünnebier Süßwarenma-
schinen GmbH wurde besiegelt. Foto: Carmen-Sylva-Schule
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FORD
RANGERRANGER

International Pick-up Award (IPUA) 2024/25, Quelle https://van-of-the-year.com/home-ipua/

FORD RANGERWILDTRAK
Doppelkabine LKW, 3,0 l EcoBlue 177 kW (240 PS), 10-Gang-Automatikgetriebe, Allrad
e-4WD

Geschwindigkeitsregelanlage, adaptiv, LED-Scheinwerfer, Leder
Anhängerkupplung 13-polig - Anhängerlast 3,5 Tonnen , Ford Navi 12 " Zoll
Display, Sperrdifferential hinten, 100%, Klima,
Toter-Winkel-Assistent, Park-Pilot-System v. & h. ,Rückfahrkamera, Leichtmetallräder
7.5 J x 18mit 255/65 R 18 und vieles mehr

Monatliche Ford Business Lease-Rate

€459,90 netto
1,2

(€ 547,29 brutto)

FORORD
RANGERR

2024
INT

ERNATATA IONAL

PICK-K-K UP AWAWA AWAW RD

Winner

AutohausNorren&HoffmannGmbH
Werftstr. 3
56575Weißenthurm
Tel.: 02637/9235-0
Fax: 02637/9235-23
E-Mail: info@autohaus-norren.de
www.autohaus-norren.de

Beispielfoto eines Fahrzeuges der Baureihe. Die Ausstattungsmerkmale des abgebildeten Fahrzeuges sind nicht Bestandteil des Angebotes. 1Ein Leasingangebot der Ford Bank GmbH, Henry-Ford-
Str. 1, 50735 Köln, für Gewerbekunden (ausgeschlossen sind Großkunden mit Ford Rahmenabkommen sowie gewerbliche Sonderabnehmer wie z. B. Taxi, Fahrschulen, Behörden). Bitte sprechen
Sie uns für weitere Details an. Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht nach Vertragsschluss ein Widerrufsrecht. 2Gilt für einen Ford Ranger Wildtrak 3,0-l-EcoBlue-Dieselmotor 177kW (240PS),
10-Gang-Automatik, e-4WD-Antrieb, Euro 6d-ISC-FCM, 429,- netto (€ 510,51 brutto) monatliche Leasingrate, € 0,- netto (€ 0,- brutto) Leasing-Sonderzahlung, bei 48 Monaten Laufzeit und
40.000 km Gesamtlaufleistung. Leasingrate auf Basis eines Fahrzeugpreises von € 44.500,- netto (€ 52.955,- brutto), zzgl. € 990,- netto (€ 1.178,10 brutto) Überführungskosten.



Kosmetikvielfalt von Kopf bis Fuß

NEUWIED. -jke- Vergangenen Sommer hat das Kosmetikinstitut „Anni
Waßmann DermaKosmetik & gepflegte Füße“ in Neuwied-Gladbach er-
öffnet. Seit dieser Zeit konnten zahlreiche Kunden aus der näheren Umge-
bung und sogar aus demWesterwald gewonnen werden, was für die Qualifi-
kation von Inhaberin Anni Waßmann spricht. Das Angebot für die Kunden
ist vielfältig und umfasst Hautanalysen, klassische Gesichtsbehandlungen,
dermatologische Fachkosmetik, apparative Kosmetik wie zum Beispiel
Micro- und Nanoneedlings und Ultraschallbehandlungen für das Gesicht,
professionelle Fruchtsäurepeelings oder Massagen im Gesicht und De-
kolleté. Zudem werden auch medizinische Fußpflegebehandlungen ange-
boten. AnniWaßmann bildet sich stetig weiter – zum einen zur Erweiterung
des Angebots, zum anderen, um den Kunden stets Kompetenz und das neu-
este Wissen vermitteln zu können. Und wer nun Interesse hat, sich von dem
Angebot selbst überzeugen zu lassen, sollte nicht zögern und sich bei Anni
Waßmann melden. Das Kosmetikinstitut hat freie Kapazitäten für Neukun-
den. Kostenfreie Parkplätze in unmittelbarer Nähe der Lokalität stehen für
die Kunden ebenfalls zur Verfügung. Weitere Infos und Termine gibt es un-
tery0176 85999807 oder untery (02631) 9477173 oder per Mail unter an-
niw.hautundfuss@gmail.com. Foto:MartinChrist FotografieNeuwied

Grüne Hoffnung im Neuwieder Wald
Projekt der SWN „Wurzeln für alle“ mobilisiert Bürger, Unternehmen und Vereine
NEUWIED. Der Neuwieder Wald,
einst ein idyllischer Ort mit rau-
schenden Blättern, singenden Vö-
geln und kräftigen Bäumen, hat un-
ter den Auswirkungen der Klima-
krise gelitten. Graue, tote Lärchen-
und Kieferbestände sowie triste
Mondlandschaften prägen vieler-
orts das Bild. Doch trotz dieser He-
rausforderungen gibt es Hoffnung
und aktive Maßnahmen, um dem
Wald neues Leben einzuhauchen.
Auf einer Fläche von 1500 Hektar,
wovon bereits 200 Hektar zerstört
oder stark geschädigt sind, ist ein
ambitioniertes Aufforstungspro-
jekt im Gange. Die Stadtwerke
Neuwied (SWN) haben im Zuge
des „Wurzeln für alle-Projekts“
seit 2021 begonnen, den Stadtwald
wieder aufzuforsten. Gemeinsam
mit Unterstützern und Spendern
sollen bis 2025 mindestens 100000
Bäume gepflanzt werden. Dieser
Einsatz zielt darauf ab, einen kli-
mabeständigen Mischwald entste-
hen zu lassen, der auch kommen-
den Generationen die Schönheit
und Vielfalt der Natur vermittelt.
Im Zuge dieser Aktion wurden be-
reits 52000 Bäume auf einer Flä-
che von über 40 Hektar gepflanzt,
was etwa 56 Fußballfeldern ent-
spricht. Die Beteiligung der Ge-
meinschaft an diesem Projekt

wächst stetig. Geschäftsleute wie
die Bäckerei Preißing bieten sogar
ein spezielles Waldbrot an, dessen
Verkauf einen Teil der Einnahmen
in die Aufforstung fließen lässt.
Auch über die Plattform „SWN
Herzenssache“ können Bürger
Bäume für 8 Euro pro Stück spen-
den. Die Resonanz auf diese Akti-
on ist beeindruckend. Innerhalb ei-

nes Jahres konnten bereits über
2000 neue Bäume finanziert wer-
den. Vereine, Geschäftsleute und
Privatpersonen beteiligen sich ak-
tiv am Projekt und helfen dabei,
die Ziele zu erreichen. Die Spen-
denplattform der SWN, die An-
fang 2023 ins Leben gerufen wur-
de, hat bereits das erste Ziel von
1000 Bäumen übertroffen. Mit der

Dynamik, die das Projekt gewon-
nen hat, werden nun höhere Mei-
lensteine angestrebt, und bereits
über 8800 Euro für den zweiten
Meilenstein von 16000 Euro wur-
den gesammelt.
Die breite Unterstützung aus der
Gemeinschaft zeigt, dass jeder ei-
nen Beitrag zum Schutz und zur
Wiederherstellung der Umwelt

leisten kann. Ein Baum für 8 Euro,
inklusive Pflanzung und Pflege, ist
nicht nur ein symbolisches Ge-
schenk, sondern auch ein aktiver
Beitrag zum Erhalt der Natur
und zur Bekämpfung der Klima-
krise. -red-

M Jetzt spenden unter www.swn-
neuwied.de/aufforstung.

Mit jedem verkauften „Waldbrot“ werden 50 Cent für das „Wurzeln für
alle-Projekt“ gespendet.

Forstamtsleiter Uwe Hoffmann zeigt, wie die Buchenwälder unter dem
Hitzestress leiden. Fotos: SWN

Termine
nach Vereinbarung!

An der Marienkirche 31 · 56566 Neuwied
WhatsApp: 0176-85999807 · Telefon: 02631-9477173

E-Mail: anniw.hautundfuss@gmail.com

 Hautanalyse
 klassische Gesichtsbehandlung
 dermatologische Fachkosmetik
 apparative Kosmetik
 professionelles

Fruchtsäurepeeling
 und mehr ...

 Fachfußpflege
 schmerzfreie

Nagelkorrektur
 energetische

Fußmassage

* ärztl. geprüfte
dermatologische
Fachkosmetikerin
und Fachfuß-
pflegerin

*
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Projekt „Foodtrailer“ erfolgreich
NEUWIED. Die Teilnehmenden des Projekts „Foodtrailer“ der
GFBI GmbH in Neuwied haben sich für das Catering an der zwei-
ten Neuwieder Sozialkonferenz am 16. März verantwortlich ge-
zeigt.
Mit leckeren und frisch zubereiteten Speisen konnten sich die Teil-
nehmenden der Konferenz in der Mittagspause am Foodtrai-
ler stärken. Neben zwei verschiedenen „Hauptgängen“ – Itali-
enische Reisbällchen oder Grillgemüse mit Süßkartoffelcreme
– standen zum Abschluss der Pause auch zwei Desserts zur Aus-
wahl – Quarkbällchen oder Baklava. Die Crew des Foodtrai-
lers konnte die Teilnehmenden der Konferenz somit glücklich
und satt in die zweite Tageshälfte verabschieden. Alle Teil-
nehmenden der Sozialkonferenz zeigten sich begeistert von
den Speisen.
Nach mehreren Durchgängen des Probekochens hatten sich
die Teilnehmenden des Projektes für die Speisenauswahl ent-
schieden und die Rezepte in Eigenregie auf die Menge der Teil-
nehmenden angepasst. Im Laufe des Februars und März plan-
ten die Teilnehmenden den kompletten Tag durch und be-
reiteten alles selbstständig vor. Mit dieser guten Vorarbeit ge-
lang auch am Tag der Sozialkonferenz selbst ein reibungslo-
ser Ablauf und alle Essen konnten in der geringen Zeitspan-
ne von circa 40 Minuten „geschickt“ werden. Unter dem Mot-
to „Here comes the sun“ gab es für jeden Gast als give-
away eine selbst erstellte Verpackung mit Sonnenblumenker-
nen. Bei dem Projekt Foodtrailer handelt es sich um ein ko-
finanziertes Landes- und ESF-projekt, welches die GFBI GmbH
in Neuwied durchführt. Das Projekt wird gefördert aus Mitteln
des Jobcenters Neuwied, arbeitsmarktpolitischen Mitteln des Lan-
des Rheinland-Pfalz sowie des Europäischen Sozialfonds aus Hän-
den des Ministeriums für Arbeit, Soziales, Transformation und Di-
gitalisierung. Das Jobcenter Landkreis Neuwied weist Kunden
als Teilnehmende zu und begleitet deren Integrationsprozess
im Projekt engmaschig. -red-

Finanzpower für Frauen
Erfolgreiche Vortragsveranstaltung bei der Sparkasse Neuwied
NEUWIED. Über 60 Frauen wa-
ren der Einladung der Spar-
kasse Neuwied gefolgt, um an
der Vortragsveranstaltung „Fi-
nanzpower für Frauen“ in Ko-
operation mit dem Beratungs-
dienst Geld und Haushalt teil-
zunehmen. Referentin Nadine
May erklärte in dem 90-minü-
tigen Vortrag, welche finanziel-
le Vorsorge für Frauen beson-
ders wichtig ist, wie das Gleich-
gewicht zwischen Erwerbs- und
Fürsorgearbeit gehalten wird
und welche finanziellen As-
pekte einer Trennung beachtet
werden sollten. Denn Frauen
verdienen durchschnittlich rund
ein Fünftel weniger als Männer
und kümmern sich häufiger um
die unbezahlte Fürsorgearbeit.
Dadurch haben sie oft gerin-
gere Rentenansprüche und
können auch während des Be-
rufslebens weniger vorsorgen.
„Als Sparkasse liegt uns das
Thema Finanzbildung als Teil
unseres öffentlichen Auftrags
sehr am Herzen. Trotz zahlrei-
cher Entwicklungen gibt es in
Sachen Gleichberechtigung vor

allem beim Thema Finanzen im-
mer noch große Unterschiede
zwischen Männern und Frauen.
Finanzielle Vorsorge ist hier
nicht nur eine Option, sondern
eine Notwendigkeit, um eine so-
lide Basis für die Zukunft zu
schaffen. Wir freuen uns, dass
wir mit unserer Vortragsveran-
staltung – zu der alle, nicht
nur unsere Kundinnen, einge-
laden waren – wichtige Impul-

se setzen konnten, sich inten-
siver mit dem Thema zu be-
schäftigen“, fasst Vorstands-
vorsitzender Thomas Paffen-
holz zusammen.
Nach der Veranstaltung nutz-
ten viele Gäste die Gelegen-
heit, sich bei Musik, Snacks
und Drinks ausführlich mit der
Referentin und den Experten
der Sparkasse Neuwied aus-
zutauschen. -red-

Vorstandsvorsitzender Thomas Paffenholz begrüßte über 60
Frauen zur Vortragsveranstaltung in der Kundenhalle der Haupt-
geschäftsstelle der Sparkasse Neuwied. Foto: Anke Krumbach

Ihr Ansprechpartner: Mario Baldinu | Tel.: 02632 505 86 84 | info@rimubal.de | Mobil: 0179 20 99 507

• Kontrollierte Be-Entlüftung
• Barrierefrei
• Tiefgarage

• 2- bis 4-Zimmer, 75 - 135 qm
• Gründach
• Photovoltaik
• Wärmepumpentechnik

En
ergi

eeffzienz

Eigentumswohnungen im Baugebiet GREEN LIVING
Stadionstraße 60 – Andernach
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„Frühlingserwachen“ in Neuwied
VR Bank RheinAhrEifel und Wirtschaftsforum bringen lokale Wirtschaft zusammen
NEUWIED. Die VR Bank Rhei-
nAhrEifel eG und das Wirt-
schaftsforum Neuwied e. V. ha-
ben in Kooperation das Event
„Frühlingserwachen“ in der Fi-
liale der VR Bank in Neuwied
durchgeführt. Die Veranstal-
tung lockte rund 120 Gäste
aus verschiedenen Bereichen
der lokalen Wirtschaft an, da-
runter Vertreter von Unterneh-
men, Organisationen, Politiker
und Mitglieder der VR Bank
RheinAhrEifel eG sowie des
Wirtschaftsforums Neuwied.
Nachdem der traditionelle Neu-
jahrsempfang im Januar auf-
grund von unvorhergesehe-
nem Glatteis abgesagt werden
musste, wurde das „Frühlings-
erwachen“ als Alternative kon-
zipiert, um einen Ausblick auf
bevorstehende Projekte und
Entwicklungen in der Region

zu geben. Im Gegensatz zum
Neujahrsempfang, der oft mit
Rückblicken auf das vergan-
gene Jahr verbunden ist, lag
der Fokus dieses Events auf zu-
kunftsweisenden Themen und
Ideen.
Höhepunkt der Veranstaltung
war der Fachvortrag von Hans
Joachim Reinke, Vorstands-
vorsitzender von Union Invest-
ment, zum Thema „Nachhaltig
Wohlstand sichern in einer neu-
en Welt“. Reinke lieferte span-
nende Einblicke in die Be-
deutung von Nachhaltigkeit für
langfristigen wirtschaftlichen Er-
folg und Wohlstand. Dabei dis-
kutierte er auch die Rolle von Fi-
nanzinstituten bei der Förde-
rung nachhaltiger Investitionen
und Geschäftspraktiken sowie
aktuelle Trends und Entwick-
lungen im Bereich nachhalti-

ger Investments und deren Aus-
wirkungen auf die globale Wirt-
schaft.
Die Veranstaltung bot den Gäs-
ten nicht nur die Möglichkeit,
sich über die Mehrwerte der
nach der Fusion „neuen“ VR
Bank RheinAhrEifel in Neu-
wied zu informieren, sondern
auch wertvolle Einblicke in zu-
kunftsweisende Themen zu ge-
winnen. Die VR Bank Rhei-
nAhrEifel eG und das Wirt-
schaftsforum Neuwied bedan-
ken sich bei allen Gästen und
Referenten für ihr Interesse und
ihre Teilnahme an dieser Ver-
anstaltung. Mit dem „Früh-
lingserwachen“ konnte der Aus-
tausch der lokalen Wirtschaft
und das
Gemeinschaftsgefühl in der Re-
gion erfolgreich gestärkt wer-
den. -red-

Von links: Christian Kehr, Marion Blettenberg, Hans Joachim
Reinke und SaschaMonschauer. Foto: VR Bank RheinAhrEifel eG

Sommer, der Begleiter für Ihr Auto
Autohaus Sommer: Seit 58 Jahren Ihr Ansprechpartner für Service und Vertrieb
STRASSENHAUS/
REGION. Das Autohaus Sommer
zählt zu den Top-Unternehmen: Es
ist aus der Autolandschaft in der Re-
gion nicht mehr wegzudenken. Als
Familienbetrieb, der viele Genera-
tionen umspannt, ist das Autohaus
Sommer sicherlich ein Paradebei-
spiel, wie man über gute und
schlechte Zeiten hinweg bestehen
kann – und das immer mit dem
Wohl und der Zufriedenheit der
Kunden im Blick. Nach Arno und
Marianne Sommer übernahmen de-
ren Kinder Bianka Sommer-Jung
und Stefan Sommer das Ruder. Auf
den Rat der Eltern konnten und
können Stefan und Bianka auch
heute noch jederzeit zählen. Auch
die Enkelin Nina unterstützt, wo sie
kann. Langjährige Erfahrungen und
neue Ideen bilden im Autohaus
Sommer so eine erfolgreiche Ein-
heit – Tradition und Fortschritt un-
ter einem Dach.
Das Autohaus Sommer-Team kann
also auf nun 58 Jahre Bestehen zu-
rückblicken. Und das mit stetigem
Wachstum. An drei Standorten sind
sie inzwischen vertreten: Neben
dem Stammsitz in Straßenhaus
(Raiffeisenstraße 38) gibt es das er-
folgreiche Unternehmen auch in
Neuwied (Krasnaer Straße 2) und
in Höhr-Grenzhausen (Rudolf-Die-
sel-Straße 7). Die vergangenen fünf
Jahrzehnte sind von Kompetenz,
Qualität und hervorragendem Ser-
vice geprägt – von den Anfängen
bis heute. Seit 25 Jahren ist das in
Straßenhaus gegründete Autohaus

Sommer nun auch schon im Distel-
feld vertreten. Dabei immer am
Puls der Zeit: Das Peugeot Auto-
haus Sommer legt Wert auf, seine
Kunden individuell und kompetent
zu beraten, natürlich auch beim
wichtigen Thema E-Mobilität. Die
traditionsreiche Zeit des Autohau-
ses Sommer begann aber eigentlich
schon etwas früher: 1962 eröffnete
Unternehmensgründer Arno Som-
mer eine Kfz-Werkstatt. Der Start
als Autohaus fand vier Jahre später,
1966, statt. Seitdem wuchs das Un-
ternehmen kontinuierlich, aber im-
mer mit Augenmaß. Neben Fahr-
zeugen werden Kunden auch im Be-
reich Anhänger kompetent beraten.
Auch schon bei kleinen, leichten
und ungebremsten Anhängern kann
die Überladung beziehungsweise
falsche Beladung schlimme Folgen
haben. Dazu können die Mitarbei-
ter des Autohauses Sommer hilf-
reiche Tipps und Anleitung geben.
Ein Rundum-Service, wie in jedem
Bereich beim Autohaus Sommer.
Das Autohaus Sommer hat offene
Stellen für den Bereich Kfz-Meis-
ter oder Kfz-Mechatroniker zu be-
setzen. Wenn Sie über entspre-
chende Qualifikationen verfügen
oder jemanden kennen, der inte-
ressiert sein könnte, wenden Sie
sich bitte an Bianka Sommer-Jung
unter (02634) 95990 oder b.som-
mer-jung@autohaus-sommer.net.
Das Autohaus Sommer freut sich
darauf, engagierte und talentierte
Fachkräfte im Team willkommen
zu heißen. -red-

Seit mehr als 50 Jahren im Dienste der Kunden: das Autohaus Arno Sommer KG in Straßenhaus, Neuwied
und Höhr-Grenzhausen. Fotos: Autohaus Sommer
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(ier wird alles ins rechte ,icht gerückt
Alpafoto in Neuwied� Ein Paradies für Fotografie-Enthusiasten mit erstklassigem Markenangebot
NEUWIED. -nik- Alpafoto in
Neuwied ist eine etablierte Ad-
resse für Fotografiebegeisterte,
die auf der Suche nach hoch-
wertiger Ausrüstung und pro-
fessionellen Dienstleistungen sind.
Seit vielen Jahren bietet das Un-
ternehmen eine breite Palette
an Produkten und Services für An-
fänger, Fortgeschrittene und Pro-
fis in der Fotografiebranche.
Das Sortiment von Alpafoto um-
fasst eine Vielzahl von Ka-
meras, /bjektiven, Beleuchtungs-
ausrüstungen und Zubehör. Da-
bei legt das Team großen Wert da-
rauf, Produkte von renom-
mierten Marken anzubieten, um
1ualität und Zuverlässigkeit zu ge-
währleisten. Kunden erhalten ei-
ne persönliche Beratung, um die
für ihre individuellen Bedürf-
nisse am besten geeignete Aus-
rüstung zu finden. Auch gute ge-
brauchte Artikel sind in dem um-
fangreichen Sortiment zu fin-
den.
Neben dem Verkauf von Fo-
tografieausrüstung bietet Alpa-
foto auch weitere Dienstleis-

tungen an, darunter ein pro-
fessionelles Fotostudio für Pass-
bilder und eine Sensorreini-
gung für Kameras.
Was den Kundenservice be-
trifft, so legt Alpafoto großen
Wert auf Freundlichkeit, Fach-
kompetenz und persönliche Be-
ratung. Das Team steht den Kun-
den stets zur Seite, um Fra-
gen zu beantworten, Unter-

stützung zu bieten und ein an-
genehmes Einkaufserlebnis zu ge-
währleisten.
In einer Welt, die zunehmend
von /nline-Shopping und gro-
ßen Einzelhandelsketten domi-
niert wird, ist Alpafoto in Neu-
wied eine erfrischende Aus-
nahme. Hier geht es nicht nur
um den Verkauf von Pro-
dukten, sondern vielmehr um

die Schaffung einer Gemein-
schaft von Fotografie-Enthusi-
asten, die ihre Leidenschaft tei-
len und sich gegenseitig un-
terstützen. Wenn man auf der Su-
che nach hochwertiger Aus-
rüstung, professionellen Dienst-
leistungen und einem erstklas-
sigen Kundenservice ist, dann
ist Alpafoto der richtige An-
sprechpartner.

Nachhaltigkeit im Fokus
Sie haben noch ihre alte Fo-
toausrüstung aus den
�0er- oder 90er-Jahren bei sich da-
heim herumliegen� Sehnen sich
aber nach einer aktuellen Fo-
toausrüstung, die derzeit aber
nicht leistbar ist� Für diesen
Fall hat das Unternehmen Al-
pafoto Neuwied seit �0 Jah-
ren eine erfolgreiche Idee. Im Sin-
ne der Nachhaltigkeit kauft das
Fotogeschäft um Nicolas Marx
die alten Kameras auf, die letzt-
lich wiederverwertet werden.
Im Zuge dessen bekommt der
Verkäufer Bargeld oder al-
ternativ eine Gutschrift für den
Kauf einer neuen Kamera. Ne-
ben Kameras aus den ver-
schiedensten Jahrzehnten nimmt
das Unternehmen auch /b-
jektive an.

)nfo � Kontakt:
Alpafoto GmbH
Langendorfer Str. 109
����� Neuwied
E-Mail� info alpafoto.de
y 02��1� 9� �� 0

Bei Alpafoto Neuwied haben die Kunden die -öglichkeit� ihre alten Kameras� wie beispielsweise alte ,eicas�
zu verkaufen� die dann vom 5nternehmen aufbereit werden. Foto: Alpafoto Neuwied

ERFOLG
Top Unternehmen der Region!



Erfahrung und Fachwissen in Rheinbrohl
Auto Menzenbach� der erfahrene Partner für Mitsubishi, DFSK und Vespa

RHEINBR/HL. Das Autozentrum
Menzenbach ist das zuverlässige Au-
tohaus zwischen Linz und Neuwied
mit Sitz in Rheinbrohl.
Kunden profitieren von der 2�-jäh-
rigen Erfahrung und dem Fachwis-
sen des Hauses im Autohandel mit
Neu- und Gebrauchtwagen – seit vie-
len Jahren als Hyundai-Händler,
jetzt als Mitsubishi- und auch als
DSFK- und Vespahändler.
Neben dem umfassenden Angebot
des Autozentrums an Neuwagen gibt

es stets interessante Gebrauchtwa-
gen aller Marken. Vom Kleinwagen
über verschiedene SUVs bis hin zu
Pick-up bieten die Mitarbeiter kom-
petente Beratung und T/P-Service.
Im Autohaus stehen die Kunden
stets im Mittelpunkt, nicht nur beim
Autokauf, sondern auch bei der tech-
nischen Betreuung, vor allem bei
Serviceleistungen – von der Wartung
über Reparaturen für Pkw und Rol-
ler sowie die Beseitigung von Un-
fallschäden. Als Green Mobility

#enter sind die Mitarbeiter An-
sprechpartner rund um das Thema
Elektromobilität. Speziell geschulte
Mitarbeiter beraten umfassend zu
Fragestellungen, wie zum Beispiel E-

Autos, Förderprogramme und La-
deinfrastruktur. Dreimal wöchentlich
können Kunden ihren Wagen zur
T´V- und AU-Prüfung abgeben.
Bei Inspektionen und Reparaturen

bieten die Mitarbeiter von Menzen-
bach auf Wunsch kostenlos einen
Leihwagen an.
Weitere Informationen gibt es unter
www.auto-menzenbach.de. -red-

Jetzt auch beim Autozentrum -enzenbach: Die -arke DFSK� unter anderem der Forthing � 5 Tour. Perfekt
geeignet für aktive fahrer oder Familien ist der siebensitzige 6an mit Benzinmotor. Foto: DFSK

Gro�e -odellpalette wurde nochmals erweitert
Auto Neustadt ist seit über �0 Jahren Mitsubishi-Vertragshändler und bietet Service für alle Marken

NEUSTADT. Seit mehr als �0 Jah-
ren ist der Standort Auto Neu-
stadt kompetenter Partner der Mar-
ke Mitsubishi. Der Geschäfts-
führer Thomas Weißenfels des Mit-
subishi-Vertragshändlers Auto Neu-
stadt steht für langjährige und kom-
promisslose 1ualität.
Auto Neustadt ist einer von we-
nigen Vertragshändlern von Gre-
at Wall Motor. Die Modellpa-
lette wurde im letzten Jahr um
den GWM /ra 0� �zuvor /ra Fun-
ky #at	 erweitert. Der voll-
elektrische Kompaktwagen stellt
neue Maßstäbe auf� in Technik
und Design. Unterschiedliche Fahr-
programme machen das Fahr-
zeug zum perfekten Wegbeglei-
ter in jeder Situation. Darüber hi-
naus bekommt der /ra 0� in
den nächsten Monaten Verstär-
kung, wenn der neue /ra 0�
auf den Markt kommt. Eine sport-

liche Fließhecklimousine im Sti-
le eines viertürigen #oupés. Die
Kunden dürfen gespannt sein.

Auswahl und Service
Auf den guten Service des sie-
benköpfigen Teams von Auto Neu-

stadt ist Verlass. Die Standards be-
herrscht das Unternehmen eben-
so routiniert wie individuelle Lö-
sungen. So steht neben allen Ka-
rosseriearbeiten, der Haupt- und
Abgasuntersuchung und der Re-
paratur aller Fahrzeuge und Mar-

ken die zukunftsorientierte
Elektrotechnologie im Mit-
telpunkt der Serviceleistungen
des renommierten Hauses. „Un-
ser Werkstattmeister berät Sie
mit seinem Team umfassend
und hält Ihr Fahrzeug tipp-
topp in /rdnung. Für alle Mar-
ken, für jedes Fahrzeugalter
und für jedes Problem“, so Wei-
ßenfels. Als Mitsubishi-Part-
ner hat sich Auto Neustadt
zwar einer Marke im Be-
sonderen verschrieben, aber ver-
fügt auch über die Kompe-
tenz und Sachkenntnis für al-
le anderen Marken des deut-
schen Automarktes.
Das setzt Auto Neustadt vor al-
lem in Sachen „Junge Ge-
brauchte“ oder beim Kauf ei-
nes „Wunschfahrzeugs“ um�
Das Team kümmert sich um An-
kauf, Transport und ein-
wandfreien Zustand und ge-
währt eine bis zu ��-mona-
tige Gebrauchtwagengarantie.
Bei Neuwagen gibt es so-
gar acht Jahre Hersteller-Ga-
rantie – das eben dann bei
der kompletten Modellpalette
von Mitsubishi. Das kompe-
tente Team berät seine Kun-
den gerne und hilft ihnen
auch gern bei der Suche nach ih-
rem Wunschfahrzeug. Auf-
grund der Einkaufsgenossen-
schaft EGA hat Auto Neu-
stadt täglich Zugriff auf mehr
als 1�000 Fahrzeuge. „Ihre Zu-
friedenheit ist unser Ziel“, ver-
spricht Thomas Weißenfels. ´b-
rigens� Das Autohaus Neu-
stadt sucht noch personelle Ver-
stärkung. Wenn Sie gerne in ei-
nem tollen Werkstatt-Team ar-
beiten möchten, melden Sie
sich einfach.
Walter Pavel ausgeschieden
Der langjährige Mit-Geschäfts-
führer Walter Pavel ist mitt-

lerweile aus gesundheitlichen Grün-
den aus dem Unternehmen aus-
geschieden.
Auto Neustadt bedankt sich bei
dem hochgelobten Kollegen für
mehr als �0 Jahre kompe-
tente Arbeit und wünscht ihm
einen wohlverdienten Ruhe-
stand. -red-

)nfo und Kontakt:
Auto Neustadt GmbH
Bahnhofstraße �-�a
�� ��� Neustadt
y �02���	 �2 01� Werkstatt
oder 9� �2 �� Verkauf

Starkes Team� starke ,eistung: Bei Auto Neustadt steht traditionell nicht nur das Auto� sondern auch der
-ensch im -ittelpunkt. Foto: privat

'ie 9espa
Die Vespa ist ein zeitloses Sym-
bol für italienisches Design, Ele-
ganz und Freiheit auf zwei Rä-
dern. Seit ihrer Einführung im
Jahr ���� hat dieses ikonische
Rollermodell von Piaggio die
Herzen von Millionen von Men-
schen auf der ganzen Welt er-
obert. Ihre charakteristische
Formgebung, gekennzeichnet
durch sanfte Kurven und ein
schlankes Profil, macht sie zu ei-
nem echten Blickfang auf den
Straßen. Doch die Vespa ist weit
mehr als nur ein Fortbewe-
gungsmittel – sie verkörpert ei-
nen Lebensstil, eine Philosophie
des Genusses und der unbe-
schwerten Mobilität. Ursprüng-
lich als kostengünstiges Trans-
portmittel nach dem Zweiten
Weltkrieg konzipiert, hat sich die
Vespa im Laufe der Jahre zu ei-
nem Kultobjekt entwickelt. Sie
hat ihren Platz in der Popkultur
gefunden, sei es in Filmen wie
ÚRoman HolidayØ, wo Audrey
Hepburn und Gregory Peck
durch die Straßen Roms gleiten,
oder in zeitgenössischen Musik-
videos, die den unverwechsel-
baren Charme und die Leichtig-
keit des Vespa-Fahrens einfan-
gen. Doch die Faszination für die
Vespa reicht über ihre ästheti-
schen und funktionalen 4ualitä-
ten hinaus. Sie symbolisiert eine
bestimmte Lebensweise, geprägt
von Spontaneität, Abenteuerlust
und einem Sinn für Stil. Für viele
ist der Besitz einer Vespa mehr
als nur der Besitz eines Fahr-
zeugs – es ist eine Verpflichtung
zu einem Lebensstil, der das
Beste aus dem Augenblick macht
und die Schönheit der Reise
über das Ziel stellt. -red-

AUTO Zentrum

Industriestraße 3 · 56598 Rheinbrohl
Telefon 0 26 35 / 50 23

www.auto-menzenbach.de

Vespa
Verkauf & Repartur

NEU.
ELEKTRISCH.
WOW.

GWM ORA 03 300, 48 kWh Batterie, 126 kW (171
PS) Energieverbrauch 16,7 kWh/100 km Strom; CO2-
Emission 0 g/km; CO2-Klasse A; kombinierte Werte.
Elektrische Reichweite 310 km.**
1IEin Privatkunden-Kilometer-Leasing-Angebot der Sant-
ander Consumer Leasing GmbH (Leasinggeber), Santander
Platz 1, 41061 Mönchengladbach für einen GWM ORA 03 300,
48 kWh Batterie: Monatliche Leasingrate 175,00 €, bei einer
Laufzeit von 24 Monaten, 5.000 km Laufleistung pro Jahr und
einer Leasing-Sonderzahlung von 0,00 €. Angebot inkl. gesetz-
licher Umsatzsteuer. Bonität vorausgesetzt. Zzgl. 990,00 €
Überführungskosten; Zulassungsservice auf Wunsch gegen
Mehrpreis. Gültig bis 30.06.2024. Gilt nur für sofort verfügbare
Lagerfahrzeuge.

**Die nach PKW-EnVKV angegebenen offiziellen Werte zu Verbrauch
und CO2-Emission sowie ggf. Angaben zur Reichweite wurden nach
dem vorgeschriebenen Messverfahren WLTP ermittelt. Weitere Infos
unter ora-motor.de

In Neustad bei:

AUTONEUSTADTGMBH
Bahnhofstr. 6-8a . 53577 Neustadt
T 02683 31257

NEU. 
ELEKTRISCH.
WOW.WOW.

leasen ab
175,00
€/Monat1

Jetzt

Sprachassistent
10.25" Dual Screen

Gesichtserkennung
18" Leichtmetallfelgen

100 % elektrisch: Der GWMORA03 300.

COLT BASIS
1.0 49 kW (67 PS) 5-Gang

ab 15.990 EUR2

Empfohlener Preis

Space Star BASIS
1.2 52 kW (71 PS) 5-Gang

ab 11.990 EUR2

Empfohlener Preis

ASX BASIS
1.0 Turbo 67 kW (91 PS) 6-Gang

ab 19.990 EUR2

Empfohlener Preis

Eclipse Cross
Plug-in Hybrid BASIS 4WD1

ab33.990 EUR2

Empfohlener Preis

EclipseCrossPlug-inHybrid4WD1 Energieverbrauch 17,5 kWh/100 km Strom & 2,0l/100 km Benzin; CO₂-Emission 46 g/km; CO₂-Klasse
B; gewichtet kombinierte Werte. Bei entladener Batterie: Energieverbrauch 7,3l/100 km Benzin; CO₂-Klasse F; kombinierte Werte.
Elektrische Reichweite (EAER) 45 km; ASXBASIS 1.0Turbo 67kW(91 PS) 6-Gang Energieverbrauch 5,8l/100 km Benzin; CO₂-Emission
131 g/km; CO₂-Klasse D; COLT BASIS 1.0 49 kW (67 PS) 5-Gang Energieverbrauch 5,3l/100 km Benzin; CO₂-Emission 119 g/km; CO₂-
Klasse D; Space Star BASIS 1.2 52 kW (71 PS) 5-Gang Energieverbrauch 5,0l/100 km Benzin; CO₂-Emission 113 g/km; CO₂-Klasse C;
kombinierte Werte.**
**Die nach PKW-EnVKV angegebenen offiziellen Werte zu Verbrauch und CO₂-Emission sowie ggf. Angaben zur Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen
Messverfahren WLTP ermittelt. Weitere Infos unter mitsubishi-motors.de
1 | Antrieb: 4WD 2.4 Benziner 72 kW (98 PS), Elektromotoren vorn 60 kW (82 PS) / hinten 70 kW (95 PS), Systemleistung 138 kW (188 PS) 2 | Unverbindlich emp-
fohlener Aktions-Preis Eclipse Cross Plug-in Hybrid BASIS 4WD1 / ASXBASIS 1.0 Turbo 67 kW (91 PS) 6-Gang / COLTBASIS 1.0 49 kW (67 PS) 5-Gang / Space Star
BASIS 1.2 52 kW (71 PS) 5-Gang der MMD Automobile GmbH, ab Importlager und solange der Vorrat reicht, zzgl. Überführungskosten, Metallic-, Perleffekt- und
Premium-Metallic-Lackierung gegen Aufpreis. Der unverbindl. empfohl. Aktions-Preis ergibt sich aus der unverbindlichen Preisempfehlung 41.990 EUR / 24.690
EUR / 17.990 EUR / 13.590 EUR abzgl. 8.000 EUR / 4.700 EUR / 2.000 EUR / 1.600 EUR empfohl. Aktions-Rabatt. Die genauen Endpreise erfahren Sie bei Ihrem
Mitsubishi Vertriebspartner.

Veröffentlichung der MMDAutomobile GmbH, Emil-Frey-Straße 2, 61169 Friedberg

Die individuellen Endpreise erhalten Sie bei:

UnsereMitsubishi Modelle:
Große Auswahl. Faire Preise.

Auto Neustadt GmbH
Bahnhofstr. 6-8a . 53577 Neustadt

Tel. 02683/31257 . www.auto-neustadt.de

Auto Menzenbach GmbH
Industriestr. 3 . 56598 Rheinbrohl

Tel. 02635/5023 . www.auto-menzenbach.de
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Guter Service mit gutem Preis beim Autohaus Sauer
Ein kompetenter Partner für alle Fragen und Belange rund ums Auto
RHEINBREITBA#H. Wer ein
Autohaus sucht, das perfekten Ser-
vice rund ums Auto für alle Marken
bietet, ist im Autohaus Sauer genau
an der richtigen Adresse. Unter der
Leitung von Inhaber Majid El Me-
lall, der auf eine 20-jährige Berufs-
erfahrung zurückblicken kann, be-
grüßt das Team seine Kunden. Die
renommierte Autowerkstatt bietet
den kompletten Werkstattservice
aller Automarken und ist darüber
hinaus autorisierter Toyota-Service
und Reifen 1�-Partner.

Autohaus für alle -arken mit
zahlreichen Serviceleistungen
Neben dem An- und Verkauf von
Gebrauchtwagen bietet das Auto-
haus Sauer umfangreiche Service-
leistungen an. Dazu gehören Re-
paraturen aller KFZ-Hersteller,
Reparatur und Abwicklung von
Unfallschäden, Inspektionen, Ka-
rosserie- und Lackierarbeiten sowie
Achsvermessung mit dem neuesten
digitalen Achsmessstand. Bei klei-
nen Dellen, punktuellen Schram-
men und Kratzern im Lack lässt die
Smart-Repair im Autohaus Sauer
diese kostengünstig verschwinden

und verhindert so Folgeschäden wie
beispielsweise das Rosten der be-
troffenen Stellen im Lack. Zudem
wird auch ein Reifenservice ange-
boten, der neben der Reifenmon-
tage auch den Radwechsel mit pro-
fessionellem Auswuchten der Rä-
der umfasst.
Auch können individuelle Reifen-
einlagerungen vereinbart werden.
Bei Steinschlägen oder Schäden am

Autoglas bietet das Autohaus Sau-
er ebenfalls einen professionellen
Service an.
Sollte der Schaden größer sein und
die Reparatur mittels Spezialver-
fahren nicht behoben werden
können, wird die Scheibe ausge-
tauscht. Des Weiteren gehören
auch Haupt- und Abgasuntersu-
chungen sowie ein regelmäßiger
Klimaservice zum Angebot.

Ein kompetentes Team
Wer ein Toyota-Nutzfahrzeug sucht,
ist bei Autohaus Sauer genau rich-
tig. Bei Fragen sollte nicht gezögert
werden, das Team anzusprechen.
Durch die hohe Kompetenz der Mit-
arbeiter werden alle
Fragen beantwortet, sodass dort je-
der fündig wird. Durch langjährige
Erfahrungen in der Branche, mo-
dernster Technik, gebietsübergrei-

fender Flexibilität und regelmäßigen
Fortbildungsmaßnahmen für die
Mitarbeiter garantiert das Autohaus
Sauer dem Kunden die ausgezeich-
nete Servicequalität einer Vertrags-
werkstatt mit dem Preis-Leistungs-
Verhältnis einer freien Werkstatt.
Auch beim Reifenservice kommt
die langjährige Berufserfahrung von
Mirjam Hochgürtel im Reifenhan-
del dem Kunden zugute. Zur Be-
legschaft gehören ein Meister, vier
Gesellen, ein Auszubildender und
zwei Serviceassistentinnen, der An-
und Verkauf wird von zwei Mitar-
beitern betreut.

Azubis gesucht
Darüber hinaus werden derzeit neue
Azubis zum KFZ-Mechatroniker
und Lackierer �m�w�d	 gesucht. Wer
Interesse hat, sollte nicht zögern
und sich beim Autohaus Sauer mel-
denÐ -red-
Weitere )nfos und Kontakt:
Inhaber� M. El Mellal
Im Kettelfeld 1�, ���19 Rheinbreit-
bach
y �0222�	 �2�2�
info autohaus-sauer.de
www.autohaus-sauer.de

Das Autohaus Sauer in Rheinbreitbach steht für Kompetenz und umfangreiche Serviceleistungen für Jede Au-
tomarke. Foto: Autohaus Sauer

Ihr TOYOTA-Service Partner – kompetent in Sachen ...

Im Kettelfeld 14 | 53619 Rheinbreitbach | Tel. 0 22 24 / 7 25 26 | info@autohaus-sauer.com | www.autohaus-sauer.com

... junge Gebrauchtfahrzeuge

... Inspektion nach Toyota Herstellervorgaben

... Wartung aller Marken

• Toyota TAGESZULA
SSUNGEN

• Toyota TAGE

• Toyota JUNGWAGEN• Toyota JUNGWAGWAGW EN

• geprüfte GEBRAUCH
TWAGEN

Wir haben für Sie
eingekauft!

Wir suchen
Azubi’s

KFZ-Mechatroniker
(m/w/d)

und

Lackierer (m/w/d)
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Tradition und Innovation vereint
Die Weissenfels GmbH bietet seit 1950 Qualität und Vielfalt in Lackierung und Karosserie
ASBACH. -jke- 1950 wurde der La-
ckierbetrieb von Hans Weissenfels
gegründet, heute leiten Andrea
und Dieter Weissenfels mit Toch-
ter Annabell Weissenfels das Fa-
milienunternehmen in Asbach. Der
moderne Karosserie- und Lackier-
fachbetrieb setzt sehr hohe Quali-
tätsmaßstäbe und schöpft Erfah-
rungen aus mehr als 70 Jahren.
Der Standort in Asbach verfügt
über 4000 Quadratmeter – sowohl
Privat- als auch Gewerbekunden
werden bestens betreut.
Zudem trägt Weissenfels Karosse-
rie-Lackier-Technik seit einiger Zeit
die Siegel Oldtimer- und Caravan
– Fachbetrieb vom Zentralverband
Karosserie und Fahrzeugtechnik.
Zusätzlich kam jetzt auch noch
die Zertifizierung für die Repara-
tur von Elektrofahrzeugen hinzu.
Nur wenige Unternehmen in
Deutschland haben bisher alle drei
Zertifikate erhalten.

Leistungen im Überblick
Die Leistungen des Unternehmens
sind vielfältig und können somit na-

hezu jeden Kundenwunsch erfül-
len. Im Bereich der Lackierung ist
die Weissenfels GmbH sehr breit
aufgestellt. Ob die Lackierung für
Pkw, Motorräder, Caravan und
Spot-Repair-Lackierungen oder die
Lackierung für Maschinen, Lkw,

Busse, Hubschrauber und Flug-
zeuge – die Lackspezialisten von
Weissenfels bieten den Kunden
den besten Service. Doch nicht
nur Autos, Lkw und Busse sind
in der Firma Weissenfels gut auf-
gehoben, auch Maschinen und In-

dustrieteile werden beschichtet. Die-
ser Service umfasst Sandstrahl-,
Eis- und Glasstrahlarbeiten, La-
ckierungen mit detaillierten Do-
kumentationen, Beschichtungsar-
beiten für Blech-, Stahl-, Alumi-
nium- und Kunststoffteile sowie

Fahrzeugbeschriftungen und pro-
fessionelle Transportverpackungen.
Egal, ob die Oberflächen matt, glän-
zend oder strukturiert lackiert wer-
den sollen – die Mitarbeiter set-
zen sich genau mit den Kunden aus-
einander, um mit modernsten Ver-
fahren die höchste Qualität zu ge-
nerieren. Das Leistungsspektrum
des Karosserie- und Lackierbe-
triebs Weissenfels ist beinahe gren-
zenlos. So gehören zum weiteren
Service elektronische Achs- und Ka-
rosserievermessungen, Rahmen-
richtarbeiten, Autoglaserneuerun-
gen und Reparaturen. Ferner kön-
nen die Kunden vom Hol- und
Bringservice, firmeneigenen Ab-
schleppdienst, Klimaanlagenservice
und der Fahrzeugaufbereitung für
innen und außen profitieren. Um
das hohe Niveau sicherzustellen,
legt die Weissenfels GmbH gro-
ßen Wert auf technologische In-
novation und kontinuierliche Wei-
terbildung ihrer Mitarbeiter. Aus
diesem Grund investiert die Weis-
senfels GmbH kontinuierlich in
die Ausbildung neuer Fachkräfte.

Die Weissenfels GmbH ist ein echter Familienbetrieb. Von links: Andrea und Dieter Weissenfels mit Tochter
Annabell Weissenfels. Foto: Michael Zoephel

SPOT REPAIR KAROSSERIE CARAVAN-LACKIERUNG

DER LACK IST AB? DANN BRINGEN SIE
IHREN CARAVAN IN DIE SCHÖNHEITS-
FARM

Unsere Lackier-Profis bringen wieder
farbigen Hochglanz aufs Blechkleid.
Vom kleinen Kratzer bis zur komplet-
ten Oberfläche.
BEI ALLEN FABRIKATEN UND NEUWAGEN.

WIR SETZEN AUF DEM NEUESTEN
STAND INSTAND

Mit modernster Ausstattung in der
Karosserie- Werkstatt. So biegen wir
auch Ihr Karosserie-Problem wieder
gerade, wobei Instandsetzen immer
vor Austauschen kommt.
EGAL, WAS FÜR EIN FABRIKAT SIE FAHREN.

SCHNELLE DELLE, FLOTTER KRATZER:
KLEINE SCHÄDEN BEHEBEN WIR

für kleines Geld in kurzer Zeit.
Spot Repair ist unsere günstige
Service-Alternative in Fachmann-
Qualität.
Im Handumdrehen sieht es so aus,
ALS WÄRE NIE ETWAS GEWESEN.

WEISSENFELS KAROSSERIE-LACKIER-TECHNIK
Wilsberger Straße 2 | 53567 Asbach | Telefon (02683) 31 29 7
info@autounfall-weissenfels.de|www.autounfall-weissenfels.de
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Alles unter einem Dach bei bodewa
Bodewa-Ausbaucenter im Engerser Schützengrund revolutioniert Hausrenovierung

ENGERS. -jke- Warum sich den
Strapazen einer langen Fahrt von
A nach B aussetzen, wenn im bo-
dewa-Ausbaucenter im Engerser
Schützengrund alles für die Um-
gestaltung oder Renovierung des
eigenen Zuhauses erhältlich ist?
Kunden finden hier ausgesuchte
Qualität, fachmännische Bera-
tung und faire Preise, alles an ei-
nem Ort.
Egal, ob eine Generalüberho-
lung der Innenräume geplant ist
oder einzelne Stücke das Heim
verschönern sollen, im bodewa-
Ausbaucenter ist für jeden Ge-
schmack und Stil etwas dabei

– von traditionellen bis hin zu
hochmodernen Materialien. Eine
breite Palette an Bodenbelägen
wie Designvinyl, Laminat, Li-
noleum, Parkett, Teppich und
Kork steht zur Auswahl. Auch
für individuelle Akzente bieten
hand- und maschinell gewebte
Teppiche sowie eine beeindru-
ckende Vielfalt an Tapeten und
Wandbelägen eine große Aus-
wahl.
Doch das Angebot geht noch wei-
ter: Fenster werden nicht mehr
nur für die Aussicht genutzt, son-
dern mit den passenden Gar-
dinen zu einem Blickfang im

Raum. Fachkräfte stehen bereit,
um vor Ort zu messen und in-
dividuelle Vorschläge zu erar-
beiten. Zudem bietet das bo-
dewa-Team fachlich erfahrene Be-
ratung in der Gardinenabteilung
sowie bei Farben und Lacken,
um jedem Kundenwunsch ge-
recht zu werden.
Seit 2005 hat sich das bodewa-
Ausbaucenter unter der Leitung
von Unternehmensberater Gün-
ter Schöneberg stetig weiter-
entwickelt. Heute zählt es zu
den größten Fachgeschäften
Deutschlands, in dem qualifi-
ziertes Personal wie Raumaus-

stattermeister, Fachverleger, Nä-
herinnen und Dekorateure in-
dividuelle Wünsche mit Fach-
verstand und Kreativität erfül-
len.
Das Sortiment wurde sogar er-
weitert und umfasst nun eine Viel-
zahl von Produkten wie De-
signbodenbeläge, Farben und La-
cke, Gardinen und Dekostoffe,
Kork-, Laminat-, Linoleum- und
Parkettböden, Sonnenschutz und
Markisen und vieles mehr. Zu-
dem bietet bodewa einen um-
fassenden Service, von Fußbo-
denverlegung bis hin zur Tep-
pichreparatur und -wäsche.

Mit Preisreduzierungen von bis
zu 70 Prozent lädt das bode-
wa-Ausbaucenter Kunden ein, ihr
Zuhause zu verschönern, ohne da-
bei das Budget zu sprengen.
Ein neues Kapitel in der Tra-
dition des Unternehmens hat be-
gonnen – und bodewa ist be-
reit, weiterhin alles schöner zu ma-
chen.
Für weitere Informationen und
Anfragen steht das Team des bo-
dewa-Ausbaucenters gerne zur
Verfügung. Besuchen Sie bode-
wa und lassen Sie sich von dem
umfangreichen Sortiment und dem
exzellenten Service überzeugen.

„Alles wird schöner“ – unter diesem Motto überzeugt das bodewa-Ausbaucenter in Neuwied-Engers mit einer breiten Produkpalette seine Kunden. Preisreduzierungen von bis zu 70 Pro-
zent laden zum Stöbern ein. Foto: Sven Oster
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Im Schützengrund 64 · 56566 Neuwied-Engers
Telefon: 02622 / 30 01 · www.bodewa-neuwied.de

Öffnungszeiten: Mo. – Fr. 9.30 – 18.00, Sa. 9.30 – 16.00 Uhr

Farben,
Tapeten & Zubehör.

Unser Service:
Wir liefern & verlegen.

Objekt- und Beratungsservice
im Haus

Sie renovieren?
Wir haben das

benötigte Material!

Design-Beläge,
Laminat-, Kork- &
Parkettböden,
Teppichboden,
CV-Beläge in
verschiedenen
Breiten.

Sonnenschutz, Gardinen,
Dekostoffe & Zubehör.

Unser Service:
Wir nähen, dekorieren und polstern.

Bis zum 15. Juni 2024

10% Extrarabatt
auch auf bereits reduzierte Ware.



Moderne VR Bank Filiale in Linz eröffnet
Neuer Anlaufpunkt mit barrierefreiem Zugang, erweiterten Services und einladendem Design
LINZ. Die VR Bank RheinAhrEifel
eG feierte am 3. Mai die feierliche
Eröffnung ihrer neuen Filiale im
Meusch Center in Linz. Matthias
Herfurth, Vorstand der VR Bank
RheinAhrEifel eG, begrüßte die
rund einhundert Gäste und be-
tonte die Bedeutung dieses Mei-
lensteins für die VR Bank: „Mit
dem Umzug in das moderne
Meusch Center geben wir ein

starkes Bekenntnis zu Linz und
unserenMitgliedern undKunden.“
Die neue Filiale erstreckt sich über
großzügige 380 Quadratmeter auf
zwei Etagen und ist mit einem
Aufzug ausgestattet, um allen
Kunden einen barrierefreien Zu-
gang zu ermöglichen. Besonde-
ren Wert wurde auf die Kunden-
orientierung gelegt, mit Ein- und
Auszahlautomaten sowie einem

Rund-um-die-Uhr-Service, der
durch einen zusätzlichen Geld-
automaten auf dem Parkplatz ge-
währleistet wird. „Parkplatzsorgen
gehören damit der Vergangenheit
an“, erklärte Herfurth. „Mit ausrei-
chend Parkplätzen direkt vor der
Filiale ist der Besuch unserer Fili-
ale wesentlich angenehmer zu
gestalten.“ Auch eine sichtbare
Modernisierung in den Punkten

Optik und Beratungserlebnis
schafft die VR Bank. Insgesamt
wurden 13 moderne Arbeitsplätze
eingerichtet, um einen exzellenten
Service zu gewährleisten. „Be-
sonders stolz sind wir auf das ein-
ladende Design und die transpa-
rente Bauweise der Geschäfts-
stelle, die unseren Kunden eine
angenehme Atmosphäre bietet“,
so Christian Kehr, Direktor für den

Regionalmarkt Neuwied/Linz.
Herfurth betonte abschließend:
„Wir sind fest davon überzeugt,
dass unsere neue Filiale hier in
Linz ein wichtiger Anlaufpunkt für
unsere Mitglieder, Kunden sein
wird. Wir freuen uns darauf, sie alle
hier auch in den kommenden Ta-
gen und Wochen willkommen zu
heißen und ihnen einen exzellen-
tenService zubieten.“ -red-

Der private Kuschelplatz

-djd- Zu Hause ist für viele mehr als nur eine Adresse – hier fin-
det die Familie Geborgenheit, man kann miteinander lachen
und entspannte Stunden genießen. Der große Wunsch nach Be-
haglichkeit spiegelt sich auch in den aktuellen Wohntrends wi-
der: Gefragt sind warme, angenehme Farbtöne, natürliche Werk-
stoffe und vor allem großzügige Sitzlandschaften. Das Wohn-
zimmer wandelt sich immer stärker zur privaten Lounge mit ei-
nem großzügig geschnittenen Sofa, auf dem alle Platz haben:
ob zum Kuscheln, Lesen, Spielen oder für den gemeinsamen Spiel-
filmabend.
Ein bequemes Sitzmöbel trägt wesentlich zur Erholung bei.
Nach einem anstrengenden Tag möchte Mama einfach nur
die Beine hochlegen, während Papa noch die Zeitung liest
und die Kids ihre Lieblingsserie schauen. Vielseitige und indi-
viduell anpassbare Sofas bieten für jeden Wunsch die
passende Sitzposition. Langlebige und nachhaltige Möbelstü-
cke fördern das gemeinsame Entspannen. Dabei lassen sich
die funktionalen und gleichzeitig bequemen Sitzmöbel den räum-
lichen Gegebenheiten anpassen, bis hin zu Sitz- und
Liegeflächen im XXL-Format. Motorisierte Relaxfunktionen er-
lauben zudem ein individuelles Einstellen der Sitzposition, bei-
spielsweise mit ausfahrbaren Fußstützen und verstellbaren Rü-
ckenlehnen. Vor allem Ausstattungsdetails machen beim Sitz-
komfort den Unterschied aus. Eine verstellbare Kopfstütze bei-
spielsweise bietet weitere Anpassungsmöglichkeiten und guten
Halt. Mit einer Vielzahl an Armlehnen sowie zahlreichen Stoff-
und Lederarten lässt sich das neue Sofa an den persönlichen
Stil und das Raumambiente anpassen. Weitere Informationen
und eine individuelle Beratung bietet der Fachhandel vor Ort.
Ein praktischer Tipp für die Auswahl: Ecksofas bieten viel
Platz zum Ausstrecken und Kuscheln. Als Richtwert sollte man
pro Person mindestens 60 Zentimeter Sitzbreite einplanen, ide-
alerweise eher noch mehr. Die Sitzhöhe wiederum ist eine Fra-
ge des persönlichen Geschmacks, wobei niedrigere Höhen
das Aufstehen erschweren können. Bei der Auswahl sollten
man zudem auf die Langlebigkeit der Materialien, eine hoch-
wertige Federung und stabile, robuste Fußkonstruktionen Wert le-
gen. Foto: djd/Stressless

Möbel Hoffmann GmbH
Auf der Rotbitz 16 (Langguck) · 57614 Niederwambach (Breibach)

Tel.: 02681/9562-0 · Mobil: 0151/65408280 · www.moebel-hoffmann.de
Montag geschlossen

Dienstag – Freitag 10:00 – 18:00 Uhr, Samstag 9:00 – 14:00 Uhr

Bettsystem Relax 2000 aus Zirbenholz
Kommen Sie zum Probeliegen,
wir freuen uns auf Ihren Besuch.
Für eine individuelle Beratung nehmen
wir uns gerne viel Zeit. Deshalb bitten
wir um eine Terminvereinbarung.

Antje Hoffmann-Schulz und Roland Schulz
Ihre kompetenten Partner in Sachen
„GESUNDER SCHLAF“

Bett st
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Fahrzeugumbau für barrierefreie Mobilität
Maßgeschneiderte Lösungen für Fahrzeuge mit individuellen Anpassungen bei Kfz-Meister Daniel Jenichen in Linz

LINZ. In der heutigen Zeit spielt
die Mobilität eine zunehmend
wichtige Rolle. Besonders das Au-
to bietet eine individuelle Mo-
bilität, die sowohl für die be-
rufliche Entwicklung als auch für
die Gestaltung des privaten Le-
bens unerlässlich ist.
So einfach es klingt, desto schwe-
rer ist es für Schwerbehinderte
wie Rollstuhlfahrer und Geh- und
Armbehinderte am Straßenver-
kehr aktiv teilzunehmen. Diese
sind auf Fahrzeuge mit entspre-
chenden Anpassungen angewie-
sen, um sich fortzubewegen.
Die meisten Schwerbehinderten
können Fahrzeuge mit speziellen
Anpassungen nutzen, um ihre Mo-
bilität zu verbessern. Diesem Ser-
vice wird Kfz-Meister Daniel Je-
nichen mit seinem Kfz-Meister-
betrieb gerecht. Seit 2022 wird
im Auftrag der Firma Fahr-
zeugumbau Linz GmbH der Um-
bau von Doppelbedienung (Fahr-
schulumbauten) sowie Handicap-
Umbauten angeboten. Dieses ist
ein weiterer Baustein des Kfz-
Meisterbetriebs von Daniel Je-

nichen und sorgt dafür, dass man
sich in der Branche abhebt. Der
Kfz-Meisterbetrieb Daniel Jeni-
chen steht seit seiner Gründung
für Qualität und gute Beratung.
Die Fahrzeuge werden mit mo-
dernster Technik fachgerecht um-
gerüstet. Das Besondere: Die Ar-

beiten werden direkt vor Ort aus-
geführt. Neben dem behinder-
tengerechten Umbau von Fahr-
zeugen werden zudem auch Fahr-
schulautos entsprechend umge-
rüstet. Die eingesetzten Produk-
te stammen von Europas füh-
rendem Hersteller Veigel Auto-

motive. Das Portfolio von Vei-
gel reicht dabei von Doppelbe-
dienungen für Fahrschulautos bis
hin zu Fahrhilfen und Ausstat-
tungen für Menschen mit Be-
hinderungen.
Mit über 800 verschiedenen Ein-
bausätzen bietet Veigel eine gro-

ße Auswahl, getreu dem Motto:
„Für jedes Fahrzeug eine Lö-
sung“. Sollten Sie Fragen zum The-
ma behindertengerechte Umbau-
ten haben, ist der Kfz-Meister-
betrieb Daniel Jenichen für Sie
genau der richtige Ansprech-
partner. -red-

Ob Umbauten zum Handgasbetrieb, der Einbau eines Ladekrans oder eines Rutschbrettes – der Kfz-Meisterbetrieb Daniel Jenichen rüstet Ihr Fahr-
zeug passend um. Fotos: Jenichen

Umbauten und Fahrhilfen für Menschen mit Behinderungen
Das Original
Qualität vomMarktführer
KFZ-Meister Daniel Jenichen rüstet Ihr Fahr-
schulfahrzeug mit modernster Technik fach-
gerecht um. Das Besondere: Die Arbeiten
werden direkt vor Ort ausgeführt. Die einge-
setzten Produkte stammen von Europas füh-
rendem Hersteller Veigel Automotive. Das
Portfolio von Veigel reicht dabei von Doppel-
bedienungen für Fahrschulautos bis hin zu
Fahrhilfen und Ausstattungen für Menschen
mit Behinderungen.

Seit 1925 entwickelt und produziert die Fir-
ma Veigel Doppelbedienungen für PKW,
LKW und Busse. Mit über 800 verschiedenen
Einbausätzen bietet Veigel eine große Aus-
wahl, getreu demMotto: „Für jedes Fahrzeug
eine Lösung“.

Ob Handbedienungen, Lenkhilfen, Pedale
oder Sitze für Selbstfahrer oder Passagiere,
wir bieten Lösungen und Spezialanfertigun-
gen, die ein Höchstmaß an Qualität und Si-
cherheit bieten.

Doppelbedienung
für Fahrschulwagen

Die Veigel Hybrid Doppelbedienung für
Fahrschulwagen schafft neue Möglichkeiten,
insbesondere beim Verbau in Fahrzeugen
mit ungünstigen Platzverhältnissen für die
Montage einer klassischen Wellen-Doppel-
bedienung.

Fahrzeugumbau Linz GmbH Fahrschulautos und behindertengerechte Umbauten
Linzhausenstraße 36 | 53545 Linz | Tel. 01575 1465202 | fahrzeugumbau.linz@web.de
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Wohnraumlüftung braucht Expertenwissen
Systeme nachrüsten lassen: Nicht zögern und sich Beratung durch Profis vor Ort sichern
-txn- Frische Luft ist Grund-
voraussetzung für hohen
Wohnkomfort. Im Neubau ge-
hört eine automatische Wohn-
raumlüftung deswegen schon
fast zum Standard. Die sinn-

vollen Systeme lassen sich
aber auch bei Sanierungen
nachrüsten. Sie reinigen die In-
nenluft, reduzieren die Luft-
feuchtigkeit und sorgen so
für konstant saubere Luft.

Wohnungslüftungen werden
heute meist in Kombination
mit hochgedämmten Gebäu-
dehüllen eingesetzt, die ei-
ne niedrige Luftaustausch-
rate haben. Dadurch wird ei-
ne gleichbleibend hohe Luft-
qualität in den Wohnräu-
men sichergestellt – ohne dass
sich die Bewohner darum küm-
mern müssen. Da ein Lüf-
tungssystem individuell ge-
plant werden muss, emp-
fiehlt sich die Beratung durch
einen Profi.

Eine automatische Wohnraumlüftung ist vor allem im gut ge-
dämmten Eigenheim sinnvoll. Foto: ZVSHK/txn

Sanierung
-txn- Viele Eigenheimbesitzer
denken an diesen Tagen über
Einsparungen von Energie und
energieeffiziente Sanierungs-
maßnahmen nach. Je älter das
Haus ist, desto größer ist das Po-
tenzial, den Heizenergiever-
brauch zu reduzieren. Ob Däm-
mung oder Fenstertausch – wer
Energie sparen will, investiert in
eine geschlossene Gebäude-
hülle. Dabei übersehen viele die
Wärmeverluste über eine un-
dichte Haustür. Durch brüchige
Dichtungen und Ritzen pfeift der
Wind und teure Heizenergie ver-
pufft über den gleichen Weg
nach außen. Um Wärmeverluste
zu vermeiden, setzen Hersteller
moderner Türen aus hochwerti-
gen Kunststoffprofilen auf eine
Mehrkammerkonstruktion, die
Luft einschließt und damit einen
hohen Dämmwert bietet. Auch
wenn es draußen nass und stür-
misch ist, verhindern die hoch-
funktionalen Dichtungssysteme
mit doppelter Dichtung Zugluft
und unnötigen Wärmeverluste.
Gleichzeitig sorgt die innovative
Mehrkammerkonstruktion der
Haustürprofile für einen beson-
ders niedrigen Wärmedurch-
gangswert. Das senkt den Ener-
gieverbrauch und damit die
Heizkosten. Viele Besitzer von
Altbauten fürchten, dass der
Charme ihres Hauses durch eine
energetische Sanierung verloren
geht. Diese Sorge ist jedoch un-
begründet, denn viele Türsyste-
me lassen sich nicht nur mit gän-
gigen Accessoires kombinieren.
So gelingt eine stilechte Reno-
vierung des Altbaus, ohne den
Charakter zu beeinträchtigen.
Damit die Haustür über viele
Jahre mit guter Funktionalität
und hohen Dämmeigenschaft
beeindruckt, ist eine profes-
sionelle Montage wichtig. Wer
in puncto Wärme- und Schall-
dämmung sowie Sicherheit
keine Kompromisse eingehen
möchte, sollte sich vom Fach-
betrieb vor Ort ausführlich be-
raten und unterstützen lassen.

HEHN
Bautenschutz

Thomas

Thomas Hehn
Oberbieberer Str. 1a
56581 Melsbach
Tel.: 0 26 34 / 75 48

Nasse Keller – Feuchte Wände?

l Putzsanierung
l Horizontale Abdichtung

l Keller- /Rohbauaußenabdichtung
l Balkon- und Terrassenabdichtung
l

Innenraum

Seit mehr als 20 Jahren

von Feuchteschäden
und Schimmel

und geprüfte Fachkraft für
Feuchteschäden und Schimmel

www
.bautenschutz-hehn.de

ROLF

H A U S T E C H N I K G M B H

Sanitär Heizung Solar

Am Förderturm 8 Fax: 0 26 34 - 89 49
56581 Melsbach Mobil: 0171 - 38 18 008
Telefon: 0 26 34 - 89 29 info@schlechter-heizung.de

Und im Internet: www.schlechter-heizung.de

Spezial-
Abbrucharbeiten
 Kernbohrungen
 Betonsägen
 Wandöffnungen
 Betonpressen

(hydraulisch)
 Deckenöffnungen
 Bodenöffnungen
 Fugenschneiden
 u.v.m.

Afrim Hoxhaj
Mittelstraße 20 · 56579 Hardert
www.hoxhaj-bbs.de
Tel. 0 26 34 - 9 22 85 86
Fax 0 26 34 - 9 22 85 87
Mobil 01 71 - 3 29 39 51
Email info@hoxhaj-bbs.de

Beton Bohr- & Säge-Technik

Wir sind die Chirurgen
im Abbruch

- Passgenau und erschütterungsfrei
mit Diamantwerkzeugen in Beton und Mauerwerk
- Kernbohrungen Nass und Trocken z.B. für Abzugshauben
und Kamine
- Schneidearbeiten für Tür-, Wand- und Deckenöffnungen
(auch rund), Balkonabbruch inklusive Abtransport und
Entsorgung

Hermann Schützeichel GmbH · Industrieweg 3 · D-56587 Straßenhaus
Telefon 02634/ 951-0 · Fax 02634/951-26

www.schuetzeichel.com
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Beratung – Planung – Projektierung
– Bauleitung

Raiffeisenstraße 15 • 56587 Straßenhaus
Telefon 02634 / 9816096

www.elektroplanung-velten.de
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Neueste Modelle und bewährter Service
Autohaus Hellenbrand präsentiert attraktive Fahrzeuge vieler Marken und kompetenten Service
HEIMBACH-WEIS. Dass sich
Kunden im Autohaus Hellenbrand
seit Jahrzehnten auf besten Service
und hochwertige Arbeit verlassen
können, steht schon lange fest. Das
kombiniert das Team als Honda-
Servicepartner mit der Präsentation
der neuesten Modelle von Honda.
Zudem bietet das Autohaus Hel-
lenbrand den Service für SsangY-
ong Fahrzeuge an. Das Werkstatt-
team hat langjährige Erfahrung in
der KFZ-Mechatronik, sowohl mit
den genannten Marken Honda und
SsangYong als auch aller Fremd-
fabrikate. Neben dem großen An-
gebot von Honda gibt es im Auto-
haus Hellenbrand zudem eine
Großauswahl gepflegter Ge-
brauchtwagen vom Mittelklasse-
fahrzeug bis zur Oberklasse vieler
andererMarken.

Der neueHondaHR-V
HONDA-Experte Winfried Hel-
lenbrand bietet attraktive Angebo-
te für HONDA EU-Fahrzeuge, die
zu Top-Konditionen erhältlich sind.
So auch den Honda HR-V. Der
HondaHR-V beeindruckt nicht nur

mit sportlichem Design und dem
zukunftsweisenden e:HEV Hybrid-
Antrieb. Er bietet auch ein dyna-
misches Fahrerlebnis, überra-
schende Flexibilität und eine opti-
male Reichweite. Die dynamische
Optik geht dabei nicht zulasten des
Platzangebots im Innenraum: Das
moderne Gestaltungskonzept er-

zeugt ein großzügiges Raumgefühl
und eine ausgezeichnete Übersicht.
In der Einstiegsversion Elegance
sind die versenk- und klappbaren
Magic Seats bereits an Bord – zu-
sammen mit den Honda SENSING
Sicherheitstechnologien sowie dem
Infotainmentsystem Honda Con-
nect mit 9-Zoll-Touchscreen, Navi-

gation und Rückfahrkamera. Das
Smartphone lässt sich per Android
Auto und Wireless Apple CarPlay
mit dem Bordsystem verbinden.
LED-Scheinwerfer mit Fernlicht-
assistent, eine Einparkhilfe vorn
und hinten sowie elektrisch ein-
stell-, anklapp- und beheizbare Au-
ßenspiegel gehören zu den weiteren

Highlights des HR-V Elegance. Die
mittlere Ausstattungsvariante Ad-
vance umfasst zusätzlich unter an-
derem eine Zweizonen-Klimaau-
tomatik, einen automatisch ab-
blendenden Innenspiegel, ein be-
heizbares Lederlenkrad, zwei USB-
Ladeanschlüsse im Fond, eine
elektrisch bedienbare Heckklappe
und LED-Nebelscheinwerfer. In
der Top-Version Advance Style
kommt der athletisch-elegante
Charakter des neuen HR-V beson-
ders zur Geltung. Eine Zweifarb-
Lackierung, ein Tri-Color-Emblem
im Frontgrill, Dekore an den Sei-
tenleisten sowie eine Dachreling
unterstreichen den eigenständigen
Auftritt. -red-
Info undKontakt:
AutohausHellenbrand
Dachspfad 15, 56566Neuwied
y (02622) 97 23 00
info@autohaushellenbrand.de
www.autohaushellenbrand.de

* Kraftstoffverbrauch HR-V e:HEV
in l/100 km: innerorts 3,1; außerorts
4,8; kombiniert 4,2. CO2-Emission
in g/km: 96.

Winfried Hellenbrand bietet seinen Kunden die neuestenModelle vonHonda als auch eine breite Palette an Ge-
brauchtwagen vieler weiter Marken an. Fotos: Mirco Rausch

Honda Service · Inh. Winfried Hellenbrand e.K.
56566 Neuwied · Dachspfad 15 · Tel. 02622 972300

Fax 972302 · www.autohaus-hellenbrand.de

Große Auswahl an
gepflegten Gebrauchtwagen

Unsere Meisterwerkstatt
bietet zudem Reparaturen
für alle Fabrikate an.

HONDA-EU Neufahrzeuge

zu TOP-Konditionen
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Über 30 Jahre Toyota-Kompetenz im Autohaus Hof
Viele neue Modelle warten auf die Kunden / Zudem großer Gebrauchwagenbestand
NEUWIED. Das Familienunter-
nehmen Autohaus Hof wurde 1981
gegründet. Seit 1999 ist Kfz-Meister
Frank Hof Geschäftsführer. Das Au-
tohaus verfügt über ein Team von

fachlich geschulten, meist langjähri-
gen Mitarbeitern, die besonders
Wert auf die Erfüllung individueller
Wünsche ihrer Kunden legen. Seit
mittlerweile 30 Jahren ist der Stand-

ort kompetenter Partner der Marke
Toyota.

Der neue Toyota C-HR
Toyota hat mit dem C-HR seit sei-

ner Einführung im Jahr 2017 eine be-
eindruckende Erfolgsgeschichte ge-
schrieben, indem er ein Publikum
mit seinem unkonventionellen De-
sign, Fahrspaß und Qualität ange-
sprochen hat. Die neue Generation
des C-HR setzt auf diese Tradition
auf und bietet ein erfrischendes
Fahrerlebnis. Die ikonische Coupé-
Silhouette des Vorgängers wird
durch eine breitere Haltung und im-
posante Räder betont. Der Innen-
raum wurde ebenfalls aufgewertet
und bietet ein personalisiertes Be-
nutzererlebnis. Die Antriebsoptio-
nen reichen von Hybrid- bis hin zu
Plug-in-Hybridvarianten, die von der
fortschrittlichen Toyota-Hybrid-
technologie profitieren. Besonders
der Plug-in-Hybrid bietet eine be-
eindruckende elektrische Reichweite
und Fahrleistung, kombiniert mit
der bewährten Hybridtechnologie
von Toyota. Zusätzlich zu den effi-
zienten Antrieben setzt der neue C-
HR auf umweltfreundliche Materi-
alien und fortschrittliche Technolo-
gien, um die CO2-Emissionen zu re-
duzieren. Die Fahrerassistenz- und
Sicherheitssysteme der neuesten Ge-
neration gewährleisten ein sicheres
Fahrerlebnis, unterstützt durch in-
novative Funktionen wie Predictive
Efficient Drive und Geofencing. Der
neue Toyota C-HR bietet ein hoch-
modernes Multimedia-Erlebnis mit
einem großen Touchscreen, intelli-
genter Sprachsteuerung und draht-
loser Smartphone-Integration. Die
Qualität des Innenraums wird durch
hochwertige Materialien und eine
stimmungsvolle Ambientebeleuch-

tung betont. Mit einem attraktiven
Preis-Leistungs-Verhältnis und einer
Vielzahl von Ausstattungsoptionen
ist der neue C-HR eine erstklassige
Wahl für Kunden, die Wert auf Stil,
Fahrspaß und Nachhaltigkeit legen.

Großer Gebrauchtwagenbestand
Neben dem breiten Angebot von To-
yota Fahrzeugen bietet das Auto-
haus Hof noch eine breite Palette an
Gebrauchtwagen vieler anderer
Marken an. Wer also auf der
Suche nach einem Neu- oder Ge-
brauchtwagen ist, wird beim Auto-
haus Hof sicher fündig. Die kompe-
tenten Ansprechpartner beraten Sie
gerne. -red-

Info und Kontakt:
Volberskroog 1, 56566 Neuwied
y (0 26 31) 97 84 87 0
kontakt@toyota-hof.de
www.toyota-hof.de

*Verbrauchs- und Emissionswerte al-
ler Toyota C-HR Hybrid Modelle:
Kurzstrecke (niedrig) 4,5-3,8/Stadt-
rand (mittel) 4,0-3,6/Landstraße
(hoch) 4,5-4,1/Autobahn (Höchst-
wert) 6,5-6,1/kombiniert: 5,1-4,7 l/100
km; CO3-Emissionen kombiniert:
116–105 g/km.
Energieverbrauch Toyota C-HR
Plug-in Hybrid: gewichtet, kombi-
niert: 0,9–0,8 l Kraftstoff/100 km und
15,3–15,1 kWh Strom/100 km, CO2-
Emissionen gewichtet, kombiniert
19 g/km, elektrische Reichweite
(EAER): 66-67 km und elektrische
Reichweite (EAER City): 97-100
km.

Toyota Hof in Neuwied bietet eine große Auswahl an Neu- und Ge-
brauchtwagen. Foto: Mirco Rausch

Der neue Toyota C-HR. Foto: Toyota

TOYOTA YARIS HYBRID
TEAM DEUTSCHLAND

Toyota Easy Leasing

OHNE
ANZAHLUNG

Toyota Yaris Hybrid

229 €¹
mtl. leasen

Bis zu 15 Jahre Garantie²

Toyota Yaris 5-Türer Team Deutschland: 16“-Leichtmetallfelgen, Start-/Stop-
Knopf, Smart-Key-System, 6 Lautsprecher

Energieverbrauch Toyota Yaris 5-Türer Team Deutschland, Hybrid: 1,5-l-VVT-i,
Benzinmotor 68 kW (92 PS) und Elektromotor 59 kW (80 PS), Systemleistung 85 kW
(116 PS) stufenloses Automatikgetriebe, 4x2: kombiniert: 4,0 l/100 km; CO2-
Emissionen kombiniert: 91 g/km, CO2-Klasse: B. Abb. zeigt Sonderausstattung.

¹Ein unverbindliches Kilometerleasing-Angebot der Toyota Kreditbank GmbH, Toyota-Allee
5, 50858 Köln für den Toyota Yaris 5-Türer Team Deutschland. Anschaffungspreis: 21.363,67
€ zzgl. Überführung, Leasingsonderzahlung: 0,00 €, Gesamtbetrag: 10.992,00 € zzgl.
Überführung, jährliche Laufleistung: 10.000 km, Vertragslaufzeit: 48 Monate, 48 mtl. Raten à
229,00 €. Das Leasingangebot gilt nur für Privatkunden und nur bei Anfrage und
Genehmigung bis zum 30.06.2024. Individuelle Preise und Finanzangebote erhalten Sie bei
uns.
²Bis zu 15 Jahre Garantie mit Toyota Relax: 3 Jahre Neuwagen Herstellergarantie + max. 12
JahreToyotaRelaxAnschlussgarantiederToyotaMotorsEuropeS.A./N.V.,AvenueduBourget,
Bourgetlaan 60, 1140 Brüssel, Belgien. Mit Durchführung der nach Serviceplan vorgesehenen
Wartung erhalten Sie – bis zu einer Laufleistung von 250.000 km – eine Toyota Relax
Anschlussgarantie. Einzelheiten zur Toyota Relax Garantie erfahren Sie unter www.toyota.de/
relax oder bei uns im Autohaus.
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Premio Bierbaum unter neuer Geschäftsführung
Kfz-Meisterbetrieb im Distelfeld Neuwied überzeugt weiterhin mit Kompetenz beim Auto- und Reifenservice

NEUWIED. -jke- Perfekter Service
zu fairen Preisen – dafür steht pre-
mio Reifen- und Autoservice Bier-
baum im Distelfeld Neuwied seit
dem Jahr 1990. Als Experte für Au-
to- und Reifenservice an Pkw, Lkw
und weiteren Fahrzeugen ist das
Unternehmen auch überregional
bekannt. Privatleute und Unter-
nehmensflotten gehören zu den seit
Jahrzehnten zufriedenen Kunden.
In der jüngsten Vergangenheit fan-
den bei dem Betrieb nun einige Än-
derungen statt, die die Kunden aber
weniger betreffen, sondern diese
langfristig gesehen eher von profi-
tieren.

Geschäftsführerwechsel
Seit Kurzem ist Steffen Stutzmann
neuer Geschäftsführer von premio
Reifen- undAutoservice Bierbaum.
Er ist bereits seit dem 1. Juli 2022 im
Unternehmen. Das Ziel ist es, ei-
nerseits am Altbewährten festzu-
halten und andererseits den Betrieb
in dieNeuzeit zu führen.

AmAltbewährten festhalten
Steffen Stutzmann möchte mit sei-
nem Unternehmen zwar mit der
Zeit gehen, dennoch sollen die alten
Werte, die das Unternehmen aus-
macht und die Kunden kennen,
beibehalten werden. Das äußere
Erscheinungsbild von premio Rei-
fen- und Autoservice Bierbaum
wird demnach umgestaltet und mo-
dernisiert, an dem Kundenservice
ändert sich jedoch nichts. Im Ge-
genteil – mit André Bayer als
Werkstattleiter und weiteren Mit-
arbeitern habe das Unternehmen

noch mehr Kompetenz im Auto-
service erhalten. Lange war der Be-
trieb als Reifenservice angesehen.
Dass der Betrieb jedoch auch für
den allgemeinen Autoservice zu-
ständig ist, geriet oft in den Hinter-
grund. „Wir wollen den Fokus auch
dahin lenken, dass wir auch als Au-
toservice angesehen werden“, so
Stutzmann.
Trotz der genannten Änderungen
ist das Team weitestgehend gleich
geblieben – langjährige Kunden
treffen also auch noch weiterhin auf
bekannte Gesichter. Die Kunden
werden demnach von den Ände-
rungen profitieren, indem der Ser-
vice bei premio Reifen- und Auto-
service Bierbaum noch mehr Kom-
petenz erhält. Dass der Betrieb oh-
nehin ein Aushängeschild in Neu-
wied undUmgebung ist, beweist die

jahrzehntelange Beständigkeit.
Trotz vieler Herausforderungen in
den vergangenen Jahren wie zum
Beispiel Personalmangel, steigen-
dem Kundenbedarf und einem
wirtschaftlich schwierigen Umfeld
ist es dem Kfz-Meisterbetrieb stetig
gelungen, diesen entgegenzuwir-
ken. Viele Betriebe in der Branche
konnten diesen Herausforderungen
nicht trotzen. Premio Reifen- und

Autoservice Bierbaum zeigt, dass es
auch anders geht. Es wurde viel in-
vestiert, um den Kunden auch zu-
künftig den besten Service bieten zu
können und trotz aller Herausfor-
derungen einAushängeschild in der
Branche zu bleiben, damit Sie wei-
terhin Ihr Fahrzeug ohne Sorgen
fahren können. Bei premio Reifen-
und Autoservice Bierbaum steht
qualitativer Service der kompeten-

tenMitarbeiter im Fokus und damit
das so bleibt, wird der Betrieb stetig
optimiert, um auch noch viele wei-
tere Jahre in der Region präsent
sein zu können.
Die Dienstleistungen im Überblick:
Reifen-Service, Klima-Service,
Achsvermessung, Bremsen-Service,
Stoßdämpfer-Service, Auspuff-
Service, Haupt- und Abgasunter-
suchungen sowie Inspektionen.

Geschäftsführer Steffen Stutzmann und Werkstattleiter André Bayer
wollen den Betrieb in die Neuzeit führen.

Das Team aus neuen und altbekannten Gesichtern von premio Bier-
baum. Fotos: Jörg Niebergall

Experten für den Kfz- und Reifenservice.

MEISTERHAFTER
AUTOSERVICE

Inspektion

Klimaservice

Bremsen

Abgasanlage

Achsvermessung

Glasservice

Ölservice

und vieles mehr!

Bierbaum GmbH
Stettiner Straße 17 • 56564 Neuwied

Tel.: 02631355021
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NEUWIEDERWÄLDER ERBLÜHEN:

WURZELN
FÜR ALLE!

Die Aktion für klimastabile Mischwälder
Rauschende Blätter, singende
Vögel, kräftige Bäume und
saftiges Grün. So stellen sich
die Stadtwerke Neuwied den
1500 hektargroßen Neuwieder
Wald vor.

Allerdings sieht die Realität
aufgrund einer dramatischen
Klimakrise an vielen Stellen
anders aus: Weitläufige und
triste Mondlandschaften,
denn durch Hitze, Dürre und
Borkenkäfer sterben die Bu-
chen-, Lärchen- und Kieferbe-
stände.

Seit November 2021 arbeiten die Stadtwerke Neuwied unermüdlich daran, die
bereits zerstörten oder stark geschädigten 200 hektargroßen Waldflächen aufzu-
forsten, um dem Klimawandel entgegenzuwirken. Ihre Initiative in den Ortsteilen
Heimbach, Gladbach und Rodenbach ist ein beeindruckendes Beispiel dafür, wie
Engagement und Entschlossenheit die Landschaft unserer Stadt nachhaltig ver-
ändern können.

Das Ziel ist klar: Im Rahmen des Aufforstungsprojekts pflanzen die SWN 70.000
Bäume, denn es soll ein klimabeständiger Mischwald entstehen, in dem über
1000 Tonnen CO2 gebunden werden sollen. Gemeinsam wollen sie mit weite-
ren Unterstützern und Spendern mindestens 100.000 Bäume bis 2025 erreichen.
Diese ehrgeizige Vision zeigt, wie sehr sich die Stadtwerke Neuwied für den Um-
weltschutz einsetzen.

Bisher wurden in den Forstrevieren HWG-Wald und Rodenbach ca. 52.000 Bäu-
me auf einer Aufforstungsfläche von über 40 Hektar gepflanzt. Davon konnten
die Stadtwerke Neuwied mit allen Spenden zusammen insgesamt über 2000
Bäume finanzieren.

Auch die Auswahl von 40 Baum- und Straucharten, die widerstandsfähiger ge-
gen Schädlinge und Unwetter sind, ist ein wichtiger Schritt hin zu einem nach-
haltigen Ökosystem. Denn auch kommende Generationen, Kinder und Enkel,
sollen die grüne Natur unseres Neuwieder Waldes erleben.

Die Aktion der Stadtwerke Neuwied ist ein Aufruf zur Spendenbereitschaft. Viele
Menschen in und um Neuwied unterstützen daher bereits die Aufforstungsaktion
der Stadtwerke über die Plattform „Herzenssache“. Mehr als 2000 neue Bäume
konnten innerhalb gut eines Jahres finanziert werden.

8 Euro. So viel kostet ein Baum inklusive Pflanzung und Pflege. Nach dem Start
der Spendenplattform Anfang 2023 hofften die Stadtwerke Neuwied, das erste
Ziel von 1000 Bäumen bis Jahresende zu erreichen. Doch bereits im Spätsommer
waren 8000 Euro auf dem Spendenkonto. Ziel erreicht!

Weil es so schnell ging, wurde der zweite Meilenstein höher gesetzt und von den
anvisierten 16.000 Euro sind bereits über 8800 Euro eingegangen. Dass das Pro-

jekt an Dynamik gewinnt, liegt an Vereinen und Geschäftsleuten, die sich neben
den vielen Privatspendern am Projekt beteiligen.

Jeder Baum und jeder Strauch sind ein Gewinn für den Neuwieder Wald! Wer
einen Beitrag zum regionalen Klimaschutz leisten möchte, kann über die Spen-
denplattform „SWN Herzenssache“ Bäume zum Preis von acht Euro pro Stück
spenden, um die Zielmarke von 100.000 Bäumen Schritt für Schritt näher zu
kommen:

swn-herzenssache.de/aufforstung

JETZT SPENDEN!
Spendenbescheinigung und Baumkunde

erhalten Sie automatisch per E-Mail
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